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Capitulo I. Generalidades

1.1 Objetivo general

Investigar los tipos de arrendamiento (leasing) y aplicarlos como herramienta de

adquisiciéon de activos y en la toma de decisiones en los centros de cédmputo de las

Instituciones de Educacion Superior.

1.2 Objetivos especificos

e Investigar los tipos de arrendamiento y recomendar el mas adecuado en la
adquisicién de activos en las Instituciones de Educacion Superior, tomando como

caso practico el centro de cémputo CITT-UDB.

e Realizar un diagndstico sobre la adquisicion actual de activos (equipo de cdmputo)

en las universidades del area metropolitana del pais.

e Realizar un diagnodstico de la situacién actual en el ambito nacional de las

empresas oferentes y demandantes de éste producto financiero.

e Realizar un analisis comparativo entre la forma de adquisicion actual vrs. el

arrendamiento o Leasing en el centro de cémputo CITT-UDB.

e Desarrollar un procedimiento general sobre la adquisicion del Leasing.



1.3 Alcances

Mediante la investigacién de campo que se realizara se reconoceran los diferentes

oferentes y demandantes de leasing en el area metropolitana del pais.

Se realizara una propuesta sobre un procedimiento estandarizado para

adquisiciones de equipo por medio del leasing.

Se desarrollara un caso practico del procedimiento de adquisicién de activos a

través de leasing el centro de computo CITT-UDB.

Se realizara una comparacion de costos derivados de la forma de adquisicion
actual vrs. el arrendamiento financiero en el equipamiento del centro de computo
CITT- UDB.

1.4 Limitaciones

La recopilacidon de los oferentes y demandantes de Leasing se investigaran sélo

en el area metropolitana de San Salvador.

La apertura de las empresas es limitada para la obtencién de la informacion, por
lo cual no se podria completar el total de muestras de las empresas demandante

y/o oferentes.

El proyecto en estudio no se implementard, quedando al nivel de propuesta para

el centro de computo CITT- UDB.



1.5 Importancia y justificacion del tema

1.5.1 Importancia

Dentro de la estrategia de fomento al desarrollo del sector financiero de El Salvador,
el Banco Multisectorial de Inversiones (BMI), promueve instrumentos innovadores de
financiamiento para el acceso al sector privado, tal como la actividad de Leasing o
arrendamiento financiero, que constituye una férmula de financiamiento que permite
al empresario o profesional emplear con fines econdmicos bienes de capital
productivo, al pago de un alquiler, con la posibilidad de adquirirlos posteriormente
con un precio establecido de antemano.

Para nuestro pais el fomentar la actividad de Leasing es importante por diversas

razones.

En primer lugar, la falta de acceso al financiamiento inhibe a las empresas a generar
los procesos de inversion necesarios para elevar sus niveles de produccidon y
productividad. Este problema se ve solucionado en buena medida por la presencia de
instrumentos como Leasing, el cual permite que empresas que no tienen acceso al
financiamiento tradicional puedan obtener financiamiento de mediano y largo plazo
para bienes de capital. Al generarse procesos de inversidn, se generan procesos de
crecimiento en el empleo, la produccion y por ende, una dinamizacién en la actividad

econdmica del pais.

Por otra parte, al contar con un marco legal adecuado, se estableceran unas reglas
del juego claras para las partes involucradas, lo cual hace atractiva la inversién
extrajera en nuestro pais.

Por lo descrito anteriormente el Leasing se convierte en una nueva férmula de

financiamiento en el proceso de adquisicién de equipo y maquinaria.



1.5.2 Justificacion

El Leasing como una moderna formula de financiamiento permite adquirir
activos que se requieren para operar sin comprometer efectivo o recurrir a
financiamiento bancario; a la vez permitiria al centro de cdmputo CITT- UDB

renovar activos acordes con la tecnologia mas avanzada.

Ante los cambios constantes del area informatica se requiere de una
proteccion contra el riesgo de obsolescencia siendo una de ellas el

arrendamiento.

Por medio de la investigacion, la Universidad Don Bosco contara con un
estudio sobre Leasing que servira de base para posteriores investigaciones y

como apoyo para las catedras que involucren el campo administrativo.

A través del estudio se determinara la forma mas conveniente de adquisicién
del equipo en el centro de computo CITT- UDB, comprandolo o a través de

arrendamiento lo cual lleve a la optimizacion de los recursos.



Capitulo II. Generalidades del Leasing
2.1 Historia y conceptos de leasing
2.1.1 Historia

En los afios 400 antes de Cristo, a unos 100 Km. de Babilonia, habia un notable
negocio familiar compuesto por un banco y una casa financiera especializadas en
Leasing, que entregaban a los granjeros terreno, con suministro de agua, bueyes y
otros a cambio de una renta en especie. Sin embargo, la innovacién de Babilonia fue
la de establecer un contrato de Leasing tipo didlogo en donde el arrendatario le pedia
al arrendador que le diera el terreno por un cierto nimero de afos,
comprometiéndose a entregar cebada cada afio, y con la posibilidad que al final de
este periodo, el arrendatario pudiera haber acumulado suficientes recursos para
quedarse con el terreno, a un precio convenido.

Situaciones similares se dieron en el Imperio Romano, en la época del Feudalismo y
en la Edad Media.

Al inicio de la época moderna, con la invencion de la imprenta y el descubrimiento de
América por Cristobal Coldn y la ruta a las Indias por Vasco de Gama, todos los
paises europeos, especialmente Espafia, agilizaron la autorizacion de la Iglesia
catdlica, el reconocimiento exclusivo de las posesiones descubiertas evitando que
otros se apoderaran de las mismas tierras. En esta época aun inconscientemente, los
ingleses utilizaron la idea de Leasing, sobre lo que era la herramienta fundamental de
produccién de la época: los esclavos, trayéndolos de Africa y entregandoselos a los
espanoles para la produccién de nuevos bienes, a cambio de la entrega de parte de

estos bienes y con la posibilidad de quedarse con ellos en propiedad.



En el siglo XIX, la Bell Telephone Company hacia uso de este mecanismo, y se
registraron contratos de arrendamiento a corto plazo de telares para algododn,
contadores de electricidad y de gas y ciertos equipos de manufactura.

Los fabricantes reconocieron el valor del leasing como herramienta de
comercializacién, a la vez que el crecimiento de la industria aeronautica y automotriz
dio nuevo impulso a su desarrollo (en parte porque es relativamente facil recuperar el

bien mueble en caso de incumplimiento de los pagos).

2.1.2 Conceptos del leasing

En la actualidad, las empresas y personas naturales se desenvuelven cotidianamente
en ambientes econdmicos cada vez mas complejos y dinamicos que los llevan a
buscar nuevas formas de adquisicion de bienes y/o servicios para satisfacer
necesidades. Asi, hoy en dia en nuestra sociedad, podemos encontrar diversas

formas, como:

1) compra/venta al contado
2) compra/venta a plazos
3) Préstamos

4) Alquileres

5) Leasing

Cada forma tiene caracteristicas propias, pero cada una de ellas es empleada con un
objetivo comun: adquirir productos y/o servicios que satisfagan necesidades, tanto de
empresas como de personas naturales.

En los siguientes dos cuadros se presentara las caracteristicas de cada una de estas y

una matriz en la que se establece una comparacién entre las diferentes alternativas.



Cuadro 2.1

Caracteristicas de las diferentes alternativas para la adquisicion de equipo:

Compra/Venta al Contado
El equipo forma parte de los activos.
Requiere de una gran inversion inicial.
No incluye costos de mantenimiento.
El equipo no se puede renovar
rapidamente.

Pertenencia total del equipo

Compra/Venta a plazo
Se produce un pago extra.
No es cancelable el contrato.
No incluye costos de mantenimiento.
El equipo forma parte de los activos.
Titulo de propiedad a nhombre del

comprador.

Préstamo
Incluye una serie de restricciones.
No es cancelable
La financiacién no incluye:
mantenimiento, impuestos de
importacion
La garantia maxima lo constituye la
capacidad de pago del deudor.

Costos de transaccion son mayores.

Alquiler
El equipo no forma parte de los
activos de la empresa.
No cuenta con la opcién de compra y
renovacion.
El arrendador no se encarga de los

costos de mantenimiento.

Leasing

Existen menos restricciones para su aprobacion

El arrendador es el dueno del bien

El arrendatario pasa el riesgo de obsolescencia al arrendador.

Financiamiento el 100% del bien incluye: instalacién, mantenimiento, impuestos

de importacion, etc.

v No requiere de garantias externas o paralelas.

v Al finalizar el contrato existe las opciones de compra, devolucién y renovacion.

Se puede contar siempre con equipo y tecnologia de punta.

Fuente: Elaboracion propia basado en: Manual de Administracion Financiera, Fred Weston;

Administracion Financiera, James C. Van Horne; Métodos Innovadores de Arrendamiento Industrial,

BMI.



Cuadro 2.2

ALTERNATIVAS I

, . . © ©
Comparacion entre las diferentes alternativas " o © 0
e s . v C un € .8 g 81
para la adquisicion de equipo. Q 2 91| 8| © G
= C © | ® ¢l o
S |ge=|5gd |3
< g g a
CARACTERISTICAS © ©
El equipo forma parte de los activos - X X X -
El financiamiento incluye mantenimiento, y
instalacion e impuestos
Facil renovacion del equipo (contra peligro de y
obsolescencia)
Dependido del tipo de contrato este se puede X X
cancelar
Opcidn de: «
Compra, Devolucién y Renovacion

Fuente: Elaboracion propia basado en: Manual de Administracion Financiera, Fred Weston;
Administracion Financiera, James C. Van Horne; Métodos Innovadores de Arrendamiento Industrial,
BMI.

Dentro de estas modalidades encontramos el Leasing, del cual a continuacién se

presentan algunas definiciones que ayudaran a entenderlo de mejor manera:

El Leasing ha sido definido como una moderna férmula de financiacion que permite al
empresario o profesional utilizar econdmicamente bienes de capital productivo a
cambio del pago de un alquiler con la posibilidad de adquirirlo posteriormente por un

precio establecido de antemano.




La definicibn mas sencilla del Leasing es "renta". El leasing le permite a un
empresario que se denomina arrendatario, utilizar bienes mediante un acuerdo
contractual sin ser propietario de ellos, a cambio de ciertos pagos periddicos o
"rentas", pagadas a la compaiia de Leasing que se denomina arrendador. Esta
moderna formula, tiene ventajas para ambas partes, ya que segun sea la legislacién
vigente en cada pais, se pueden obtener ventajas de tipo fiscal lo que permite en

muchos casos un ahorro en los impuestos pagados al Estado.

Otro concepto de leasing, de acuerdo a Amenbal Sudhir! es definidko como una
operacion mercantil de caracter financiero que consiste en la adquisicion de un bien
mueble o inmueble, elegido previamente por el cliente o usuario, adquirido a través
de una compaiiia del Leasing, y simultdneamente cediendo el uso de éste. Este
contrato incluira necesariamente a su término una clausula que estipule la opcidn de

compra a favor del cliente o bien la devolucién del bien a la compaiiia del Leasing.

Todos los contratos de arrendamiento constan de dos partes: el arrendatario, y el
arrendador. El arrendatario es quien usa el equipo y el arrendador es el propietario.
Por lo general, el arrendatario primero decide qué activo necesita y entonces negocia
un contrato de arrendamiento con el arrendador. Desde la perspectiva del
arrendatario, el arrendamiento a largo plazo es similar a la compra del equipo con un
préstamo garantizado. Los términos del contrato de arrendamiento son comparables
a los que un banquero podria acordar en un préstamo. Asi, el arrendamiento a largo

plazo es una forma de financiacion.

Esta modalidad de financiamiento ha permitido hacer frente a una demanda

insatisfecha de recursos por parte de empresas nuevas — tanto pequefias como

1 Nacid en los Estados Unidos y se considera como el gurll en materia de Leasing, consultor y autor de
14 libros de arrendamiento, incluyendo el Bestseller Internacional “La guia de arrendar equipo”.



medianas — y ofrecer a los prestatarios una alternativa a los préstamos bancarios

tradicionales; ademas, resulta ventajosa para todas las partes:

a) Para el arrendatario

Aunque el leasing es una actividad que produce grandes margenes de beneficio,

también tiene algunas ventajas para el arrendatario:

e La mayor sencillez de los acuerdos de garantia y el hecho de que los requisitos
con respecto a la trayectoria histérica del balance sean menos estrictos
permite a la pequefia y mediana empresa (PYME?) un acceso mas facil a este
tipo de financiamiento que a los préstamos bancarios.

e Disponibilidad. En los paises en desarrollo, el leasing puede ser la Unica forma
de obtener financiamiento a mediano y largo plazo para la adquisicién de
equipo.

e Comodidad. Un contrato de leasing es mas rapido y facil de instrumentar que
los préstamos bancarios tradicionales, pues a menudo no es necesario
presentar garantias adicionales.

e Menor costo de la transaccidon. Pese a que los margenes de beneficio son
relativamente altos, la asignacién de la garantia, la documentacion y la mayor
lentitud en la tramitacion de los préstamos bancarios pueden entrafiar un
costo significativo, sobre todo para los prestatarios mas pequefios.

e El escaso volumen de efectivo necesario. Este régimen permite financiar un
porcentaje mas alto del costo del equipo que los préstamos bancarios, a
menudo con un pago inicial muy bajo.

e Flexibilidad. Los contratos de leasing pueden estructurarse en funcion de las
necesidades de liquidez del arrendatario.

e Incentivos fiscales. En muchos paises, el arrendatario puede deducir del

ingreso bruto el monto total de los pagos del arriendo, mientras que en los

2 PYME: Pequefia y Mediana Empresa
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casos del préstamo bancarios sdlo puede desgravar los intereses. Ademas, el
arrendador puede traspasar al arrendatario los beneficios fiscales que conlleva

la depreciacion mediante una reduccion de los costos de financiamiento.

b) Para el arrendador

El leasing ofrece oportunidades rentables de atraer prestatarios y penetrar cada vez

mas en los mercados existentes. Entre las ventajas cabe mencionar las siguientes.

La propiedad de los activos representa una firme garantia para el arrendador.
En los paises donde las deficiencias de la legislacién sobre garantias
desalientan el crédito bancario, el leasing tiene la ventaja de que (a menudo)
no requiere otra garantia que el mismo activo arrendado, y de que los tramites
de recuperacién de éste son sencillos, ya que el arrendador no cede la
propiedad del mismo. En algunos paises, los préstamos bancarios estan
comunmente estructurados como leasing, pues los problemas del sistema
juridico pueden constituir un obstaculo para la recuperacién de la garantia.
Seguridad en la asignacién de los fondos. Como el arrendatario compra el
equipo directamente al proveedor (normalmente, una vez elegido por el
arrendatario), no existe el peligro de que este asigne los fondos a otros fines.
La relativa sencillez de la documentacidon hace que los costos de transaccion
sean bajos, lo que permite que las compaiias de leasing puedan alcanzar
eficientemente grandes voliUmenes de operaciones.

Menos reglamentacion. Como las empresas de leasing no son normalmente
instituciones de depdsito, suelen estar sujetas a disposiciones menos estrictas
que los bancos, los que les permite un nivel de endeudamiento relativo al

capital mas alto que el de otras instituciones financieras.

11



c) Para el Estado

Los gobiernos de muchos paises han comprendido que el leasing facilita la inversion
en bienes de capital, por lo que han fomentado el desarrollo de esta actividad.

Ademas, los beneficios van mas alla de un mayor acceso al financiamiento.

El leasing promueve la competencia de los servicios financieros y familiariza a las
empresas y a los financiadores con innovaciones tales como el analisis de crédito
basado en los flujos de caja. Ademas, al facilitar el financiamiento de bienes de
capital importado, las compaiiias de leasing pueden favorecer la transferencia de

tecnologia a los sectores industriales nacionales.

2.1.2.1 Leasing y desarrollo del sector financiero

El desarrollo del leasing permite cubrir algunos vacios en los mercados de activos,

pasivos y valores:

e Activos
Las compafiias de leasing pueden prestar servicios, con buena rentabilidad, a las
empresas mas pequenas en consideracion de los recursos que generara el activo
arrendado mas que del historial de crédito o de las garantias que pueda ofrecer el
arrendatario.

e Pasivos
En las primeras etapas del leasing, los arrendadores obtienen, por lo general,

préstamos de aseguradoras, fondos de pensiones y bancos, dando a estas entidades

una base mas amplia de activos a mediano plazo en los cuales invertir.
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e Mercados de Valores

A medida que una compafiia de leasing establece un historial de crédito, puede emitir
papel comercial, letras 0 bonos en el mercado de valores. Las empresas suelen
reforzar la seguridad de estos efectos dando a sus tenedores el titulo de crédito de
los montos exigibles por concepto de pagos de renta, o que representa una nueva
fuente de arrendatarios y equipo. En una fase de desarrollo todavia mas avanzada,
los arrendadores pueden convertir en valores sus cuentas por cobrar por concepto de
pagos de renta (como se hace en los mercados desarrollados), con lo que crean otros
valores comercializables, pueden aprovechar una fuente mas abundante de

financiamiento y aumentan su capacidad de endeudamiento.

2.2 Principales tipos de leasing

El arrendamiento es un acuerdo contractual entre un arrendador y un arrendatario. El
contrato establece que el arrendatario tiene el derecho de usar un activo y a cambio
debe hacer pagos periddicos al arrendador, el propietario del activo. El arrendador es
el fabricante del activo o bien una compaiia arrendadora independiente. Si el
arrendador es una compania independiente ésta debe comprar el activo al fabricante.
Entonces el arrendador otorga el activo al arrendatario y el arrendamiento entra en

efecto.

Por lo que respecta al arrendatario, el uso del activo es lo que debe ser importante, y
no quién posee el activo. Se puede hacer uso de un activo mediante un contrato de
arrendamiento. Dado que el usuario también puede comprar el activo al fabricante,
entonces el arrendador otorga el activo, al arrendamiento y la compra implican
acuerdos de financiacion alternativos para disponer de un activo. Esto se ilustra en la

figura 2.1.
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Figura 2.1
Proceso de compra vrs. leasing

Compra
La empresa U compra un activo y lo usa;
financiacion con deuda y capital

Fabricante del activo

La empresa U compra
el activo al fabricante

Empresa U
1. Usa el activo
2. Posee el activo

Losacreedoresy los
accionistas aportan
financiacion a la
empresa U

Accionistas Acreedores

Arrendamiento
La empresa U arrienda un activo al
arrendador; el arrendador es propietario del

activo

Fabricante del activo

El arrendador
compra el activo

Arrendador
1. Usa el activo
2.No usa el activo

Arrendatario (empresa U)
1. Usa el activo
2. No posee el activo

Los acreedoresy

los accionistas
aportan financiacion
al arrendador

Accionistas

Acreedores
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El ejemplo especifico de la figura anterior es frecuente en la industria de la
computacion. La empresa U, el arrendatario, podria ser un hospital, un bufete de
abogados, o cualquier otra empresa que use computadoras. El arrendador es una
compaiiia arrendadora independiente que comprd el equipo a un fabricante como
IBM o Apple. Los arrendamientos de este tipo se conocen como arrendamientos
directos. En la figura el arrendador emitié tanto deuda como capital para financiar la

compra.

Los arrendamientos de este tipo se llaman arrendamientos tipo venta. En este caso,

IBM competiria con la arrendadora independiente de computadoras.

2.2.1 Arrendamientos operativos

Hace afos, un arrendamiento en el que el arrendatario recibia un operador junto con
el equipo se conocia como arrendamiento operativo. Aunque actualmente es dificil
dar una definicion exacta del arrendamiento operativo (Figura 2.2), este tipo presenta

varias caracteristicas importantes.

1. Por lo regular, los arrendamientos no se amortizan por completo. Esto significa
que los pagos requeridos segin los términos del arrendamiento no son
suficientes para restituir el costo total del activo al arrendador. Esto sucede
porque el plazo o la vida del arrendamiento operativo normalmente es menor
que la vida econdmica del activo. Asi, el arrendador debe esperar recuperar los
costos del activo mediante la renovacion del arrendamiento o la venta del

activo por su valor residual.

2. Los arrendamientos operativos por lo general requieren que el arrendador

mantenga y asegure los activos.
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3. Tal vez, la caracteristica mas interesante de un arrendamiento operativo es la
alternativa de cancelacién. Esta alternativa da al arrendatario el derecho de
cancelar el contrato de arrendamiento antes de la fecha de vencimiento. Si se
ejerce la opcidn de cancelacion, el arrendatario debe regresar el equipo al
arrendador. El valor de una clausula de cancelacion depende de la probabilidad
de que las futuras condiciones tecnoldgicas o econdmicas hagan que el valor
que el activo tiene para el arrendador sea menor que el valor de los pagos

futuros de arrendamiento de acuerdo con el contrato.

Figura 2.2

Leasing operativo

Arrendamiento

temporal
\

Empresa de
Leasing

\ /

Retorno del bien
segun tiempo pactado

2.2.2 Arrendamientos Financieros

Los arrendamientos financieros son justamente lo contrario de los arrendamientos

operativos, como se aprecia por sus importantes caracteristicas:

1. Los arrendamientos financieros no proveen mantenimiento o servicio por parte

del arrendatario.

2. Los arrendamientos financieros se amortiguan por completo.
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3. Por lo regular, el arrendatario tiene el derecho a renovar el arrendamiento al

vencimiento.

4. Generalmente, los arrendamientos financieros no se pueden cancelar. En otras
palabras, el arrendatario debe efectuar todos los pagos o enfrentar el riesgo

de bancarrota.

Como consecuencia de las caracteristicas anteriores, en particular (2), este
arrendamiento ofrece un método alternativo de financiacién para compra. Por lo

tanto, su nombre es légico. (Figura 2.3)

Figura 2.3

Leasing financiero

Arrendamiento del

s

bien

Empresa de
Leasing

/

Retorno del bien
despuésde un
periodo u opcién de
adquirirlo
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Cuadro 2.3

Diferencias entre leasing Financiero vrs. leasing Operativo

Leasing Financiero

Leasing operativo

Periodo de arrendamiento igual al 75% de

la vida econdmica del activo o bien.

Periodo de arrendamiento
relativamente corto, comparado con la

vida util del bien.

El arrendador extiende un crédito al
arrendatario y transfiere simultaneamente

la responsabilidad de propiedad.

La propiedad del bien es por parte del

arrendador.

De amortizacion completa, al final del

contrato el arrendador compra el bien.

No suele ser de amortizacion completa

No es cancelable el contrato para ninguna

de las partes.

En el contrato se incluye una clausula
de cancelacion por parte del

arrendatario.

No establece los servicios de

mantenimiento.

Disponibilidad de los servicios de

mantenimiento.

Constituye una alternativa de venta,
facilitando la comercializacion de ciertos

bienes.

No constituye una opcion de venta.

Al final del contrato el arrendatario

compra el bien.

Al finalizar el contrato el arrendatario
tiene 3 opciones: compra, renovacion y

devolucion.

Fuente: Elaboracidn propia basado: en el libro “leasing de los mercados emergentes” e informacion

proporcionada por el Banco Multisectorial de Inversiones, BMI.
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Cuadro 2.4

Similitudes entre Leasing Financiero vrs Leasing Operativo

Leasing Financiero Leasing operativo

Se entregan bienes de capital productivo | Se entregan bienes de capital productivo
Facilidad de acceder a financiamiento |Facilidad de acceder a financiamiento aun
aun cuando no se tengan garantias cuando no se tengan garantias

Se evitan impuestos sobre activos Se evitan impuestos sobre activos

Fuente: Elaboracion propia basado: En informacién proporcionada por el Banco Multisectorial de

Inversiones, BMI.
2.2.3 Venta y Lease-back

Una venta y /ease-back (Grafica 2.4) ocurre cuando una compafiia vende un activo de
su propiedad a otra empresa y de inmediato se lo arrienda. En una venta y /ease-
back suceden dos cosas:

1. El arrendatario recibe efectivo de la venta del activo.

2. El arrendatario efectlia pagos de arrendamiento periddicos, reteniendo asi el

uso del activo.

Grafica 2.4

Lease-back

Venta del bien

Paga el bien

Empresa de
Leasing

\ /

Arrendamiento del
bien con contrato de
recompra
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2.2.4 Arrendamientos apalancados

El arrendamiento apalancado es un acuerdo trilateral entre el arrendatario, el

arrendador y los prestamistas:

1. Como en otros arrendamientos, el arrendatario usa los activos y efectia
pagos periddicos de arrendamiento.

2. Como en otros arrendamientos, el arrendador compra los activos, los otorga al
arrendatario y cobra pagos de arrendamiento. No obstante, el arrendatario no
aporta mas del 40 o 50 por ciento del precio de compra.

3. Los prestamistas aportan la financiacion restante y reciben pagos de intereses

del arrendador.

En un arrendamiento apalancado, tipicamente los prestamistas usan un préstamo sin
recurso. Esto significa que el arrendador no esta obligado hacia el prestamista en

caso de incumplimiento. Sin embargo, el prestamista esta protegido de dos maneras:

1. El prestamista tiene el primer derecho de retencion del activo.
2. En caso de incumplimiento de los pagos del préstamo, los pagos del

arrendamiento se hacen directamente al prestamista.

El arrendador solo aporta una parte de los fondos pero recibe los pagos del
arrendamiento y todos los beneficios tributarios de la propiedad. Estos pagos de
arrendamiento se usan para pagar el servicio de deuda del préstamo sin recurso. El
arrendatario obtiene un beneficio porque, en un mercado de libre competencia, el

pago de arrendamiento es menor cuando el arrendador ahorra impuestos.
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2.3 Contabilidad y arrendamiento

Antes de noviembre de 1976, una empresa podia acordar usar un activo mediante un
arrendamiento y no describir el activo o el contrato de arrendamiento en el balance
general. Los arrendatarios solo necesitaban registrar la informacidon referente a la
actividad de arrendamiento en las notas de pie de pagina de sus estado financieros.
Asi, el arrendamiento lleva una financiacion ajena al balance general.

En noviembre de 1976, el FASB (Financial Accounting Standars Board, Consejo de
Normas Contables Financieras), emitié su informe de Normas Contables Financieras
numero 13 (FAS13), “Accounting for Leases”. De acuerdo con el FAS 13, ciertos
arrendamientos se clasifican como arrendamientos de capital. En el caso de un
arrendamiento de capital, el valor actual de los pagos de arrendamiento aparece en
el lado derecho del balance general. En el lado izquierdo del balance general aparece

el mismo valor como activo.

El FASB clasifica todos los demas arrendamientos como arrendamientos operativos;
sin embargo, la definicion de este consejo difiere de la definicion que dan las
personas ajenas a la contabilidad. En el caso del arrendamiento operativo, no se hace
mencidn alguna de éste en el balance general.

El cuadro 2.4 presenta las implicaciones contables de esta diferencia. En una empresa
X que hace anos emitido US$100,000 de capital para comprar un edificio. Ahora quiere
usar un equipo completo de computadores que vale US$50,000, el cual puede
comprar o arrendar. En la parte superior de la tabla aparece el balance general que
refleja la compra del equipo de computadores. (Suponer que se financia el equipo de
computadores solo con deuda.) Alternativamente, la empresa arrienda el equipo de
computadores. Si se considera que el arrendamiento es operativo, se elabora el
balance general que se presenta en la parte central. En este caso, en el balance
general no se registra ni el pasivo del arrendamiento ni el equipo de computadores.
El balance general de la parte inferior refleja un arrendamiento de capital. El equipo

de computadores se registra como un activo y el arrendamiento como un pasivo.
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Cuadro 2.4

Ejemplo comparativo de balance general

Se compra el equipo de computadores con deuda (la compania tiene un equijpo de

computadores que vale US$50,000)

Equipo de computadores  $50,000 Deuda $50,000
Edificio 100,000 Capital 100,000
Total de activos $150,000 Total de deuda mas capital $150,000

Arrendamiento operativo (la companiia tiene arrendamiento operativo por el equipo

de computadores)

Equipo de computadores $ 0 Deuda $ 0
Edificio 100,000 Capital 100,000
Total de activos $100,000 Total de deuda mas capital $100,000

Arrendamiento de capital (la compania tiene arrendamiento de capital por el equipo

de computadores)

Activos en arrendamiento Obligaciones del

de capital $50,000 arrendamiento de capital $50,000
Edificio 100,000 Capital 100,000
Total de activos $150,000 Total de deuda mas capital $150,000

Fuente: elaboracion propia basado en ejemplo de Finanzas Corporativas, Stephen Ross,1997

Los contadores por lo general sostienen que la capacidad financiera de una empresa
se relaciona de manera inversa con el importe de sus pasivos. Ya que estos pasivos
se ocultan con un arrendamiento operativo, el balance general de una empresa con
un arrendamiento de este tipo parece mas sélido que el balance general de una
empresa con un arrendamiento de capital idéntico. Considerando la alternativa, las
empresas talvez clasificarian todos sus arrendamientos como operativos. Como

resultado de esta tendencia, el FAS 13 establece que un arrendamiento se debe
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clasificar como de capital si presenta por lo menos uno de los cuatro criterios

siguientes:

1. El valor actual de los pagos de arrendamiento es por lo menos 90 por ciento
del valor justo de mercado del activo al inicio del arrendamiento.

2. El arrendamiento transfiere la propiedad del activo al arrendatario al cabo del
plazo del arrendamiento.

3. El plazo del arrendamiento es de por lo menos 75 por ciento o mas de la vida
econdmica estimada del activo.

4. El arrendatario puede comprar el activo a un precio menor que el precio justo
de mercado cuando el arrendamiento vence. Con frecuencia esto se conoce

como opcién de compra de liquidacion.

2.4 Antecedentes del leasing en el ambito internacional

El leasing dejo de ser una técnica de ventas de los fabricantes para convertirse en un
servicio financiero especializado con la creacion en Estados Unidos de la primera
empresa independiente de leasing en 1952. Esta actividad se extendié a Europa y
Japon en los afos setenta. En 1994, se habian establecido empresas de este tipo en
mas de 80 paises, incluidas mas de 50 economias en desarrollo.

A continuacién se presenta una breve resefia histdrica del leasing en los paises mas

importantes para su desarrollo:

a) EE.UU., Europa y Japon3

El crecimiento del leasing comenz6 en los Estado Unidos de Norte América durante
los anos cincuenta y fue utilizado principalmente por grandes proveedores como un
instrumento de apoyo para incrementar sus ventas.

Desde entonces el leasing ha crecido casi sin interrupcion y se ha expandido hacia

otros paises tanto del continente americano como el resto del mundo.

3 www.usaleasing.com
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Para tener una idea de la magnitud de aplicacidn del leasing, a finales de 1989, cerca
del 30% de la formacion total del Capital Bruto en Los Estados Unidos estaba
financiado con leasing, lo cual equivale a unos US $120,000 millones de ddlares.

En caso de Japdon y Europa Occidental, las primeras transacciones de leasing
comenzaron a surgir durante la década de los afios sesenta.

También el leasing se encuentra acogido actualmente en los Estados Unidos de
Norteamérica en donde su practica abarca filiales multiples extendida a diversos
paises; en Inglaterra las empresas del leasing se afilian a la United States Leasing
Corporation, la mercantil Leasing Co. en combinacion con el Mercantil Credits Co.; en
Italia la Ail Corporation; en Espana se hayan reunidas en la ASNEF (Asociacion

Sindical Nacional de Empresas de Financiacion).

En cada pais, el fenomeno del leasing se desarrolla con un perfil propio. Asi, por
ejemplo en Inglaterra, el leasing nace en vinculacion con programas de vivienda. En
Alemania, las empresas de leasing estaban afiliadas a Bancos (leasing financiero) y a
Proveedores (leasing operativo). En Japon, se observaron empresas de leasing que
eran filiales de las grandes empresas comercializadoras, empresas de caracter y
alcance transnacional.

Sin embargo el tratamiento juridico varia substancialmente de pais a pais y se
encuentra acogido en diversas legislaciones. Asi por ejemplo, en Francia esta
amparado mediante la ley 67-837 del 28 de Septiembre de 1967; en Bélgica por Real
Decreto.55, del 10 de Noviembre de 1967.

El leasing es un fendmeno que crece en funcién de la expansion econémica de los
paises, y generalmente no se muestra demasiado volatil en tiempos de recesién.
Ademas, su crecimiento recoge fuerza cuando el marco normativo determina un
tratamiento tributario favorable. En otros paises, como en Inglaterra y Alemania, se

crearon legislaciones especiales, ya para el afio de 1971.
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b) América Latina*

En América Latina, hay muy pocos paises que han logrado desarrollar este
instrumento financiero a niveles mayores de 1% de la formacién total del Capital
Bruto. Brasil fue uno de los paises pioneros en donde se pudieron observar las
primeras transacciones de leasing durante los afos cincuenta. No obstante su
desarrollo se ha encontrado con limitaciones legales, asi por ejemplo, para conformar
una empresa de leasing se necesita el mismo capital minimo que para formar un
banco.

Actualmente el mayor dinamismo en la regidon se observa en Chile, donde el sector
comienza su desarrollo a fines de los afios 70. La experiencia chilena es interesante,
porque se puede observar un cierto paralelismo con respecto al cambio del modelo
de desarrollo econémico. Ya para 1979 se observan tres empresas de leasing con una
cartera de bienes de capital en arriendo de unos US $20 millones de ddlares.
Ademas, Chile comenz6 con politicas de apertura comercial en los primeros afios de
la década pasada y el mercado financiero pasoé por una fuerte crisis en los afios 1982

y 1983 con sintomas muy similares a los actuales en El Salvador.

2.4.1 Crecimiento del leasing internacional

Hoy en dia, el leasing ha alcanzado su madurez en la mayoria de las economias de
ingreso alto. Estados Unidos se encuentra claramente a la vanguardia tanto por el
volumen de operaciones (en 1994 se suscribieron contratos por el valor de
US$140,000 millones) como por su penetracion en el mercado (el 30% de la
adquisicién de instalaciones y equipo). Asimismo, esta actividad ha crecido muy
rapidamente en muchas economias en desarrollo. Entre 1988 y 1994, el valor de los
nuevos contratos subié desde US$15,000 millones a US$44,000 millones. En 1994 los
paises de ingreso mediano y bajo constituian cinco de los 20 mercados mas

importantes del leasing. Corea del Sur registrd el aumento mas espectacular; este

4 www.leaseal.com
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mercado que comenzd en 1975 y recibid el respaldo de inversiones de la CFI en la
primera compania de leasing del pais, ocupaba el quinto lugar del mundo en 1994.

Ademas, la penetracién en el mercado (proporcidon de la inversion privada que
representan los contratos de leasing) se duplicd con creces entre 1988 y 1994 tanto
en los paises de ingreso mediano como en los de ingreso bajo. En 1994, esta
actividad representd en promedio el 11% del financiamiento de los bienes de capital

en paises de ingreso mediano, frente a sélo el 4% en 1988. (Cuadro 2.3)

Cuadro 2.3
Los 50 mercados principales de leasing, 1988-1994

1988 1990 1992 1994

Volumen (miles de millones de US$)

Paises de ingreso alto [1] 259 310 292 313
Paises de ingreso mediano 12 17 27 39
Paises de ingreso bajo 3 5 5 5
Total [2] 274 332 323 357

Participacion en el mercado (%) [3]

Paises de ingreso alto 15 15 15 15
Paises de ingreso mediano 4 5 9 11
Paises de ingreso bajo 3 4 4 7

Promedio 9 10 11 13

Fuente: Leasing en los mercados emergentes, CFI, tomo II, EEUU 1996

Notas: [1] Clasificacion del Banco Mundial
[2] esta encuesta para 1994 se basa en una muestra de 24 paises de ingreso alto, 20 de
ingreso mediano y 6 de ingreso bajo, segun la clasificacion de World Leasing Yearbook

[3] promedios no ponderados. El leasing se expresa en porcentaje de la inversién privada.
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Se debe hacer ciertas aclaraciones importantes con respecto a estos datos que, si
bien no afectan las conclusiones generales, aconsejan prudencia al hacer
comparaciones entre paises. La publicacion World Leasing Yearbook presenta cifras
sobre los 50 mercados mas importantes de leasing, la mitad de los cuales,
aproximadamente, se encuentra en economias en desarrollo (Anexo 1).

Debido a las diferencias en la definicion de los términos, las cifras de los distintos
paises no son estrictamente comparables, ademas el pequeiio nimero de paises de
ingreso bajo que figura entre los 50 mercados principales significa que el gran
incremento de la cuota de mercado registrado entre 1992 y 1994 debe considerarse
como indicativo de la tendencia mas que como representativo de todos los paises de

ingreso bajo.

2.5 Leasing en El Salvador

En el pais, la figura de leasing no estd muy difundida, encontrandose en su primera
etapa de desarrollo que es un fendmeno relativamente nuevo, ajeno al manejo de la
banca®, ya que esta se le presentan dificultades burocraticas para adquirir y
proporcionar en arrendamiento activos, aunque la primera compafia dedicada al
mismo comenzd a operar en 1965 que en un principio se dedico al alquiler de equipo
rodante, maquinaria y equipo para la incipiente industria de la época. El nimero de
empresas de leasing actualmente no supera las 25 y casi la mitad de ellas son parte
integrante de grupos financieros. Los activos disponibles mediante Leasing son:

- Maquinaria en general

- Equipo de reparto

- Hardware y equipo informatico especializado

- Equipo de reproduccién

- Plantas telefonicas

- Equipo para seguridad de instalaciones

> Amembal, Sudhir, “Situacién del Leasing en América latina” Octubre 1998, San Salvador.
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- Mobiliario y equipo de oficina en general

- Terrenos y edificaciones

Antes de la década de los 50 el arrendamiento se asociaba por lo general con bienes
raices (terreno y edificios); sin embargo, hoy en dia es posible arrendar cualquier tipo
de activo fijo. En 1992 aproximadamente el 25% de todos los equipos de capital
nuevos adquiridos por las empresas eran arrendados.

Las empresas generalmente poseen activos fijos y los incluyen en sus balances
generales; pero es el uso de los edificios y del equipo lo que es realmente importe,
no su propiedad en sin misma. Una forma de obtener el uso de los activos consiste

en comprarlos pero una alternativa es arrendarlos.

En el pais se identifica que los tipos de Leasing utilizados segun la Convencion General
de Contadores de El Salvador son dos: Leasing Operativo y Leasing Financiero, los
cuales presentan variantes entre si, describiéndose en el siguiente apartado.
Observandose que existe preferencia por el Leasing Financiero, ya que es el considerado

mas ventajoso por las empresas oferentes de Leasing.

2.5.1 Arrendamiento financieros en El Salvador

La distribucion de activos en arrendamiento financiero para el afo 1999, esta
encabezado por el arrendamiento de vehiculos que ocupa un 39.2% del total; Le
siguen la Maquinaria de construccién e Industria con un 38.4% y equipos de
Informatica con un 9.8%, Bienes inmuebles con un 1%. Las plantas telefénicas y las
copiadoras ocupan el restante 11.5% de activos formando el grupo de otros. (Cuadro
2.4 y Gréfico 2.5)
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Cuadro 2.4

Leasing Financiero: Evolucién en el mercado salvadorefio

ARRENDAMIENTO FINANCIERO(en miles de dolares)

1997 % 1998 % 1999 %

Vehiculos 3,849.78 31.5 6,307.37 | 37.5 | 7,169.28 | 39.2

Maqg. de Construccion | 5,941.61 58.6 7,486.79 | 44.5 | 7,018.82 | 38.4

Equipo de informatica| 661.77 54 1,138.82 6.8 1,796.19 | 9.8

Inmuebles 381.58 3.1 205.25 1.2 182.44 1.0
Otros 1,395.27 11.4 1,697.39 | 10.1 | 2,100.35 | 11.5
TOTAL 12,230.01 | 100.0 | 16,835.61 | 100.0 | 18,267.08 | 100

Fuente: Banco Multisectorial de Inversiones

En la evolucién del mercado se evidencia un crecimiento en los rubros de Vehiculos y
equipo de informatica, asi como otros equipos diversos. El rubro de maquinaria de
construccion e industria ha tenido una fuerte caida para el afio 1999, debido a la
desaceleraciéon de la industria de la construccion y a la actividad econdmica del pais

en general. (Apéndice A)

Grafico 2.5
Leasing Financiero: Evolucidn en el mercado salvadorefio
8,000.00
oo / /> —e— Vehiculos
6,000.00 .
/ —=— Maquinaria de
5,000.00 Construccion
/ —— Equipo de informaética

4,000.00 p
3.000.00 —%— Inmuebles
2,000.00 x/*—/"* —*— Otros
1,000.00 7—/‘

0.00 ‘ : S

1996 1997 1998 1999 2000

Fuente: Banco Multisectorial de Inversiones
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El caso el Leasing inmobiliario representa un porcentaje bajo de la cartera total de
leasing ya que solamente una empresa del total de arrendadoras realiza operaciones
de este rubro.

El Estado y el sector privado tienen una demanda de arrendamiento inmobiliario para
prestacidon del servicio publico. Es de hacer notar que no se considera la figura del

Leasing para la adquisicion de bienes de consumo.

El Leasing Financiero funciona de la siguiente manera:

e El empresario es quien elige los bienes y el proveedor.

e La empresa de Leasing adquiere la propiedad, el dominio pleno de dichos bienes.
e Las rentas se determinan para amortizar la totalidad o parte del costo del bien.

e La propiedad de la empresa de Leasing sobre los bienes tiene mas el caracter de

propiedad juridica que de propiedad econdmica.

2.5.2 Leasing Operativo

En el pais, las empresas oferentes de este producto financiero son pocas, Caminos
Resources es la primera compaifia que se dedica a este giro de negocio para el
arrendamiento de bienes muebles; otras empresas que ofrecen este producto son
INDIVERSA, CONSTRUMARKET que lo utilizan para el arrendamiento de maquinaria
industrial, en este tipo de negociaciones, el usuario determina el plazo del
arrendamiento del equipo en un periodo no mayor de cinco anos y utilizando el bien

temporalmente.

El Leasing Operativo no esta siendo muy utilizado en nuestro pais debido a que el
oferente enfrenta un mayor riesgo en su inversion, ya que muchos de los bienes que
son devueltos hasta finalizar el plazo de arrendamiento estan deteriorados, lo cual
dificulta el volverlos a arrendar, asi como también activos de baja demanda como por

ejemplo un montacargas lo cual dificulta en mayor cuantia el volverlos a arrendar.
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2.5.3 Elementos del contrato del leasing.

Los elementos constitutivos de un contrato de Leasing basicamente son tres:

Personales, Reales y Formales; los cuales se detallan a continuacion.

2.5.3.1 Elementos personales

Tal y como su nombre lo expresa, esos elementos hacen referencia a las personas que
intervienen en el contrato del Leasing que son: arrendatario y arrendador, presentando

a continuacion la definicion de ambos.

a) Arrendatario: Es la persona natural o juridica que tiene derecho al uso o goce de los
bienes, solicitados por el, que son propiedad del arrendador, a cambio se obliga a cubrir
una renta periddica previamente convenida, a responder por los perjuicios que el bien
arrendado sufre por cualquier motivo, y a utilizar el bien conforme a la naturaleza del

mismo Y del contrato que lo ampara.

b) Arrendador: Es el que se obliga a conceder el uso o goce temporal de los bienes

solicitados por el arrendatario, y que son propiedad legal del primero (arrendador).

2.5.3.2 Elementos Reales

Estos elementos podrian ser considerados como los de mayor importancia dentro del
contrato, ya que son los que definen y dan forma al mismo, marcando las peculiaridades
como son los tipos de bienes que serian sujetos a arrendamiento, el monto de la
operacion, y ademas la promesa de pago por el uso de los bienes.

Los bienes susceptibles de arrendamiento son todos los bienes muebles o inmuebles

que pueden usarse sin consumirse.
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El monto total de la operacidon o valor total del contrato, es la suma de dinero que el
arrendatario se obliga a pagar al arrendador a cambio del uso o goce temporal del bien
objeto del contrato.

Con relacion a la promesa de pago, el arrendatario podra otorgar al arrendador uno o
varios pagares cuyo importe total sea igual al valor total del contrato, con vencimientos

iguales a los pagos periddicos del contrato y nunca posteriores al término del mismo.

2.5.3.3 Elementos Juridicos o Formales

Actualmente, en El Salvador no existe legislacion que regule este instrumento
financiero, por ello el Banco Multisectorial de Inversiones ha elaborado un proyecto
de Ley de Arrendamiento (Apéndice B) en conjunto con el Banco Central de Reserva
y organismos financieros internacionales, los cuales estan interesadas en financiar
empresas que operen con Leasing. Entre ellas se encuentra la Corporacion
Financiera Internacional (CFI, Brazo Financiero del Banco Mundial) que sdlo espera el
banderazo de salida que significaria la aprobacion de la Ley, para establecer una
alianza con una empresa local y empezar a trabajar. Este anteproyecto se presentara
a la Asamblea Legislativa en los proximos meses para su aprobacion.

Es muy importante que exista un marco regulatorio, de esto dependera:

e La definicion contable de las operaciones de leasing

e Que exista una supervision, lo cual permitird un mayor rango de accion.

e Establecimiento de reglas claras para las partes involucradas lo cual hace atractiva

la inversion extranjera.

Por el momento el Banco Multisectorial estd empefiado en un programa de promocién
y difusion de este instrumento entre los mercados, como una alternativa de
financiamiento, especialmente de la micro y pequena empresa.

Actualmente la Legislacion del arrendamiento (leasing) se basa en el codigo de
Comercio y Civil aunque son actos mercantiles, ya que sobre arrendamiento no se

hace mencién en las leyes Mercantiles. (Anexo 2).
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Capitulo III. Metodologia de la investigacion

3.1 Objetivos de la investigacion

3.1.1 Objetivo general

Recopilar y analizar informacion sobre la situacidn actual del leasing en los
Instituciones de Educacion Superior asi como en las empresas oferentes vy

demandantes en el area metropolitana del pais.

3.1.2 Objetivos especificos

e Determinar el nivel de conocimiento de leasing en las empresas oferentes,
empresas demandantes y universidades.

e Conocer las empresas demandantes y oferentes del arrendamiento.

e Determinar los tipos de activos que se ofrecen a través de leasing.

e Determinar cual es el tipo de leasing que actualmente se comercializa mas en
el pais.

e Investigar las ventajas y desventajas de la utilizacion del leasing para los
oferentes y demandantes.

e Conocer la forma de adquisicion actual del equipo de cémputo en las
Instituciones de Educacion Superior.

e Determinar como las universidades resuelven el problema de la rapida
obsolescencia de los equipos de computo.

e Determinar el grado de aceptacion que posee el leasing en los Instituciones de

Educacién Superior.
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3.2 Tipos de informacién

El procedimiento para llevar a cabo la investigacion de campo, consistio en recolectar
informacion completa y detallada por medio de una encuesta escrita y entrevistas
dirigidas a las instituciones de educacidn superior, empresas oferentes vy
demandantes de Leasing en el area Metropolitana de San Salvador. Los datos y las
fuentes de informacidn primarias y secundarias que se utilizaron se mencionan a

continuacion:

3.2.1 Datos y fuentes primarios

Los datos primarios estan conformados por la informacién correspondiente al leasing
que se obtuvo a través de la investigacion.

Fuentes de datos primarias

- Oferentes y demandantes del Leasing

- Instituciones de Educacion Superior (universidades)

El proceso para la obtencién de los resultados de la situacion actual de las

universidades, empresas oferentes y demandantes del pais se realizo en tres etapas.

- La primera etapa consistid en recolectar y analizar la informacién de las empresas
oferentes de leasing.

- La segunda etapa consistié en recolectar y analizar la informacion de las empresas
demandantes de leasing.

- La tercera etapa consisti6 en recolectar y analizar la informacion de los

Instituciones de Educacién Superior.
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El método de recoleccion de informacion primaria se obtuvo a través de una encuesta
estructurada, en el cual se incluyeron preguntas sin pretender ocultar a los
respondientes, la finalidad de la encuesta. Esta encuesta fue dirigida a los oferentes
de leasing, a los demandantes de leasing y a las universidades (Anexo No.3, No.4 vy
No.5)

3.2.2 Datos y fuentes secundarios

Los datos secundarios contienen la informacidn obtenida de estudios anteriores:

- Datos tedricos del Leasing (tesis, revistas, periddicos, libros, Internet, bibliotecas)

- Experiencia de la estrategia de fomento al desarrollo del sector financiero con la
actividad del Leasing del BMI

- El Leasing en otros paises.

Ademas se realizd una investigacion bibliografica que proporciono informacion tedrica
sobre leasing.

Las Fuentes secundarios de esta informacion fueron:

1. Bibliotecas (UCA, BCR, FUSADES, FEPADE, DIGESTYC, ASI, etc. )

2. Internet

3. Revistas

4. Periddicos

5. Informes y otra informacidn relacionada

3.2.3 Determinacion del universo de oferentes

Para determinar el universo de los oferentes se baso en datos proporcionados por el
Banco Multisectorial de Inversiones (BMI), a través del directorio telefdnico, y

Asociacion salvadoreifa de Industriales (ASI) identificandose 25 empresas (Anexo
No.6)
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3.2.4 Determinacion del universo de demandantes

Para determinar la muestra del universo de demandantes, se baso en el nimero de
empresas asociadas a la CAMARA SALVADORENA DE LA INDUSTRIA, segin la
clasificacidon de socios por sectores econdmicos hasta el 15 de mayo de 2000.

Tomandose en consideracion los siguientes sectores:

Cuadro 4.1

Clasificacion de socios por sector econdémico

Sector Total
Comercio 960
Construccién 125
Industria 391
Servicio 636
Transporte 130
Total 2,242

Fuente: Camara Salvadorefia de la Industria

Muestreo estratificado

Para determinar el tamano de la muestra se tomd una muestra que represente el
2.5% de la poblacién de 2,242 empresas asociadas, es decir, 56 empresas. (Anexo
No.7). Para la obtencion de una muestra de cada sector, el porcentaje de los estratos

se calculo de la siguiente manera:

Estratos No. de asociados | Porcentaje |Unidades por estrato (submuestras)
Comercio 960 42.8 24
Construccion 125 5.5 3
Industria 391 17.4 10
Servicio 636 28.3 16
Transporte 130 5.8 3
Total 2,242 100 56
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El tamano de la muestra se calculd asi: 2,242 x 0.025 = 56.
El porcentaje de los estratos se calculd asi:

Para el sector comercio 960 / 2,242 x100 = 42.8%

Para el sector construccion 125 / 2,242 x100 = 5.5%

Para el sector industria 391 / 2,242 x100 = 17.4%

Para el sector servicio 636 / 2,242 x100 = 28.3%

Para el sector transporte 130 / 2,242 x100 = 5.8%

Las unidades muéstrales de cada estrato se obtuvieron multiplicando la proporcién de
cada estrato por el tamafno de la muestra que es n = 56. Por lo tanto:

Para el estrato de comercio 0.428 x 56 = 24

Para el estrato de construccién 0.055 x 56 = 3

Para el estrato de industria 0.174 x 56 = 10

Para el estrato de servicio 0.283 x 56 = 16

Para el estrato de transporte 0.058 x 56 = 3

3.2.5 Determinacion del universo de las Instituciones de Educacion Superior.

Para determinar la muestra del universo de los Institutos de Educacién Superior, se
baso en el niumero de universidades registradas en el Ministerio de Educacién, segin
la Direccion Nacional de Educacion Superior, afio 2000.

Para el estudio se tomaron en consideracion soélo las universidades establecidas en el

area Metropolitana de San Salvador identificandose 19 universidades. (Anexo No.8)
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Capitulo IV. Investigacion de campo

4.1  Situacion actual de oferentes y demandantes del leasing

4.1.1 Diagndstico de Empresas Oferentes

Para determinar la situacion actual de los oferentes de leasing en el pais se llevo a
cabo una investigacion de campo a través de encuestas y entrevistas que
proporcionaron los siguientes resultados:

Uno de los objetivos especificos de la investigacion es el identificar en el area

Metropolitana de San Salvador las empresas oferentes de leasing (Anexo No.3),

obteniendo como resultado los siguientes datos (Anexo No. 9 pregunta 1)

- Empresas que ofrecen la modalidad de leasing 16 (84%)
- Empresas que no ofrecen la modalidad de leasing 3 (16%)
- TOTAL 19 (100%)

De las empresas que ofrecen la modalidad de leasing, 7 ofrecen leasing financiero, 1
leasing operativo y 1 lease-back, 7 empresas ofrecen un combinacion de leasing
entre leasing operativo/financiero, leasing financiero/lease-back, leasing

operativo/lease-back.(Anexo No. 9 pregunta No. 6).

Las empresas salvadorenas prefieren ofrecer al usuario el leasing financiero porque
de esta forma ellos se estan asegurando el recuperar el valor total de la vida util del
activo, asi como también su margen de ganancia en un solo contrato de
arrendamiento, evitando saturarse de activos usados los cuales en muchas ocasiones,
por su estado, se les dificulta volverlos a arrendar, como es el caso de leasing

operativo.
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A continuacidon un resumen de las 16 empresas y su clasificacion. Cuadro 4.1.

Empresa Tipo de activo | Afios que posee de | Como lo | Cdmo se entero acerca de
que oferta ofrecerlo oferta |leasing

Pantexa computadoras | desde hace 5 afios FP asesores financieros

Electromedical Sal. | Equipo medico |siempre FP / PB |socios extranjeros

Dyameq S.A. Varios* desde hace 3 anos |FP / PB |asesores financieros

Arrinsa leasing Varios* siempre PB SOCios nacionales

Automax vehiculos desde hace 3 afios |FP / PB |asesores financieros

Indiversa maq. pesada siempre FP / PB |asesores financieros

General Automotriz | vehiculos siempre FP otras empresas que lo

practican

Alcatel equipos de alta |desde hace 162 |FP/PB |otras empresas que lo
tecnologia anos practican y Otros.

Arrendadora Varios* siempre FP / PB |socios nacionales

Desarrollo

Oxgasa maquinaria desde hace 1 6 2 FP / PB |asesores financieros
industrial afnos

Xerox fotocopiadoras | siempre FP / PB |socios extranjeros

Yale Rent Maq siempre PB socios extranjeros
Pesada/industrial

Facto Leasing | Varios* desde hace 5 afios |FP socios nacionales

Banco Socios extranjeros

Arreconsa Varios* siempre FP asesores financieros

El Camino Varios* desdehace162 |FP/PB [N/ a

Resources afios

Fuente: Elaborado por el grupo

*Varios: beepers, mobiliarios de oficina, equipos de alta tecnologia, computadoras, equipo de oficina,

fotocopiadoras, vehiculos, maquinaria pesada, mag. Industrial, equipo medico, bienes inmuebles, etc.
FP: FONDOS PROPIOS
PB: PRESTAMOS BANCARIOS
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En nuestro pais, el leasing ha tomado un mayor auge desde 1996 hasta la fecha, y
una de las razones por las cuales se fundamenta es el fendomeno mundial de
globalizacion, muchas empresas se han visto en la necesidad de adquirir nueva
tecnologia pero no cuentan con los recursos necesarios para adquirirla de contado,
razon por la cual se han visto obligados buscar nuevas alternativas de financiamiento
y han encontrado en el leasing una opcién mas que atractiva por sus multiples

beneficios.

En la mayoria de las entrevistas se constatd que las empresas oferentes de leasing
creen que la publicidad de este modelo es minima en nuestro medio y no es
suficiente como para poder ser posicionada en la mente de los usuarios, excepto la
empresa de Factorent y el grupo Automax, quienes poseen una publicidad muy fuerte

y la que los ha beneficiado grandemente.

El mayor porcentaje de las empresas que ofrecen leasing lo hacen para incrementar
sus ventas aunque entre estas empresas todas se originaron por ofrecer leasing “giro
propio de la empresa”, asi también lo utilizan como estrategia de mercado y

simplemente algunas empresas porque les gusta el modelo de leasing.

Segun el estudio, los plazos del leasing pueden variar desde menos de 6 meses hasta
un maximo de 5 afos, segun la necesidad del cliente el tipo de leasing que se le este

ofreciendo. (Anexo 9 preguntas 7, 9y 11)

Del 84% que representan las empresas que ofrecen leasing, el 52% utiliza fondos
propios para la adquisicién de activos y el 48% utiliza préstamos bancarios para esta
misma adquisicion. Hay que aclarar que entre estas empresas la mayoria hacen uso
de los dos recursos, utilizando asi la mas accesible y rentable segln sea conveniente.
Finalmente las pocas empresas (3) que se incluyeron en la muestra que no ofrecen
leasing se debe a la falta de informacién de este modelo en el medio y la falta de una

regulacion legal.
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4.1.2 Diagndstico de Empresas Demandantes

Para realizar el Diagnostico del grado de informacion y aceptacion que poseen los
usuarios acerca del leasing, se llevd a cabo una investigacion de campo, a través de

encuestas y entrevistas a diferentes empresas. (Anexo No.4)

Los resultados obtenidos a través de la investigacion realizada a diferentes sectores
se pudo identificar el grado de conocimiento que poseen los usuarios sobre leasing,
asi como también las principales razones por las cuales hacen uso de estd

herramienta financiera.

El concepto de leasing en nuestro pais es relativamente nuevo y la difusién ha sido
muy poca, razon por la cual los usuarios salvadorefios no poseen una idea clara de
éste, ni de las ventajas y desventajas que posee. Observamos en los resultados de la
investigacion que el 85% del total de empresas encuestadas han escuchado alguna
vez acerca del leasing y sus modalidades; mientras que el 15% respondié no conocer
el concepto (Anexo No. 10 pregunta 1); las empresas relacionaron el concepto con
mas de un término 24 empresas asociaron leasing con el concepto de arrendamiento,
14 con alquiler, ésto es una clara sefial de la escasa informacion que posee el
mercado salvadorefio de esta herramienta. (Anexo No.10, pregunta No.2). La
investigacion del mercado de los demandantes, nos proporcioné datos importantes

sobre el analisis del uso de leasing en El Salvador.

¢ El 62% han utilizado el leasing. (Anexo 10, pregunta No.3)

¢ La modalidad de leasing que presentd una mayor demanda entre las 16 empresas
que lo utilizaban para la adquisiéon de sus activos fue el leasing operativo,
teniendo un total de 14 empresas, ello debido a las ventajas que este presenta
como renovacion, devolucidon y opcidon de compra de activos; 2 de las empresas
respondieron que utilizan leasing financiero con la finalidad de poseer el activo al

final del contrato.(Anexo No.10, pregunta No.4).
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¢ Los tipos de activos en los que mas comunmente se ha invertido utilizando el

leasing son: computadoras y fotocopiadoras 24%, Vehiculos y maquinaria

industrial 14% respectivamente. (Anexo 10, pregunta No.5)

¢ Las principales fuentes por las cuales los demandantes han obtenido informacion

acerca del leasing son: (Anexo 10, pregunta No.7)

e Asesores financieros 35%
e Otras empresas que ya lo utilizaban 29%

e Publicaciones 18%

Otro dato interesante proporcionado por la investigacion es el tiempo desde cuando

se ha utilizando esta herramienta, Segun la investigacion de campo el concepto de

leasing se ha venido manejando con mayor demanda desde hace 1 o 2 afos, esto

debido a la poca difusiéon que habia tenido en el mercado en afos anteriores (Anexo

No.10, pregunta No.9).

¢ El encuestado logré identificar 4 ventajas principales por las cuales ha utilizado el

leasing: (Anexo 10, pregunta No.10)

Actualizacion de equipo
Proteccion contra Obsolescencia
Minimiza los costos de operacion

No afecta la liquidez de la empresa.

Posteriormente se les proporciond una breve explicacion sobre el tema presentando

sus ventajas para saber que tan aceptable podria ser y sus respuestas fueron

positivas de las 10 empresas que NO lo han utilizado 8 respondieron que SI lo

utilizarian y las 2 restantes NO, dandonos una idea del grado de aceptacidon que tiene

leasing en los nuevos mercados.

42



4.1.3 Situacién actual de las Instituciones de Educacién Superior.

Para realizar el diagndstico sobre el grado de informacién y aceptacidn que poseen
las universidades acerca de leasing, se llevo a cabo una investigacion de campo a
través de una encuesta (Anexo No.5) y entrevistas que proporcionaron los siguientes
resultados:

El total de universidades encuestadas tienen un centro de cdmputo propio y el 84%
de este 100% lo tienen desde hace mas de 5 afios (Anexo No.11, pregunta No.1y 2).
Uno de los objetivos especificos de la investigacion era identificar como las
universidades resuelven el problema de la rapida obsolescencia de los equipos de
cdmputo, se determino a través de los resultados de la investigacion de campo que el
50% de las universidades encuestadas venden los equipos viejos y adquiere unos
nuevos, el 25% deja que los equipos se hagan viejos y los reemplaza cuando no
tienen remedio, el 17% no tiene una politica de reemplazo de equipo y el 8% dijo
que las maquinas antiguas se reemplazan por nuevas y se redistribuyen en otras
areas.

Al preguntarles, por que medio el equipo del centro de cdmputo es adquirido, el
100% respondid a través de compra, solo una universidad de este total se menciond
que también el equipo era obtenido a través de donaciones. (Anexo No.11, pregunta
No.5)

Otros datos importantes sobre el analisis del uso del leasing que se obtuvieron son

los siguientes:

¢ El 62% de las universidades encuestadas han escuchado alguna vez el término
leasing, pero ninguna de ellas lo han utilizado, mientras que el porcentaje
restante dijeron que no tenian conocimiento, esto debido a la poca difusion que
ha tenido el leasing en nuestro pais, razon por la cual no se tiene un concepto

claro.
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¢ Las universidades relacionaron el concepto con mas de un término; 7 con
alquiler, 6 con arrendamiento, 2 con ahorro y presentando igual numero se
encuentran préstamo y compra, reflejandose de esta manera los conceptos que se

tienen sobre el término.

+ Ninguna de las universidades encuestadas ha utilizado la modalidad de leasing,
por tal razon no se obtuvo respuesta alguna de la pregunta No. 9 a la pregunta
No.14, una de ellas menciond no haberlo utilizado por las politicas que se tienen
en la universidad y por falta de apoyo de las personas administradoras que tienen
una forma empirica en la toma de decisiones, considerandolo con un gran

obstaculo para su implementacion. (Anexo No.11, pregunta No.8).

Al preguntarles a las universidades, porqué no han utilizado la figura de leasing,
seleccionaron mas de una alternativa; presentando mayor ponderacion falta de
informacion con un total de 11 respondientes, encontrandose en segundo lugar
recursos limitados, en tercer lugar altas cuotas y en ultimo lugar por no creer en la

figura de leasing.

Se les proporcion6 una breve explicacidon sobre el tema, para saber que tan aceptable
podria ser el leasing como herramienta para la adquisicion del equipo, las respuestas
fueron favorables pues el 77% respondid que SI lo utilizaria y solo el 23% NO,

dandonos una idea clara del grado de aceptacion.
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Capitulo V. Situacion actual en el centro de computo del CITT- UDB.

5.1 Antecedentes historicos

La Universidad Don Bosco fue constituida juridicamente en el afio de 1984, aprobada
por el C')rgano Ejecutivo en el ramo de educacion por acuerdo No.677, de fecha 8 de
marzo de 1984; de conformidad con lo ordenado en el inciso ultimo del art. 4to,
segun las leyes de Creacion de Universidades Privadas en El Salvador y publicada en
el diario oficial de San Salvador, el 11 de abril de 1984. Inicio sus labores en enero de
1986 en la Escuela Domingo Sabio, ubicada en Boulevard Distrito Comercial Central
7, ave. Nte. entre 23 y 27 cl Pte. San Miguelito, sus aulas estaban distribuidas en el

edificio de tres plantas que albergaba dicha escuela.

Inicid6 con 3 facultades: de Ingenieria, ofreciendo las carreras de Ingenieria en
mecanica, Ingenieria en electronica y Ingenieria eléctrica; de humanidades,
ofreciendo las carreras de Licenciatura en Ciencias de la Educacion y la Facultad de

Teologia la carrera de Profesorado en Teologia.

No fue hasta el ano siguiente que se ofrecié la Carrera en Ingenieria en Sistemas de
Computacion, y se presentd la necesidad de trasladarse a un nuevo local en las
instalaciones de la Parroquia Maria Auxiliadora (DON RUA) y de adquirir un sistema

de cdmputo que cubriera los requerimientos que generaba la carrera.

El sistema adquirido por la universidad era un sistema IBM 9370 que fue donado, una
parte por La Congregacion Salesiana de Nueva York, y otra fue comprada por la
universidad. Con la adquisicion de este sistema se implementaron aplicaciones
referentes al “Proceso de Control de Alumnos y Notas”, utilizandolo también para

propositos de educacion y soporte a la administracion.
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Debido al crecimiento de la poblacidén universitaria en el afio de 1989, se presentd la
necesidad de trasladar la facultad de ingenieria de la universidad, a las instalaciones
del Instituto Técnico Ricaldone, y se aprovechd el centro de computo del instituto
para que los alumnos de la universidad realizaran, las practicas requeridas por la

carrera.

De acuerdo al plan inicial de la creacién de la Universidad Don Bosco, esta se trasladd
en 1992, a sus propias instalaciones, ubicadas en La Ciudadela Don Bosco,
Soyapango. La universidad actualmente esta organizada como se muestra en el

anexo No. 10.

Con la creacion de la Ciudadela, se crearon otras instituciones dentro de ésta, una de
ellas es el Centro de Formacion Profesional y Colegio Don Bosco, que al inicio contaba
con un centro de COmputo con cuarenta computadoras tipo AT 386, para el proposito
de la ensefanza. La Universidad requirid los servicios de dicho centro de computo

para cubrir las necesidades de la carrera de Ingenieria en Sistemas.

Posteriormente la Universidad cred dentro de su propia administracién, una

institucion para dar soporte técnico y académico a las carreras que ésta ofrecia.

Esta Institucion se denomind Centro de Investigaciones y Transferencia de
Tecnologia C.I.T.T., que contd inicialmente para el area de Computacion con un
Centro de Cémputo con 34 computadoras personales 386, interconectadas en un
Sistema de Redes Lan.

Para el afo de 1994 se adquirié un nuevo equipo de 37 pc's IBM con tecnologia 486 y
con dos servidores de aplicaciones IBM PS/2, con los sistemas operativos SCO UNIX y
Noveli Netware 3.11. Este Centro de COmputo absorbié las necesidades que
generaba en su mayoria la Carrera de Ingenieria en Sistemas de Computacién y el
Tecnoldgico de dicha Ingenieria, ademas la ensefanza de computacion de otras

Ingenierias y de la Facultad de Humanidades.
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En 1995, las gestiones para conectar al pais a la red mundial mas grande de
computadoras, internet, comenzaron con la formacién del comité SVNet, el cual esta
conformado por instituciones educativas y gubernamentales del pais. Entre las
instituciones educativas se encontraba la Ciudadela Don Bosco, representada por la

Universidad Don Bosco.

Entre los afios de 1995 y 1996 se inicio la implementacion del proyecto de
conectividad de las instituciones educativas: UCA, UES, y Universidad Don Bosco a
internet, para lo cual se adquirié el equipo necesario para ello: un router Cisco 2000 y
dos mdédems ASM-20 de 64 Kb.

El 5 de marzo de 1996, se logra que toda la red local del Centro de CoOmputo tenga
acceso a internet, especialmente a los servicios de Telnet, FTP y Worid Wide Web
(WWW). No obstante, hasta el 1 5 de marzo del mismo afio se publica la pagina
Web, la cual es vista mundialmente en el Word Wide Web, ésta contiene y describe
informacion de la estructura de Ciudadela Don Bosco, la mision de la Ciudadela,
Centro de Formacion Profesional, etc. Adicionalmente, se publica la mision, el
patrimonio y la infraestructura fisica del Centro de Investigacion y Transferencia de
Tecnologia (C.I.T.T.). A través de toda la experiencia adquirida se perfilan los
primeros servicios: desarrollo de paginas web, su publicacion en el servidor
cdbnet.com.sv, hoy conocido como virtualnet.com.sv y se proyecta el desarrollo del

disefio publicitario y comercial de estos productos.

Paralelamente a la implementacion de la red, se inician los primeros cursos de
capacitacion en el uso de los servicios de Internet, en los que se incorpora a todas las
personas de Ciudadela interesadas en ser agentes de cambio y multiplicadores, entre
los que se inscriben: docentes, departamentos administrativos y toda la gente del

campus que busca beneficiarse con los servicios de Internet.
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En el mes de junio se adquirié un nuevo equipo consistente de 30 pc's Hewlett
Packard con tecnologia Pentium y dos impresores Epson LO-2170 para ofrecer un

mejor servicio.

En 1997 se adquieren 30 pc's DELL con tecnologia Pentium, que sustituyeron las pc's
IBM 486; y un Digital Alpha Server 400 con Sistema Operativo DEC UNIX, el cual esta
siendo utilizado como un servidor para el darea comercial de Internet
(virtualnet.com.sv), en la que se ofrecen servicios de acceso y publicacién de paginas

Web para instituciones externas.

Es de estd manera como el centro de computo ha ido adquiriendo y renovando su
equipo contando actualmente en el 2001, con 154 maquinas de computo, entre ellas
computadoras e impresores, que son comprados a través de varios tratados, que van

desde préstamos o financiamiento a través de PROMIPE.

5.2 Generalidades del Centro de Computo del CITT- UDB.

5.2.1 Objetivos del Centro de Cdmputo

e Servir de soporte a las unidades internas de Ciudadela

Ofreciendo los servicios de disefio, desarrollo y mantenimiento de sistemas, ademas

de trabajos de instalacion y configuracion (soporte técnico).

Proporcionar servicio de laboratorios practicos y tedricos para las diferentes

facultades de la universidad.
e Ofrecer servicios a instituciones externas

Se da soporte técnico y académico a instituciones de tipo educativas, privadas y

gubernamentales.
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5.2.2 Estructura Organizativa del Centro de Investigacion de Transferencia y
Tecnologia (C.I.T.T.)

Dentro de la estructura Organizativa de la Universidad Don Bosco (Anexo No.12), se
encuentra el Centro de Investigacién de Transferencia y Tecnologia (C.I.T.T) que
presenta la siguiente estructura Jerarquica (Figura 5.1), donde se visualiza la
ubicacion del centro de cémputo, dentro del area de Servicios Educativos

Académicos. En la figura 5.2 se presenta la estructura organizativa del Centro de

Computo.
Figura 5.1
Organigrama del C.I.T.T
Vicerrectoria de Ciencia y Tecnologia
T !
F——---—------—- Calidad Academica
[
Servicios Educativos Serv. Cientificos y Metroloaia Ser. Mecanicos
Académico Tecnoldgicos 9 Industriales Produccion
— Laboatorio Taller Proyecto Educgaon Certificacion
Continua
—— Comunicaciones Educativos )
Materiales
— Electronica Técnicos
Pruebas y ensayos
— Eléctrica
b CC.BB.
— Mecanica
— Coémputo
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Figura 5.2
Organigrama del Centro de Computo del CITT- UDB

Administracion

Mantenimiento de

Servidores Instructorias Recepcion
computadoras

En el anexo No.13 se describen las funciones de los puestos de la figura 5.2.

5.2.3 Servicios del Centro de Cémputo

5.2.3.1 Servicios Internos

a) Soporte a la educaciéon y docencia. Se presta un servicio de laboratorios con
tecnologia al nivel de hardware y software que se procuran mantener actualizados
para proporcionar una adecuada practica de laboratorio acorde a las necesidades
presentadas por las facultades de la Universidad o demas unidades de la Ciudadela
Don Bosco que requieran servicio educativo. Creacion de material didactico para los

laboratorios practicos de cada materia, y las evaluaciones respectivas.
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b) Servicios de disefo, desarrollo y mantenirniento de sistemas. El area de sistemas
se encarga del mantenimiento de las aplicaciones de administracion de colecturia y
registro académico de la Universidad Don Bosco, y todo lo relacionado con el disefio
de nuevos sistemas como el disefo de la estructura de los datos, o bases de datos, la
codificacion de los programas, para el procesamiento de la informacién de la
Universidad Don Bosco y el Colegio Don Bosco, también incluye la migracion de

modulos existentes, a nuevas plataformas de trabajo.

c) Mantenirniento del equipo en general. Abarca desde, los aspectos mas simples
hasta los mas complejos tales como: limpieza de equipo, traslado de equipo cuando
es necesario, distribucion del equipo, asignacion del equipo para las distintas tareas
ya existentes y las que van surgiendo, notificacion y contacto con proveedores,
actualizacion de hardware, actualizacién de software, instalacién y configuracion de
servidores, instalacion y configuracién de redes de area local, inventario y control del
equipo que se alquila o se asigna para necesidades internas o externas, académicas o

comerciales, etc.

d) Capacitacion a personal. Concierne a este servicio la capacitacion de personal a

diferentes niveles.

e) Servicios de Internet. Al nivel interno este servicio comprende capacitacion de
personal para el manejo de correo electrénico, ftp y navegacion, incluye la
instalacion, configuracion de equipo para conectividad y asesoria técnica.

5.2.3.2 Servicios Externos

a) Capacitaciones de nivel basico, medio y avanzado, realizdndose las tareas

necesarias para que éstos se lleven a cabo de forma eficiente incluyendo el traslado

del equipo e instalacién y configuracién del mismo, cuando asi sea requerido.
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b) Soporte técnico, al nivel de hardware se orienta al mantenimiento correctivo y
preventivo de computadoras y periféricos, mientras que el soporte técnico al nivel de
software se orienta a los servicios de Internet en las siguientes categorias:
conectividad por linea telefénica, asesoria para la implementacion de puntos de

presencia en Internet, configuracion de servidores Internet.

¢) Impartir seminarios o cursos, a entidades externas a la Universidad.

d) Servicios de disefio, creacidn, publicacion y mantenimiento de sitios Web, que
involucra aspectos como- estructuraciéon de los sitios, seleccion de graficos e
informacion, edicion de graficos e informacidn, distribucion y arte grafico,
aplicaciones de integracion de sitios Web con bases de datos, tipo de tecnologia a

utilizar, grado de complejidad de los sitios.

e) Servicios de conectividad que incluye configuracion de equipo para establecer la
comunicacién con Internet, y realizar todos los procedimientos necesarios para
establecer la conectividad a Internet por medio del servidor comercial de la
Universidad, esto involucro aspectos como: creacién de usuarios y mantenimiento de
los mismos, instalacion y configuracion dei equipo necesario para establecer la
conexion con Internet como lo es el software (instalacion y manejo de buscadores),

hardware (instalacion y configuracién de modems), etc.

f) Asesoria técnica en cuanto al manejo de servicios especificos de Internet como lo
son- correo electrénico, transferencia de archivos, manejo de buscadores, etc.
Asesoria en cuanto a la instalacion de hardware y software, configuracion de equipo y

mantenimiento en general.
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5.4 Procedimiento para la adquision del equipo

Generalmente para la adquisicion del equipo se realiza un mismo procedimiento:

1. Una evaluacién de la necesidad de equipo.

2. Una cotizacidn con tres empresas principales (EBM, SIRPROSE, XEROX, estas

pueden variar).

3. Evaluacién de las diferentes alternativas en cuanto a soporte técnico, precio, etc.

4. Se selecciona la que ofrece mejores ventajas.

5. La administracion del centro de cdmputo busca las alternativas para el
financiamiento del equipo. Se realiza un préstamo con PROMIPE’ y se paga por
cuotas; si se financia con capital propio, primero se cancela la mitad del costo y el
resto se cancela en un plazo de 30 a 60 dias. (Depende de las opciones que

brinde la empresa).

6. Adquisicion del equipo.
La renovacion del equipo depende de varios factores como: avances tecnoldgicos,
vida util, mantenimiento, espacio fisico, mayor demanda del servicio, entre otros.
Algunas veces es necesario comprar nuevo equipo, el cual no se adquiere por

falta de recursos econdmicos o financiamientos.

En el cuadro 5.1 se detalla el equipo que actualmente se encuentra en
funcionamiento y en el area en que estan ubicadas. Cada uno de estos equipo incluye

CPU, monitor, teclado, mouse (Serial o PS/2) y cables de alimentacion.

7 Programa de crédito y capacitacion para la Micro y Pequefia Empresa, ubicada en la C.D.B
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Cuadro 5.1
Equipo en Centro de Coémputo del CITT

Cantidad Caracteristica

Area

12 Clon Genérico, Pentium III(700 Mhz)
64 MB memoria RAM,20 GB Disco Duro
21 Clon Genérico, Pentium III(400 Mhz)
64 MB memoria RAM,4 GB Disco Duro
22 Clon Beltron (Torre Alta)

Pentium II(350 Mhz)

32 MB memoria RAM,6 GB Disco Duro
29 Clon Beltron (SemiTorre Alta)

Pentium I(166 Mhz)

32 MB memoria RAM,4 GB Disco Duro
8 Clon Beltron (Torre Alta)

Pentium II(350 Mhz)

64 MB memoria RAM,6 GB Disco Duro
6 Dell Optiplex, Pentium I(133 Mhz)

32 MB memoria RAM, 2 GB de Disco Duro
1 Clon Beltron (SemiTorre Alta)

Pentium I(166 Mhz)

64 MB memoria RAM,4 GB Disco Duro
1 Clon Genérico, Pentium I1(400 Mhz)
64 MB memoria RAM,4 GB Disco Duro
1 Hewlet Packard

Pentium 1(100 Mhz)

32 MB memoria RAM,4GB Disco Duro
1 Dell Optiplex, Pentium I(133Mhz)

32 MB memoria RAM, 4 GB Disco duro

Sala 6.21

Sala 6.21

Sala 6.21

Sala 6.22

Sala 6.22

Sala 6.22

Instructoria

Instructoria

Instructoria

Instructoria
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1
25

142

Clon Aopen, Pentium I (166 Mhz),

32 MB de memoria RAM, 4 GB de Disco duro

Clon SP, Pentium I (100 Mhz)

32 MB memoria RAM, 4 GB de Disco duro

Dell Optiplex, Pentium II (350 Mhz)

64 MB memoria RAM, 6 GB Disco Duro
Clon SP, Pentium I (166Mhz)

64 MB memoria RAM, 10 GB Disco duro
Clon Genérico, Pentium III (700 Mhz)
64 MB memoria RAM, 20 GB Disco duro
Hewlet Packard, Pentium 1(100 Mhz)
32 MB memoria RAM,4GB Disco Duro
Clon Beltron (Torre Alta)

Pentium II(350 Mhz)

64 MB memoria RAM,6 GB Disco Duro
Clon Genérico, Pentium III(700 Mhz)
64 MB memoria RAM,20 GB Disco Duro

Clon Beltron (Torre Alta), Pentium II(350
Mhz),64 MB memoria RAM,6 GB Disco Duro

Digital Alpha Server

64 MB memoria RAM, 6 GB Disco Duro
Clon Genérico, Pentium I1(400 Mhz)

128 MB memoria RAM,10 GB Disco Duro
IBM Power PC Procesador RISC

Clon Maxplus, Pentium II (350 Mhz)

64 MB memoria RAM, 6 GB Disco Duro
TOTAL

Recepcion

Recepcion

Desarrollo

Mantenimiento de
Computadoras
Mantenimiento de
Computadoras
Mantenimiento de
Computadoras
Mantenimiento de

Computadoras

Servidores

Servidores

Servidores

Servidores

Servidores
Sala 6.23

Fuente: informacion proporcionada por el Centro de Computo del CITT. Actualizada a: 31/8/01
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En cuanto a las licencias de software que se ocupan en el equipo (Cuadro 5.2) del

centro de cdmputo son: (estas cantidades estan sujetas a cambios por no poseer un

inventario exacto de lo que se posee):

Cuadro 5.2

Licencias de Software del Centro de COmputo del C.I.T.T.

Licencias Cantidad

Windows NT workstation 111
Windows 98* 168
Office 2000 265
Visual Studio 114
Visual Fox 3

Publisher 14
FrontPage 43
Project 59
Back office 50
Macromedia Dream Weaver 2

Macromedia Photoshop 1

Norton antivirus 2000 200
Mecanica Desktop 50
Autocad 2000 50
NT Calwin 120

Fuente: informacion proporcionada por el Centro de Computo del C.I.T.T. Actualizada a: 31/8/01

* Este dato no es exacto ya que no se tiene contabilizada la cantidad existente en el

area de personal administrativo.
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Capitulo VI. Evaluacion economica

6.1 El proceso del leasing

6.1.1 Factores a considerar antes de tomar un arrendamiento

Antes de llevar a cabo el proceso de leasing al adquirir bienes se deben tomar ciertas
consideraciones.
Estas decisiones estan basadas en procedimientos de presupuestos y costos de
capital. Sin embargo, una vez que la empresa ha decidido adquirir el bien mediante
leasing hay que tomar en cuenta los siguientes factores:

a. Costo de adquisicion

b. Periodo de vigencia del contrato

c. Monto de la cuota de arrendamiento

d. Opcion de compra

e. Gastos de mantenimiento y operativos

f. Pagos legales e inherentes
g. Sanciones
h. Evaluacion financiera de las alternativas

Estos literales se detallan a continuacién:

a) Costo de adquisicion

Cuando el costo de compra al contado es conocido por el arrendador como por el
arrendatario, pueden determinar el rendimiento de su inversidon y el costo de su
financiamiento. Pero puede ocurrir que, el costo de adquisicion sea diferente para
cada uno de ellos y, por lo tanto, el rendimiento de la inversion para uno difiera del
costo de financiacion del otro. Esto puede deberse a que una empresa grande (que
pudiera ser la arrendadora) tenga una posicion crediticia superior y debido a ello goce

de mejores precios y/o condiciones de compra. O que, la empresa arrendadora sea a
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su vez la productora del bien, lo que le daria la posicién mas favorable en aspecto de
costo. Como sucede con las empresas manufactureras de computadoras y de equipo

de fotocopiadoras.

b) Periodo de vigencia del contrato.

Las reglas generales son:
e Que exista un periodo basico de vigencia, durante el cual, en principio, el

convenio no es cancelable.

e Que exista 0 no, una clausula que permita al arrendatario tener la opcidon de
renovar o tener una extension en el plazo; si esta existe, deben incluirse y
precisar los procedimientos y los costos involucrados. Este pudiera
considerarse como otro contrato de arrendamiento. Esto no es tan sencillo
como pareciera, y se debe establecer la relacion de dependencia entre ambos.
Dado que cobra especial importancia cuando se le analiza desde el punto de
vista del costo de financiacién, en aquellos casos en que la renovacion del
contrato original o de un segundo contrato si lo hubiera, mostrara un costo

menor al inicial que es lo usual en estos casos.

La referencia a un costo menor debe de entenderse en un contexto donde no se
esperen grandes cambios en todo el conjunto u organizacidon del sistema financiero
que podrian llegar a hacer una disminucion en el valor del costo de este tipo o forma
de financiamiento. Lo mismo sucederia en el sentido que el valor total del costo de la
renovacion del contrato de arrendamiento fuera menor que lo que se espera para
este tipo de arrendamiento en el preciso momento en que entrara en vigencia una
nueva extension. En los demas casos, en que el valor del costo de la renovacién sea
igual o mayor al valor del contrato original, se podria llegar a decir que existe una
relacion de independencia, lo que permite tratarla o considerarse totalmente por
separado. Basandose en lo anterior, es posible diferir su tratamiento, ya que la

opcidn debe ejercerse sin que afecte la evaluacion del contrato original.
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Se da por hecho que todos los contratos de arrendamiento financieros no son
cancelables antes de la expiracion del periodo establecido o pactado por las partes
involucradas en el sentido que no lo son, salvo contingencias, situaciones o
circunstancias especiales y poco probables que estan fuera del alcance y control total
de las partes; o sin la intervencion de una negociacidon previa que tienda a resarcir
adecuadamente los perjuicios sufridos por las partes o en alguna medida se llegue a
penalizar al que no cumpla o falte a lo establecido en las clausulas del documento
originalmente pactado es necesario que existan clausulas que especifiquen
claramente cuales serian las soluciones o penalidades en caso que deba llevarse,

por causas ajenas a la voluntad, a termino el contrato.

¢) Monto de la cuota de leasing

La mayoria de los contratos de arrendamiento estipulan una suma fija pagada por
adelantado con la fecha de pago estipulada. Pueden existir convenios en que se
realicen en forma vencida. Asi como, también pagos que varien en intervalos
irregulares; o en montos diferentes. Esto puede darse, debido a que algunas
empresas experimentan cambios de tipo estacional, o en funcién de su flujo estimado
de efectivo en que podrian ser calculados sus pagos.

De manera especial se deberan analizar las clausulas estipuladas a las sanciones en

la falta de puntualidad en el pago de cuotas.

d) Opcién de compra

Algunos contratos incluyen lo que se denomina opcion de compra, clausula mediante
la cual se le reconoce al arrendatario la preferencia para adquirir el bien arrendado,
pagando un precio estipulado de antemano. Este precio y las condiciones pueden ser
fijadas en el momento en que se celebre el contrato o bien cuando el mismo termina.

De acuerdo con esto se pueden identificar tres situaciones posibles:
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1. El arrendatario no tiene opcién de compra

2. El arrendatario tiene opcion de compra, si paga el precio vigente en el
mercado a la fecha de compra.

3. El monto pactado en el momento de firmar el contrato de alquiler, cualquiera

que sea el precio vigente en el mercado a la fecha de compra.

En la practica los dos primeros casos resultarian equivalentes, salvo cuando, por
razones particulares y sin justificacion econdmica, el arrendador se negara a venderle
al arrendatario.

Distinto es el caso cuando el precio de compra del bien se establece en un colén, o
por cantidades inferiores al 10% del precio del bien al inicio del contrato; en este
caso lo que realmente ha sucedido es que se ha realizado una compra a través de
todo el plazo de arrendamiento, amparandose en dicho contrato, ya que el precio es
insignificante, lo que se puede considerar es el valor del bien en ese momento, por lo
que se deduce que ya ha sido amortizado completamente. También pueden existir
opciones de compra con valores reales estimados y puede o no, estar acompafado
una clausula de este tipo:... “si el arrendatario no optara por comprar el bien en el

precio fijado en el contrato (valor residual) se procedera a su venta”.

Si ese es el caso, la denominada opcion de compra solo tiene el nombre de tal, pues
realmente no existe opcién: el arrendatario esta obligado a comprar o a dejar que se
venda por cuenta de éste. De esta manera, desde el momento en que se realiza el
contrato de arrendamiento asume el riesgo propio del duefio en cuanto a la
valorizacién o desvalorizacién del bien durante el periodo de vigencia de aquel.
Obsérvese que, en el esquema original, el riesgo asociado al valor residual de venta
del bien al finalizar el contrato, afectaba la decision sobre arrendar o comprar. Dicho
riesgo era asumido enteramente por el arrendador, propietario del bien, pero incidia
en la determinacidon del costo real de la financiacion para el arrendatario. En esta
situacion, vale la pena recalcar que en realidad, mas que una opcidn; representa una

obligacién. La diferencia entre optar o no, radica en que el arrendatario desista de
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efectuar la administracién y el control directo de los gastos de venta necesarios para

que ésta se realice, y al mismo tiempo ya no realiza, por si, la busqueda del mejor

precio para la unidad de venta.

Se tiene, la aparicion de éste nuevo elemento: el valor residual pactado en el

contrato, que permite ejercer la opcion de compra al finalizar el periodo de vigencia

del convenio.

e) Gastos de mantenimiento y operativos

Pueden presentarse varias alternativas al negociar un arrendamiento, en cuanto a

quien correra con los gastos de mantenimiento del bien arrendado; las clausulas

pueden ser:

El arrendador es el responsable del mantenimiento, ademas de cobertura de
seguro y pago de impuestos relacionados al bien. El arrendador al realizar el
calculo para el establecimiento de las cuotas de arrendamiento, sin duda
alguna, incluird una compensacién de lo que se estime sean los costos
incurridos. Esto se da por lo general en los arrendamientos de tipo operativo,
en los que el arrendador es capaz de estimar con exactitud los desembolsos

esperados durante el periodo del arrendamiento.

El arrendatario es el responsable por los costos de mantenimiento del bien,
esto se da en los casos en arrendamientos financieros. Bajo este tipo de
contrato, el pago de cuota de arrendamiento cubre, Unicamente, el uso del
equipo o activo. Debido a que el término de los arrendamientos financieros o
de capital esta normalmente ligado a la vida del activo arrendado, la posicién
del arrendatario es muy similar a la de un propietario; asi pues la
responsabilidad y costo de mantenimiento del bien recae en este, dado que es
un contrato a largo plazo; por lo general seria muy dificil a veces imposible
para el arrendador estimar los costos de mantenimiento, a través de la vida

util del activo.
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f) Pagos legales e inherentes al contrato
Debera estipularse quién sera el responsable por los cargos en que se incurriran por

la realizacion del contrato de arrendamiento.

g) Sanciones
La violacidon de alguna de las clausulas, tanto por parte del arrendatario como del
arrendador conlleva a una serie de consecuencias y sanciones, que deberan ser

estipuladas de antemano a la firma del contrato.

h) Evaluacion financiera
Sera la conveniencia econdmica la que decidira cual sera la alternativa a utilizar; a
menos que existan otros tipos de consideraciones de indole personal o ajenos a

analisis financieros, las cuales pudieran inclinar la toma de decisiones.

6.1.2 Proceso estandarizado de leasing

En cualquier proceso que lleve a un arrendamiento deben seguirse una serie de
etapas, las cuales se incluyen en la figura 6.1.

El arrendatario selecciona el proveedor quien le suministrara el equipo, después de
haber realizado un analisis comparativo de cotizaciones con distintos proveedores.
Luego el arrendatario lleva la cotizacién a la empresa arrendadora, quien le
proporcionara una cotizacion en donde se especifica el monto de las cuotas
mensuales, periodo de contrato, con mantenimiento o sin mantenimiento, entre
otros. La empresa de leasing estudia el caso, concediéndole o negandole el
arrendamiento. Si concede el arrendamiento, se firma el contrato, siempre y cuando
el arrendatario acepte las condiciones del arrendador. El arrendador gira una orden
de compra, donde el proveedor emite una orden de entrega del equipo; el
arrendatario recibe el equipo, al finalizar el periodo de contrato el arrendatario tiene

la opcion de renovarlo, solicitar un nuevo contrato o no.
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Figura 6.1. Proceso estandar de leasing.
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ARRENDATARIO
ACEPTA
CONTRATO

Sl

PASO 7
EL ARRENDADOR GIRA UNA ORDEN DE
COMPRA

J

PASO 8
EL PROVEEDOR EMITE ORDEN DE ENTREGA
DE EQUIPO

]

PASO 9
EL ARRENDATARIO CONCLUYE EL
TRAMITE DE ARRENDAMIENTO

:

PASO 10
SE REALIZA ENTREGA FISICA DEL
EQUIPO

EL ARRENDATARIO ADQUIERE EL EL ARRENDATARIO ADQUIERE O NO EL
EL ARRE';\‘ED’\"ASCZ;?_SOLICITA ACTIVO ARRENDADO Y SOLICITAUN ACTIVO Y NO REALIZA UN NUEVO
NUEVO CONTRATO CONTRATO
A A
N\ J

PASO 12 PASO 12.1
EL PLAZO DEL ARRENDAMIENTO NO SE VENCE EL PLAZO DEL
SE HA VENCIDO ARRENDAMIENTO

PASO 11

CANCELACION DE CUOTAS

Fuente: Elaboracion propia basado: en informacion proporcionada por empresas arrendadoras El

Camino Resources, Arrinsa y Automax.
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6.2 Evaluacién financiera entre arrendamiento vrs. Compra por medio de

financiamiento al crédito

Segun el estudio realizado de las caracteristicas de leasing operativo y financiero del
Capitulo II, el que posee las mejores alternativas en cuanto a la proteccion de
obsolescencia del equipo, inclusion de seguro y las opciones de renovacion,
devolucién y compra, es el Leasing operativo, el cual se tomara como base para el
estudio en el centro de cdmputo CITT-UDB. En esta modalidad, el usuario determina
el plazo del arrendamiento del equipo en un periodo no mayor de 4 afos y utilizando

el bien temporalmente.

El centro de cdmputo del CITT-UDB, posee actualmente 142 computadoras, de esa
cantidad se investigd que la cantidad de 85 maquinas es necesario reemplazar, y que

cumpla con las siguientes caracteristicas:

Microprocesador................. Intel Pentium III 750 Mhz
Memoria RAM............c...e. 64 MB
Disco duro.........ccceeeeeueeennn. 20 GB

6.2.1 Proveedores

Para cubrir esta necesidad se visitdé proveedores, empresas arrendadoras e
instituciones de financiamiento.

Las empresas distribuidoras de equipos de cdmputo proporcionaron cotizaciones
(Anexo No. 14) para 85 maquinas con las caracteristicas antes mencionadas y se
selecciond aquella que proporcionara mejores precios, calidad, garantias y costos de
mantenimiento.

Se selecciond la empresa “Equipos Electronicos Valdés S.A. de C.V.”, que proporciond

las siguientes caracteristicas del equipo a arrendar.
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Cuadro 6.1. Caracteristicas del equipo

Cantidad | Descripcion Precio Total
unitario (sin IVA)
85 Computador COMPAQ DESKPRO EX Desktop|$896.00 |$76,160.00

Pentium III 1 GHZ
64 MB de memoria RAM
disco duro de 20GB
FD de 3.5”, 1.44 MB
Monitor COMPAQ 15"
Audio: tarjeta de sonido, parlantes opcionales
Puertos:
e 1 serial
e 1 ECP paralelo
e Soporte dos periféricos USB
Tarjeta de red 10/100
Teclado en espafiol y mouse de dos botones

Windows 98 second edition en espaiol

Fuente: “Equipos Electrdnicos Valdés S.A. de C.V.”

Para la evaluacion econdémica de la adquisicion de este equipo se realizaron 2

analisis:

e Leasing

e Instituciones de financiamiento

6.2.2 Empresas arrendadoras

Para obtener el financiamiento para la adquisicion del equipo a través de leasing

operativo se obtuvieron distintas alternativas con empresas arrendadoras. La

seleccion de la empresa apropiada se basd en los factores a considerar antes de
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tomar un arrendamiento expuestos en el apartado 6.1.1. Escogiéndose la empresa

“XY"® que proporciond los siguientes datos:

Ventajas:

1. Se puede obtener financiamiento por el 100% del costo del equipo, incluyendo
costos de instalacidn, mantenimiento, impuestos, etc;

2. Ofrece un escudo fiscal, pues el 100% del pago es deducible del impuesto
sobre la renta;

3. Permite a las empresas contar con tecnologia de punta sin la necesidad de
invertir grandes cantidades de dinero en ésta;

4. No apalanca los estados financieros, pues no se registra ninguna deuda,
haciendo parecer a la empresa mas solvente y solida;

5. Permite a las empresas utilizar sus recursos en otras actividades mas rentables
para ellas en vez de tenerlo invertido en activos fijos;

6. Aumenta la rentabilidad sobre el capital.

7. Facilita la operatividad contable ya que solo afecta resultados.

Caracteristicas del contrato:

Empresa Arrendadora: XY

Empresa Arrendataria: UNIVERSIDAD DON BOSCO

Tipo de Arrendamiento:  Arrendamiento Operativo

Seguros: El activo debera asegurarse con todas las
coberturas requeridas durante el periodo de
vigencia del arrendamiento. Dicha pdliza la podra
contratar el arrendatario con acreencia prendaria a

empresa “XY” o podra ser contratada por el

8 No se hace mencion del nombre de la empresa por motivos de confidencialidad.
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Metodologia de operacion:

Mantenimiento de equipo:

Opcion de renovar:

Opcién de Compra:

arrendador con cargo al arrendatario y el costo de
la misma sera incluido el pago mensual del

arrendamiento.

Trabaja mediante la firma de un contrato maestro
de arrendamiento (Anexo No. 15), el cual se firma
una sola vez y en la medida en que el cliente vaya
necesitando activos, estos se van documentando en

anexos a dicho contrato maestro.

El arrendatario sera responsable de mantener en
optimas condiciones de operacién el equipo
arrendado, durante la vigencia del contrato,
asimismo de contratar el mantenimiento preventivo
que sea recomendado por el proveedor del equipo.
Tal mantenimiento, asi como las reparaciones fuera

de la garantia, corren por cuenta del arrendatario.

Al finalizar el plazo de arrendamiento, el arrendador
contara con las siguientes opciones.

e Devolver el activo arrendado

e Arrendar por un periodo adicional el equipo.

e Comprar el equipo arrendado a valor de

mercado.

Al finalizar el plazo del arrendamiento, el
arrendatario podra adquirir el equipo arrendado a
valor de mercado, siempre y cuando dé aviso por

escrito con 90 dias de anticipacion.
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Tratamiento de I.V.A.:

Forma de Pago:

Documentos requeridos:

Aprobacién:

Vigencia:

Las cifras presentadas en las cuotas este documento
NO incluyen el I.V.A.

Cuotas de arrendamiento periddicas pagadas por
adelantado. Los pagos por concepto de
arrendamiento iniciaran el periodo calendario
siguiente a la recepcion del equipo, debiendo el
arrendatario pagar por concepto de renta
proporcional, una suma equivalente a la renta diaria
de los equipos, multiplicada por el nimero de dias
que transcurra entre la entrega del mismo y el inicio

del arrendamiento.

El arrendatario debera presentar a la arrendadora
para su respectivo analisis de crédito, los siguientes
documentos:

e Estados financieros auditados de los dos ultimos
periodos y un corte de no mas de 3 meses de
antigliedad firmado por el representante legal.

e Curriculum o reporte anual de la empresa

e Copia de la escritura de constitucion y los
poderes de la sociedad.

e Copia de la personeria juridica del apoderado

e Referencias bancarias y comerciales

Las solicitudes estan sujetas a la autorizacién final

del comité de crédito de la empresa “XY”.

las ofertas tienen una vigencia de 15 dias naturales

a partir de la fecha de la misma indicada al inicio.
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A continuacidon se presenta un cuadro en el que se detalla la renta periddica a

cancelar para un activo de acuerdo a la siguiente descripcion:

Cuadro 6.2. OPCION I (con mantenimiento)

TIPO DE EQUIPO: EQUIPO COMPUTO COMPAQ
VALOR DEL EQUIPO (SIN IVA): $84,660.00
PLAZO : MESES 36
PAGO PERIODICO (Incluye seguro): | $2,984.63
BENEFICIO FISCAL: $746.16
EFECTO NETO DEL PAGO : | $2,238.47
PAGO INICIAL:

COMISION DE APERTURA: 1.00% $846.60
DEPOSITO INICIAL: $2,984.63
TOTAL COMISIONES A PAGAR: | $3,831.23

Fuente: Empresa “XY”

*Beneficio Fiscal: Se calcula sacandole el 25% a la cuota de leasing, segun ley de impuestos sobre la
renta.

Cuadro 6.3. OPCION II (sin mantenimiento)

TIPO DE EQUIPO: EQUIPO COMPUTO COMPAQ
VALOR DEL EQUIPO (SIN IVA): $76,160.00
PLAZO : MESES 36
PAGO PERIODICO (Incluye seguro): | $2,684.97
BENEFICIO FISCAL: $671.24
EFECTO NETO DEL PAGO: | $2,013.73
PAGO INICIAL:

COMISION DE APERTURA: 1.00% $761.60
DEPOSITO INICIAL: $2,684.97
TOTAL COMISIONES A PAGAR: | $3,446.57

Fuente: Empresa “XY”
*Beneficio Fiscal: Se calcula sacandole el 25% a la cuota de leasing, segun ley de impuestos sobre la
renta.
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6.2.3 Instituciones que otorgan financiamiento

Para la obtencidn de financiamiento a través de créditos bancarios para la adquisicion
del equipo de cdmputo, se acudié a:

e Banco Salvadoreno (Anexo No. 16)

e PROMIPE
Para la obtencion de financiamientos, la Universidad Don Bosco los tramita con
PROMIPE, la cual proporciond un plan de pago y solicitud de crédito (Anexo No. 17)
para el monto de $76,160.00 a 3 anos (36 cuotas).

6.3  Evaluacion econdmica

Si el proceso de adquisicion del equipo se realiza a través de Leasing, este se
ejecutara por medio de la empresa “XY” y si por el contrario se realiza a través de
una institucion financiera se ejecutara a través de PROMIPE.

El objetivo de los cuadros 6.4 y 6.5 siguientes, es establecer un parametro de
comparacion para poder identificar las diferencias y similitudes que poseen ambas
formas de financiamiento.

Cuadro 6.4

Leasing Operativo (con mantenimiento) vrs Financiamiento al crédito

Empresa "XY” - LEASING OPERATIVO PROMIPE - FINANCIAMIENTO AL CREDITO
Valor monto a financiar $ 84,660 Valor monto a financiar $ 76,160.00
Plazo: 36 meses Plazo: 36 meses
Prima: $2,984.63 No hay
Tipo de seguro: Cobertura total No hay
Mantenimiento: con mantenimiento No hay
Gastos de apertura: $ 846.60 Gastos de apertura:$ 42.31 mensuales
36 rentas mensuales de: $ 2,238.47 36 Mensualidades de: $ 2,682.42
Tasa interés: 12% Tasa interés: 15%

Fuente: Elaboracion propia basado: en informacion proporcionada por empresa arrendadora “XY” y
PROMIPE
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En el cuadro anterior los montos a financiar son diferentes, ya que el arrendamiento

incluye mantenimiento y el monto a financiar con PROMIPE se mantiene inalterable.

En el leasing operativo existe una cobertura total del seguro, por el contrario en el
financiamiento a crédito no hay seguro. El mantenimiento en el caso del leasing
operativo es opcional; el financiamiento a crédito definitivamente no incluye el
mantenimiento. En los gastos de apertura la cantidad del leasing operativo es mayor
que de la institucién financiera, pero con la diferencia de que en el leasing, ésta se paga
una sola vez al inicio del contrato y la de la institucién financiera se paga la cantidad de
$42.31 mensualmente, lo cual en su totalidad al final de los 36 meses son $1523.16. Las
mensualidades de leasing son menores debido a la tasa de interés del 12% en

comparacion con la del 15% del financiamiento a crédito.

Cuadro 6.5. Leasing Operativo (sin mantenimiento) vrs Financiamiento al crédito

Empresa "XY” - LEASING OPERATIVO PROMIPE - FINANCIAMIENTO AL CREDITO
Valor monto a financiar $ 76,160.00 Valor monto a financiar $ 76,160.00
Plazo: 36 meses Plazo: 36 meses
Prima: $2,684.97 No hay
Tipo de sequro: Cobertura total No hay
Mantenimiento: No hay No hay
Gastos de apertura: $ 761.60 Gastos de apertura:$ 42.31 mensuales
36 rentas mensuales de: $ 2,013.73 36 Mensualidades de: $ 2,682.42
Tasa interés: 12% Tasa interés: 15%

Fuente: Elaboracion propia basado: en informacion proporcionada por empresa arrendadora “XY” y
PROMIPE

Se debe observar que los calculos presentados en el cuadro fueron hechos bajo la
misma cantidad en el monto inicial de $76,160.00. Este monto corresponde al

arrendamiento sin mantenimiento.

Obsérvese el cuadro 6.6, en el cudl se realiza la comparacién entre las diferentes
alternativas, incluyéndose la alternativa de obtener financiamiento con el banco

Salvadorefio con el fin de contar con mas opciones. La diferencia entre los totales de
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intereses a pagar entre cualquiera de las dos instituciones financieras y las alternativas

de leasing son de un margen muy significativo.

Cuadro 6.6. Cuadro comparativo de alternativas

Empresa “XY” con

Empresa “XY” sin

Alternativas mantenimiento (A) | mantenimiento (B) PROMIPE (C) Banco Salvadorefio
Cuota mensual $ 2,238.47 $2,013.73 $ 2,682.42 $2,653.03
Tasa de interés 12% 12% 15% 15%
Total de intereses a pagar $12,747 $11,268 $19,221.91 $18,838.95

* Se incluye el analisis de la alternativa del Banco Salvadorefio en este cuadro para efecto de

visualizar la diferencia de la cuota mensual y el total de intereses a pagar.

6.3.1 Evaluacion del valor presente

Los calculos de valor presente se utilizan para tomar decisiones de tipo econdmico. El

método es muy usado debido a que los gastos o ingresos futuros se transforman en

ddlares equivalentes de ahora, es decir, todos los flujos de efectivo asociados con

una alternativa se convierten en dodlares presentes. La comparacion de alternativas

con vidas iguales mediante el método del valor presente es directa.

Para seleccionar una alternativa utilizando el criterio del valor presente a través de

costos anuales, se aplican las siguientes guias®:

e El valor presente de cada alternativa, es un valor presente comparativo.

e La comparacion del valor presente debe hacerse sobre el mismo nimero de

afnos, para cada alternativa.

e El valor presente de una serie de costos, representa un costo por lo tanto, la

alternativa mas econdmica a seleccionar es la mas baja.

% Libro “Ingenieria Econdmica” cuarta edicion. Leland Blank, Anthony Tarquin.

Libro “Ingenieria Econémica” segunda edicion. George A. Taylor.
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El método de costo anual complementa el método del valor presente. El costo anual
es simplemente el patron de costo de cada alternativa transformado en series
anuales de costos. La alternativa que tenga la serie mas baja de costos ser3,
evidentemente, la seleccidon mas econdmica. Esta transformacion es necesaria ya que
una simple inspeccion no mostrara si la alternativa con el costo inicial mas bajo es
preferible a la que tenga desembolsos de operacion menores.

El método de analisis de valor presente demuestra las ventajas y desventajas de una
eleccion de una comparacion del costo anual. Estas posibilidades surgen del hecho de
que las diferencias en las alternativas pueden expresarse como sumas Unicas, en
lugar de series de cantidades.

Para la determinacion de la alternativa mas viable para la adquisicién de equipo para
el centro de computo CITT-UDB, se hara uso del valor presente, en leasing operativo

con la empresa “XY” y financiamiento de crédito con PROMIPE.

6.3.1.1 Parametros a considerar

a) Costos actuales del centro de cdmputo en las 85 computadoras.

Los costos operacionales que tendra el centro de computo CITT-UDB para el

mantenimiento de las 85 computadoras se detallan a continuacion:

Cuadro 6.7. Costos anuales de mantenimiento para 85 computadoras.

Rubro Cantidad
Personal de Mantenimiento $5,101.71
Mantenimiento $482.05

TOTAL $5,583.76
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b) Valor de salvamento (VS)

Es el valor estimado de intercambio o mercado al final de la vida util del activo. Es
expresado como una cantidad estimada o como un porcentaje del costo inicial. Para
el estudio se calculd el 15% del costo inicial del equipo $76,160.00.
Se determind asi:

VS (15%)
$76,160.00........0cciiieeennn. $11,424

El valor de salvamento, sera el mismo para las diferentes alternativas.

6.3.2 Analisis de alternativas

6.3.2.1 Alternativa A con leasing

Cuadro 6.8. Analisis de alternativa empresa “XY”

Empresa “"XY” (incluye mantenimiento)
Costo inicial (P) $ $84,660.00
Costo anual de operaciones (CA) $ -
Valor de salvamento (VS) $ $11,424
Vida afios 3

e Empresa "XY” incluyendo mantenimiento

% 84,660 VS = $11,424
1 ] ] ]
0 1 2 3
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Datos:
Io = $84,660
VS = $11,424

VP4 = Io —VP (p/f, 12%, 3) [VS]
VP = 84,660 — 11,424 (p/f, 12%, 3)
VP = 84,660 — 11,424 (0.7118)
VPa = $76,528.39

6.3.2.2 Alternativa B con leasing

Cuadro 6.9. Analisis de alternativa empresa “XY”

Empresa “"XY” (no incluye mantenimiento)

Costo inicial (P) $ $76,160.00

Costo anual de operaciones (CA) $

(Mantenimiento proporcionado por la UDB) $5,583.76
Valor de salvamento (VS) $ $11,424
Vida afios 3
e Empresa "XY” sin mantenimiento
476,160 CA=%5583.76 VS = $11,424
v v I
0 1 2 3

Datos:

Io = $76,160
CA = $5,583.76
VS = $11,424
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VPs= Io + VP (P/A, 12%, 3) [CA] - VP (P/F, 12%, 3) [VS]

VPs = 76,160 + 5,583.76 (P/A, 12%, 3) — 11,424(P/F, 12%, 3)
VPs = 76,160 + 5,583.76 (2.4018) — 11,424(0.7118)

VPs = 76,160 + 13,411.07 — 8,131.60

VPs = $81,439.47

6.3.2.3 Alternativa C con Financiamiento de PROMIPE

El siguiente andlisis de esta alternativa es la manera en que se han adquirido los
equipos anteriormente en la Universidad. El resultado del valor presente que se
obtendra sera la misma cantidad para PROMIPE y el Banco Salvadorefio (otra
institucion de financiamiento investigada). Seran las mismas cantidades, ya que las
tasas de interés para ambas instituciones es la misma, 15%. (Anexo No. 15 y No.
16).

Cuadro 6.10. Analisis de alternativa PROMIPE

PROMIPE
Costo inicial (P) $ $76,160.00
Costo anual de operaciones (CA) $ $5,583.76
Valor de salvamento (VS) $ $11,424
Vida afios 3
o PROMIPE
476,160 CA=%5583.76 vS = $11,424
v U
1] 1 2 3
Datos:
Io = $76,160
CA = $5,583.76
VS = $11,424
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VPc = Io + VP (P/A, 15%, 3) [CA] - VP (P/F, 15%, 3) [VS]
VPc = 76,160 + 5,583.76(P/A, 15%, 3) — 11,424(P/F, 15%, 3)
VPc = 76,160 + 5,583.76(2.2832) — 11,424(0.6575)

VPc = $81,397.56

6.3.2.4 Comparacion de alternativas analizadas

El Unico fin de la comparacién econdmica de las alternativas A, B y C es seleccionar
una de ellas, no interesan los costos totales de una o de otra, lo que importa para la
eleccion, es la diferencia en los costos anuales de las alternativas, en el valor

presente.

ALTERNATIVA VPa = $76,528.39
ALTERNATIVA VPs = $81,439.47
ALTERNATIVA VPc = $81,397.56

VPc - VPa = $81,397.56 - $76,528.39 = $4,864.17 (¢42,605.23)
VPg - VPc = $81,439.47 - $81,397.56 = $ 41.91 (¢366.71)

Luego de haber desarrollado el método del valor presente con las condiciones
planteadas en el estudio, se puede observar la manera en que debe ser realizado el

analisis, que incidird en una mejor comprension de la alternativa a recomendar.

Desde el punto de vista econdmico la alternativa mas viable y conveniente para la
adquisicién de las 85 computadoras para el centro de computo CITT-UDB, es por
medio de leasing operativo que incluya mantenimiento (Alternativa A), ya que tiene el
valor presente menor $76,528.39 comparada con la alternativa del financiamiento a

través de PROMIPE de $81,397.56, que comparandose con el financiamiento a
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crédito se tiene un ahorro de $ 4,864.17 en costos, y la alternativa con PROMIPE,
resulta mas costoso.

El valor presente favorece a que el equipo de computaciéon sea adquirido por medio
de leasing operativo de alguna empresa arrendadora (para este caso la empresa
“XY").

Leasing ofrece un tipo de seguro de cobertura total, mantenimiento del equipo que
incluye costos de mano de obra, reemplazo de piezas defectuosas, como memoria
RAM, disqueteras, etc. Permite tener una mayor eficiencia del equipo, en cuanto a
rapidez de las computadoras, mayor capacidad de memoria y una actualizacion del

equipo.

6.3.3 Analisis de alternativas con costos anuales

Se realizara un analisis detallado de los costos anuales de cada alternativa,
tomandose en consideracion; comision de apertura, deposito inicial, cuota mensual,
valor de salvamento y el mantenimiento proporcionado por el centro de cdmputo
CITT-UDB.

Simbologia:

CAp = Comision de apertura

Di = Deposito inicial

TPA = Total de pagos anuales (total de cuotas mensuales en el aho)
CAUDB = Costo anual de mantenimiento proporcionado por la Universidad

Don Bosco
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6.3.3.1 Alternativa A con leasing incluyendo mantenimiento

Cuadro 6.11. Costos de alternativa de leasing con mantenimiento

Empresa “XY” (incluye mantenimiento)
Comision de apertura (CAp) $846.60
Depdsito inicial (Di) $2,984.63
Cuota mensual $2,238.47
Total de pagos anuales (TPA) $2,238.47 x 12 = $26,861.64
Valor de salvamento (VS) $11,424
CAp + Di TPA V5

+ o+ 4+

L I I i

0 1 2 3
Datos:
CAp = $846.60
Di = $2,984.63
TPA = $26,861.64

VPa = Di + CAp + TPA(P/A, 12%, 3) — VS(P/F, 12%, 3)

VPA = 2,984.63 + 846.60 + 26,861.64(2.4018) — 11,424(0.7118)
VPa = 2,984.63 + 846.60 + 64,516.28 — 8,131.60

VP = $60,215.91
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6.3.3.2 Alternativa B con leasing sin mantenimiento

Cuadro 6.12. Costos de alternativa de leasing sin mantenimiento

Empresa “XY” (sin mantenimiento)
Comision de apertura (CAp) $761.60
Depdsito inicial (Di) $2,684.97
Cuota mensual $2,013.73
Total de pagos anuales (TPA) $2,013.73 x 12 = $24,164.76
Valor de salvamento (VS) $11,424
Costo anual de operaciones UDB (CAUDB) $5,583.76
CAp + Di TPA + CAUDB  ¥5

+ 3 4+

¢ 1z 3
Datos:
CAp = $761.60
Di = $2,684.97
TPA = $24,164.76

CAUDB = $5,583.76

VPs = Di + CAp + TPA(P/A, 12%, 3) + CAUDB (P/A, 12%, 3) — VS(P/F, 12%, 3)

VPs = 2,684.97 + 761.60 + 24,164.76(2.4018) + 5,583.76(2.4018) — 11,424(0.7118)
VPs = 2,684.97 + 761.60 + 58,038.92 + 13,411.07 — 8,131.6

VP; = $66,764.96
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6.3.3.3 Alternativa C.1 con financiamiento de PROMIPE

Cuadro 6.13. Costos de alternativa con PROMIPE

PROMIPE
Comision mensual (CM) $42.31
Cuota mensual $2,682.42
Total de pagos anuales (TPA) (42.31+2,682.42) x 12 = $32,696.76
Valor de salvamento (VS) $11,424
Costo anual de operaciones UDB (CAUDB) $5,583.76

TPA + CAUDB ¥5
, % ¥ 9
1] 1 2 3

Datos:

TPA = $32,696.76
VS =$11,424
CAUDB = $5,583.76

VPc.: = TPA(P/A, 15%, 3) + CAUDB (P/A, 15%, 3) — VS(P/F, 15%, 3)

VPc1 = 32,696.76(2.2832) + 5,583.76(2.2832) — 11,424(0.6575)
VP c1 = $79,890.80
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6.3.3.4 Alternativa C.2 con financiamiento del Banco Salvadoreno

Cuadro 6.14. Costos de alternativa con Banco Salvadoreno

Banco Salvadorefio
Comision mensual (CM) $12.92
Cuota mensual $2,653.03
Total de pagos anuales (TPA) 2,653.03 x 12 = $31,836.36
Valor de salvamento (VS) $11,424
Costo anual de operaciones UDB (CAUDB) $5,583.76
TPA + CAUDB ¥S
+ +
1 1 | |
0 1 2 3
Datos:
TPA = $31,836.36
VS =4$11,424

CAUDB = $5,583.76
VP c2 = TPA(P/A, 15%, 3) + CAUDB (P/A, 15%, 3) — VS(P/F, 15%, 3)

VP, = 31,836.36(2.2832) + 5,583.76(2.2832) — 11,424(0.6575)
VP, =$77,926.36
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6.3.3.5

Cuadro 6.15. Cuadro resumen de las alternativas con costos anuales

Analisis de alternativas con costos anuales

Alternativa A leasinq Alternativa B
operativo con | leasing operativo Alternativa C1 Alternativa C2
mantenimiento | sin mantenimiento PROMIPE Banco Salvadorefio
Comision de
$846.60 $ 761.60 0 0
Apertura
Deposito Inicial $ 2,984.63 $2,684.97 0 0
Costo anual $26,861.64 $ 24,164.76 $32,696.76 $31,386.36
Periodo en
. 3 3 3 3
anos
Tasa de interés 12% 12% 15% 15%
Costo anual de
operacion por 0 $5,583.76 $5,583.76 $5,583.76
mantto.UDB
VS $11,424 $11,424 $11,424 $11,424
VP (3 aiios) $60,215.91 $66,764.96 $79,890.80 $77,926.36

Como se puede observar en la comparacion del cuadro anterior, de los valores

presentes de los costos anuales de las alternativas, leasing con mantenimiento tiene

menores costos.

ALTERNATIVA VPA = $60,215.91
ALTERNATIVA VPs = $66,764.96
ALTERNATIVA VPc.1 = $79,890.80
ALTERNATIVA VPc2 = $77,926.36
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VPc.1 - VPa = $79,890.80 - $60,215.91 = $19,674.89 (¢172,155.28)
VPc.1 - VPs = $79,890.80 - $66,764.96 = $13,125.84 (¢114,851.1)
VPc.2 - VPa = $77,926.36 - $60,215.91 = $17,710.45 (¢154,966.48)
VPc2 - VPs =$77,926.36 - $66,764.96 = $11,161.40 (¢97,662.25)

La alternativa mas econdmica es por medio de leasing operativo con mantenimiento
(Alternativa A), ya que tiene el valor presente menor $60,215.91 comparada con la
alternativa del financiamiento a través de PROMIPE de $79,890.80, que
comparandose con el financiamiento a Crédito se tiene un ahorro de $19,674.89
(¢172,155.28) en costos, y la alternativa con PROMIPE, resulta mas costoso. El
mismo caso, se da cuando se realiza la diferencia entre el Banco Salvadorefio y
leasing con mantenimiento, donde se tiene una reduccion de costos de $17,710.45
(¢154,966.48).
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CONCLUSIONES

Obtener financiamiento para comprar equipo de rapido indice de
obsolescencia no es una alternativa viable, el valor de esta puede verse
reducido drasticamente si un nuevo y mas eficiente equipo es lanzado al
mercado, poco tiempo después de la compra. Esto es especialmente
verdadero en el caso de los productos de alta tecnologia, como lo son las
computadoras y los instrumentos de precisién. En estos casos el Leasing

puede ser una mejor alternativa que comprar el equipo.

Una de las ventajas econdmicas mas importantes de leasing consiste en que
el arrendatario no tiene que desembolsar grandes cantidades de dinero,
para adquirir el bien de capital que necesita. Ademas, no aumenta su
endeudamiento en los estados financieros, pero aumenta los activos que

tiene vinculados en su empresa.

El concepto de leasing en el pais, es relativamente nuevo y su difusién ha
sido muy poca; razon por la cual los usuarios salvadorefios, no poseen una
idea clara sobre lo que comprende el término; debido a ello, las
universidades no lo consideran como una alternativa de financiamiento para
la adquisicion de equipo en los centros de computo de las instituciones de

educacion superior.

La mayoria de las empresas que ofrecen leasing ocupan el tipo de leasing
financiero, porque de esta forma ellos se estan asegurando el recuperar el
valor total de la vida util del activo, asi como también su margen de

ganancia en un solo contrato de arrendamiento.
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La falta de una regulacion legal sobre leasing en el pais contribuye a que
las empresas teman emplear este modelo como una alternativa de
comercializacién de activos, asi por el contrario los usuarios temen adquirir

activos por el mismo motivo.

En los centros de computo de las universidades, se resuelve el problema de
la rapida obsolescencia del equipo, vendiendo los antiguos y comprando
nuevos, por medio de préstamos bancarios o desembolsando grandes

cantidades de dinero.

Las universidades del area Metropolitana de San Salvador, no utilizan
leasing debido a la poca difusidon que ha tenido este a nivel nacional,

recursos limitados y no creen en la figura de leasing.

Al evaluar y analizar los resultados de los valores presentes de las diferentes
alternativas para la adquisicion de equipo de las 85 computadoras que es
necesario reemplazar para el centro de cémputo CITT-UDB, se concluye que
se deben adquirir por medio de leasing operativo que incluya
mantenimiento porque representa la alternativa mas baja de costos

comparandola con la alternativa a través de una institucion financiera.
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RECOMENDACIONES

e A las empresas que adquieren equipos de rapida obsolescencia, como
computadoras e instrumentos de precision, se les recomienda utilizar

leasing operativo como una alternativa viable.

¢ Es muy importante ahorrar recursos, por ello los bienes que son adquiridos

en concepto de Leasing operativo no entran en los balances.

¢ Que las empresas oferentes de leasing, establezcan una estrategia enfocada
a la divulgacién de informacion de lo que es el leasing y todas sus ventajas,
para que aquellas empresas que no cuentan con fuentes de financiamiento
disponibles, consideren al arrendamiento como una alternativa viable para
su crecimiento y puedan, por medio de éste, obtener los fondos necesarios

para la inversidn en activos fijos.

e A Las empresas arrendadoras que ofrecen leasing financiero y operativo, los
plazos otorgados deban ser ampliados y que estos sean acordes a la vida
util de los activos. Las que no ofrecen leasing operativo den una apertura,

a éste, considerando que tiene mayores ventajas para los arrendatarios.

e A las empresas oferentes de leasing agruparse y formar una alianza
estratégica para agilizar la propuesta de Ley de Arrendamiento que las

ampare, solicitandolo a través de la Asamblea Legislativa de la Republica.

e Cuando se quiera utilizar el leasing como alternativa para la adquisicion de
activos, comparandolo con la compra de estos por medio de créditos
bancarios, se realice utilizando la metodologia desarrollada en el capitulo VI,
ya que la aplicacion de esta metodologia, dara un mejor criterio de la

conveniencia econémica de usarse o no el leasing.
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Las empresas arrendadoras deben promover el leasing dentro de las
Instituciones de Educacidén Superior, para que esta sea tomada como una

alternativa para la adquisicion de equipo.

Se ha demostrado que la adquisicion de equipo de computo por medio de
financiamiento tradicional resulta mas costoso que tomarlo con leasing, por
lo que se recomienda a las autoridades de la Universidad Don Bosco tomar
en consideracion la alternativa de leasing operativo para las préximas

renovaciones de equipo.
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GLOSARIO

Activo. Recursos econdmicos, propiedad de un negocio del cual se espera que
rinda beneficios en el futuro.

Arrendamiento. Accidon de arrendar. Contrato por el cual se arrienda.

Arrendatario. Quien toma en arrendamiento alguna cosa.

Arrendador. Quien brinda arrendamiento de alguna cosa.

Globalizacion. Es la redistribucidon en varios paises de la produccion, mercadeo y
financiamiento de los diversos componentes de un mismo producto terminado,
que luego es ensamblado en alguna parte del mundo para ser vendido en
diferentes paises.

IVA. Impuesto al Valor Agregado.

IVAE. indice del volumen de la actividad econdmica

IVOPI. indice del Volumen de la Produccién Industrial

IPRI. Incremento de los Precios de los Productos Industriales

Leasing. Una moderna férmula de financiacion que permite al empresario o
profesional utilizar econdmicamente bienes de capital productivo a cambio del
pago de un alquiler con la posibilidad de adquirirlo posteriormente por un precio
establecido de antemano.

Leasing operativo. El arrendatario necesita el bien solo temporalmente, pudiendo
renovar el contrato de arrendamiento varias veces o pudiendo la empresa de
Leasing arrendar los bienes a diferentes empresas durante la vida atil de los
mismos.

Leasing financiero. El arrendatario prevé utilizar el bien durante toda su vida util

promedio, de tal forma que cuando de arriendo finaliza, el arrendatario tiene la
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opcidn de adquirir el bien a un diferencial minimo. Este tipo es el mas comparable
con el crédito.

Lease-back. La empresa del leasing adquiere un activo usado de una empresa
determinada, con el efecto de liberar recursos para capital de trabajo,
simultdneamente, la empresa del leasing le arrienda el mismo activo a dicha
|empresa, mediante un contrato con compromiso de recompra al termino del
arrendamiento.

Lease. Arriendo. Arrendar.

Obsolescencia. Que esta volviéndose obsoleto, esta cayendo en desuso.

Obsoleto. Caido en desuso. Inadecuado a las circunstancias actuales.
Financiamiento.

Opcion a la compra. Es la parte de la renta que permite que el arrendatario
compre cualquier bien al final de la renta.

PIB. Producto Interno Bruto.

SAP. Sistema de ahorro para pensiones.

Tecnologia. Ciencia industrial, especialmente cuando se refiere a la sustitucion del
trabajo por equipo avanzado, aplicado al conocimiento cientifico que se utiliza en
resolucion de cuestiones y problemas practicos, en la evoluciéon de nuevos

productos y nuevos procesos de fabricacion.
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SIGLAS

BID: Banco Interamericano de Desarrollo

BMI: Banco Multisectorial de Inversiones

BCIE: Banco Centroamericano de Integraciéon Econdmica
CITT: Centro de investigacion de Transferencia y Tecnologia
CONASOL: Comité Nacional de Solidaridad

CFI: Corporacion Financiera Internacional

FUSADES: Fundacién Salvadorefia para el desarrollo econémico y social.
UBD: Universidad Don Bosco

VP: Valor Presente

MYPE: Mediana y Pequeia empresa.

PROMIPE: Programa de Crédito y Capacitacion para la Micro y Pequefia Empresa.
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APENDICE A



Situacion econémica mundial y nacional

1.1 Panorama Internacional

1.1.1 Crecimiento Econdmico

El panorama econdmico mundial se ve afectado por una desaceleracién econémica de
los Estados Unidos al final del 2000, que termind con las perspectivas de un mayor
crecimiento, tras caer en el tercer trimestre del mismo afio del 6% al 2.5% en la tasa
de crecimiento del producto interno bruto (PIB); esto debido a la acumulacion de
inventarios de tecnologia, un mercado bursatil bajista prolongado, el debilitamiento
de la economia internacional y las dudas acerca de la efectividad de la politica
monetaria. Segun pronosticos, la economia de los Estados Unidos crecera al 3% en el
aho 2001.

Esto a su vez ha sido acompafiado por la robusta expansion de Europa, la
recuperacion de Japdén y un repunte observado en el crecimiento de las economias

latinoamericanas.

El Banco Interamericano de Desarrollo (BID) predice una disminucion de la tasa de
crecimiento del Producto Interno Bruto (PIB) de América Latina y el Caribe en torno
al 3.5% para el 2001, en comparacion con mas del 4% en el 2000 (ver cuadro 1.1).
La caida del PIB toma principalmente en cuenta la desaceleracién de la economia de

Estados Unidos.

El crecimiento de las economias centroamericanas en el afio 2000 oscil6 entre 1.5 y
5% experimentando una expansion econdmica mucha mas vigorosa en afos

anteriores.



Cuadro 1.1

Crecimiento del PIB

Proyecciones

América economia CSFB[1] BBVA[2]
Pais 2000 2001 2000 2001 2000 2001
Argentina 0.2 1.7 0.0 1.5 -0.4 2.2
Brasil 3.7 4.1 3.6 3.9 3.8 3.8
Chile 5.2 55 55 5.3 5.6 6.0
Colombia 2.9 2.7 3.0 2.8 2.9 3.6
Ecuador 1.3 1.0 1.9 1.5 1.4 2.3
México 7.1 4.5 7.4 3.2 7.3 4.6
Peru 3.7 3.0 3.9 2.2 3.8 2.5
Venezuela 2.8 3.0 3.2 3.9 3.2 4.0

[1]Credit Suisse First Boston, informe al 28/01/01
[2] Banco Bilbao Vizcaya Argentaria, informe al 08/01/01

Fuente: América Economia Dowjones, 2001

Las economias fueron favorecidas por el crecimiento de la economia estadounidense,
su principal socio comercial, y también por la aprobacion de la ampliacién de los
beneficios de la Cuenca del Caribe por parte de Estados Unidos, que entraron en
vigencia en octubre del 2000.

Estos acontecimientos dieron impulsos a las exportaciones del area centroamericana
durante la segunda mitad del afio; en particular se ha experimentado una expansion
de las actividades de maquila, rubro que ha llegado a ocupar un lugar prioritario
dentro de las exportaciones de la region, desplazando en algunos casos los productos
tradicionales de exportacion.

Existen factores positivos que podrian mejorar las perspectivas de crecimiento
econdmico en la regién, entre los cuales se encuentran los tratados comerciales
bilaterales y multilaterales que suscribieron los paises centroamericanos con México y

Estados Unidos de América como; los tratados de integracion regional que estan



impulsando los Gobiernos para mejorar el intercambio comercial y de transito.
Algunos de los tratados que se han establecido son:
e Tratado del Libre Comercio con México con los paises que conforman el
Triangulo del Norte Honduras, Guatemala y El Salvador.
e Tratado de Integracion Centroamérica sin incluir Panama y Belice.

e Acuerdos de Alcance Parcial con Panama y Venezuela

1.1.2 Inflacion Mundial

La inflacion, tiende a estabilizarse en un ambiente de crecimiento econémico. En la
mayoria de los paises latinoamericanos se han reducido las presiones inflacionarias

(ver cuadro 1.2).

Asimismo, las tasas de interés de los fondos federales y de redescuento permanecen
invariables desde mayo del 2000, cuando la Reserva Federal de los Estados Unidos de
América realizo el Ultimo ajuste después de sucesivos incrementos en las tasas con el
fin de evitar presiones inflacionarias en la economia norteamericana.

La FED contribuyd al auge de la tecnologia al mantener las tasas de interés bajas
durante casi toda la década de los 90, a pesar de la decreciente tasa de desempleo y
el Nasdaq en alza. El resultado ha sido uno de los mayores despilfarros de dinero y
energia humana, al financiar empresas que nunca generaron ganancias. La FED ha
reducido las tasas de interés en tres ocasiones en lo que va del ano 2001, la Gltima

reduccion fue de medio punto, hasta el cinco por ciento, para reactivar la economia.



Cuadro 1.2

Inflacion en Latinoamérica 1999-2000 en porcentaje %

Pals Nov. 2000 Afo 1999
Argentina -0.49 -1.8
Bolivia -2.55 3.1
Brasil 0.29 8.4
Chile 0.34 2.3
Colombia 0.33 9.1
Costa Rica 0.83 10.1
Ecuador 2.20 60.7
El Salvador 0.22 -1.0
Honduras 1.11 10.9
México 0.89 12.3
Nicaragua 0.78 7.2
Peru 0.06 3.7
Uruguay 0.05 4.2
Venezuela 0.64 20.0

Fuente: América Economia Dowjones, 2001

1.1.3 Precios Internacionales

El aspecto de la evolucién econdmica internacional mas adverso para Centroamérica
lo constituyd el elevado nivel y ritmo de crecimiento de los precios de los
combustibles(ver cuadro 1.3), junto a la contraccién de los precios de los principales
productos de exportacion. Las cotizaciones internacionales del petroleo alcanzaron
hasta los US$37 por barril en septiembre, y reflejaron un alza promedio de 60% a lo
largo del afio; a finales de 2000 el ritmo de crecimiento mostrd una tendencia
declinante y el precio se situd en torno a los US$27 por barril. En contraste, el café
de la calidad Otros Suaves cerrd el afo en torno a los US$75 por quintal, muy por

debajo del precio promedio de 1999 de US$101, es decir, una contraccion de 26.2%.



Para la region, ello representd un deterioro significativo en sus términos de
intercambio, el cual se acentud por los menores precios observados en los mercados
del azlcar y el banano.

Cuadro 1.3.

Precios internacionales del petrdleo y precios promedio gasolina y diesel

Precios Petroleo Precios Petroleo Precio Prom  Precio Prom Diesel
1999 2000 Gasol 97 Oct. (Colones/gin)
(US$/Barril) (US$/Barril) (Colones/gin)
Enero 12.4 27.2 18.37 11.55
Febrero 10.4 29.0 19.24 12.06
Marzo 15.8 30.4 19.84 11.97
Abril 17.7 25.5 19.05 12.04
Mayo 17.9 28.7 20.62 11.97
Junio 18.1 31.6 21.76 12.29
Julio 20.4 12.52
Agosto 20.4
Septiembre 24.6
Octubre 23.2
Noviembre 27.3
Diciembre 26.4
Promedio 19.6 28.7 19.81 12.06
Variacion - 16.8% 18.45% 8.4%
enero-junio

Fuente: Analisis de Coyuntura Econdmica, Universidad Centroamericana UCA, 2000.



1.1.4 Resultados del Indice de Libertad Econdmica

La region centroamericana ha reportado avances sustanciales en la eliminacion de
excesos de intervencién gubernamental en sus aparatos productivos en congruencia
con la tendencia en el ambito mundial y latinoamericano. Una muestra de ello es el
indice de Libertad Econémica de la Fundacion Heritage de los Estados Unidos, que
mide el grado de presencia de las estructuras gubernamentales mas alla de lo

necesario para asegurar el libre funcionamiento del mercado.

Es oportuno mencionar que en la Ultima evaluacion realizada por la Fundacién
Heritage sobre el Indice de Libertad Econdmica 2001, El Salvador mejord su
ubicacién ocupando la posicién 12 a nivel mundial. Con ello superé incluso a Chile
que ocupa actualmente la posicion 13. De acuerdo a este indice, a mayor puntaje en
determinado factor, mas alto es el nivel de interferencia gubernamental en la

economia y menor el nivel de libertad econdmica de un pais.

El Salvador ha continuado ganando libertad econdémica gracias al esfuerzo del
gobierno por liberalizar la actividad comercial y reducir la corrupcién, sefialando la
delincuencia como el principal problema del pais y enfatizando la necesidad de
continuar con la expansion de la reforma educativa, para que un mayor nimero de

personas pueda ingresar al mercado laboral en mejores condiciones.

Esta calificacidn constituye un importante reconocimiento internacional, ya que las
mejores condiciones de libertad econdmica se constituyen en una base para el

aumento de la inversion extranjera en el pais.(Ver grafica 1.1).



Grafica 1.1
Indice de Libertad Econdmica.

Primeras 10 posiciones de Latinoamérica y El Caribe

Fuente: Heritage Foundation (www.heritage.org)

1.2 Resultados Econdmicos de El Salvador

1.2.1 Tasas de Interés.

Uno de los principales problemas que se viene senalando hace cuatro afios en la
economia salvadorefia es de las altas tasas de intereses. Las tasas de intereses
elevadas mantiene comprimida la demanda agregada, porque elevan los costos de

financiamiento para la inversién y el consumo.



Las razones principales son la combinacion del flujo de divisas provenientes de las
remesas familiares y las metas del Banco Central de Reserva por reducir la inflacion a
nivel internacional y por mantener un tipo de cambio fijo.

Cabe agregar que también la presion resultante del crecimiento déficit fiscal obliga al
gobierno a emitir bonos (Letes) los cuales compiten con el sector privado por los
fondos disponibles en el pais.

Las tasas de intereses para préstamos alcanzaron sus niveles mas altos en 1999,
llegando al 16.28%, en diciembre de ese ano, reflejando asi el alto costo del dinero.
De diciembre de 1999 a noviembre del 2000 la tasa de interés para préstamos hasta
de un ano bajo de un promedio de 15.09% a 12.41% en términos reales, de 16.28%
a 9.70%. Las tasas de intereses habian comenzado a bajar varios meses antes del
anuncio sorpresivo de la dolarizacion —Ley de integracion Monetaria- hecho a finales

del noviembre pasado.

Grafica 1.2

Tasas de Interés de afio 2000 (moneda nacional)

Tasas de Interés afio 2000
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1.2.2 Evolucion de la Inflacion

Durante el afio 2000, el comportamiento de los precios estuvo bajo la influencia de
varios factores:

- El aumento de los precios internacionales del petrdleo.

- La eliminacion de la exencion del impuesto al valor agregado (IVA) a los

alimentos, la leche y las medicinas.

- La disminucion gradual del subsidio a la energia eléctrica y el agua.
Si bien las tarifas experimentaron una leve baja, la eliminacion del subsidio
representd una cantidad mayor en el segundo semestre del afio.
Al finalizar el ano 2000, la inflacidén alcanzo el 4.3% superior a la del afio pasado en
mas de 5 puntos porcentuales, pero siempre dentro de los limites aceptables,
superando la meta de inflacion propuesta por el Ultimo programa monetario del

Banco Central de Reserva: entre el 2% y 4%.

Del analisis de los sectores destaca el aumento en el sector vivienda. Los factores
antes mencionados del precio del petrdleo, de la energia eléctrica y del agua inciden
en el sector vivienda, el cual experimento un aumento considerable al pasar del 1.7 a
casi el 10%, entre diciembre de 1999 y diciembre del 2000, este es el sector que mas
contribuyo al aumento general de los precios del afio 1999 pasado; pues el resto
presenta un crecimiento por debajo del registrado por el indice de precios al
consumidor. Asi, alimentos, 2.1%; vestuario incluso disminuye en el 0.88% vy
miscelaneos, 3.45%. A pesar de que la inflacion del sector alimentos es bastante
baja en relacion con la de 1999, significa un aumento apreciable de casi 7
porcentuales. Esto Ultimo puede explicarse por la eliminacién de la exencion del

impuesto al valor agregado de la canasta basica. (ver cuadro 2.4).



Cuadro 1.4

indice de precios al consumidor por grupos
Variacion anual porcentual (punto a punto)
Base de diciembre de 1992 = 100

General Alimentos Vivienda Vestuario Miscelaneos

Mes |1999 2000 1999 2000 1999 2000 1999 2000 1999 2000

Ene (3.1 -0.55 5.4 -4.42 2.7 1.54 -1.2 -096 0.8 4.02

Feb |2.6 0.19 4.2 -2.77 2.3 2,13 -09 -1.13 1.2 3.48

Mar 2.0 049 24 -1.96 2.5 206 -0.6 -1.22 1.3 3.36

Abr (0.1 1.13 -1.3 -0.06 1.6 226 -08 -088 14 2.42

May (-1.0 242 -40 288 14 232 -0.8 -094 1.6 2.49

Jun -1.2 364 -43 445 1.2 339 -09 -0.74 1.6 3.53

Jul -1.1 292 -39 153 1.3 5.9 -1.0 -1.11 1.3 3.14

Ago (0.1 338 -15 205 1.6 6.38 -0.8 -1.26 1.5 3.62

Sep 1.5 3.30 0.9 0.23 1.8 892 -0.8 -1.25 25 3.82

Oct |2.0 271 1.9 -1.26 1.8 9.07 -1.0 -1.13 29 3.83

Nov (-0.7 340 -42 -0.03 1.8 9.34 -13 -1.08 2.9 4.17

Dic -1.0 429 -52 210 1.7 995 -15 -0.88 3.6 3.45

Fuente: Direccion General de Estadistica y Censos
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Descomponiendo la inflacidén en inflacion permanente o nlcleo inflacionario y aquella
que se pueda considerar transitoria, resulta 2.4% para la inflacién permanente y el
otro 1.9% para la transitoria. El afio pasado el nucleo inflacionario subié de 0.3 al
2.4%. Una causa transitoria puede ser la eliminacion de las exenciones del impuesto
al valor agregado IVA, lo cual causa un salto Unico en los precios de los productos
sujetos a esa medida del orden del 13%. (ver cuadro 1.5). Por su parte, el
incremento de los precios de los productos industriales (IPRI) muestra un incremento
del 6.10% entre diciembre de 1999 y diciembre del 2000.

Aunque la inflacién fue mayor que el afio pasado ésta todavia se encuentra dentro de

los niveles aceptables y es una de las mas bajas de América Latina.



Cuadro 1.5

Variacion anual (punto a punto) del nucleo inflacionario o inflacién permanente

Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Ago Sep Oct Nov Dic

1999
2000

22 24 23 13 11 06 10 16 23 21 08 0.3
08 1.2 16 16 12 14 14 06 04 10 14 24

Fuente: Banco Central de Reserva
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1.3 Actividad econdmica y sus determinantes

La actividad econdmica durante el afno 2000 evoluciond con un menor dinamismo con

relacion al mismo periodo del afio anterior. Los principales factores explicativos han

sido:

La menor demanda interna
El atraso en la inversion publica y privada
La caida en el ingreso disponible debido a un deterioro de los términos de

intercambio.



El Indice del Volumen de la Actividad Econdmica (IVAE) construido por el Banco
Central de Reserva también reflejo la perdida de dinamismo de la economia durante
el 2000 tal como lo indica su promedio movil de tres meses; la tasa de crecimiento de
este indicador a noviembre fue de apenas 0.4% muy por debajo del 3.5% registrado
un afo atras.

Por su parte, el promedio acumulado del IVAE de enero a noviembre del 2000
también reflejo una disminucion en el ritmo de la actividad econdmica, registrando
una variacion anual de apenas 0.7% mientras que un afo atras habia sido de 4.7%.
De igual forma, la mayoria de los componentes del IVAE reflejaron una disminucion
en su ritmo de actividad. Los sectores financiero, industria y agropecuario registraron

tasas anuales positivas pero mucho menores que las del ano anterior.

El IVOPI (indice del Volumen de la Produccidén Industrial) asi como los sectores
comercio, construccién y transporte alcanzaron tasas anuales negativas, las cuales
contrastan con las variaciones positivas de un afno atras. Por el contrario el sector
electricidad y la maquila reflejaron un mayor ritmo de crecimiento, superando en gran

medida las tasas anuales registradas a noviembre de 1999.

Otro indicador relacionado con la medicion de la actividad econdmica, es el Producto
interno Bruto (PIB) que presento una disminucion de 0.9% en el afio 2000 (ver
grafico 1.5); este resultado es producto de la continua pérdida de dinamismo que
experimento la economia salvadorefia a largo de la mayor parte del afio que fue
debido a diferentes factores entre ellos:
- El Incremento del precio del petroleo, que tuvo un efecto inflacionario en
algunos bienes y servicios.
- La disminucidn del precio del café, represento el peor precio del grano desde
de 1992.
- Caida en las recaudaciones fiscales.

- Altas tasas de intereses durante la primera mitad del ano.



La mayoria de sectores tuvieron tasas de crecimientos menores que en 1999, la
excepcion principal es el sector industria manufacturera, que en el 2000 crecid 4.1%

después de haber experimentado un crecimiento de 3.7% durante 1999.

Grafico 1.5

Crecimiento del PIB (Variacion Anual), en %

4.2

|8

o = N W A~ O

1997 1998 1999 2000

Fuente: Banco Central de Reserva
2.4. Sector Externo.

2.4.1 Déficit Comercial

Durante el periodo 1996-1999, el déficit comercial ha experimentado un incremento
con relaciéon al periodo 1993-1995(US$1,371.9 millones anuales promedio), lo que
estuvo asociado al menor desempeifio de la actividad econémica. Durante el periodo
1996-1999 el déficit comercial promedio anual fue de US$1,466.5 millones y como
proporcién del PIB alcanzaba el 12.8%. y en el 2000 , el déficit de la balanza
comercial de bienes llegd a 1,956 millones de dodlares que represento
aproximadamente un 15.5% del producto interno bruto. Con respecto al ano anterior
el déficit de bienes comercial crecié en 414 millones de dodlares. Las exportaciones en

el 2000 crecieron el 15.5%,mientras que las importaciones lo hicieron en un 19.7%.



(Ver Grafico 1.6 y Cuadro 1.6)

Cuadro 1.6
Balanza Comercial enero-noviembre 1999-2000

(millones de ddlares)

Rubro 1999 2000
Exportaciones 2,287.4 2732.4
Importaciones 3,761.8 4,491.5
Exportacion de Café 225.9 287.1
Cuenta Comercial (Déficit) -1,474.4 -1,759.1

Fuente: Informe trimestral de Coyuntura, Cuarto trimestre del 2000. FUSADES
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El déficit de la balanza comercial refleja las grandes debilidades productiva del pais y
su baja competitividad, en el comercio internacional. Por lo tanto pone de manifiesto

sus grandes dificultades para insertarse en la globalizacion.

1.4.2 Exportaciones

La apertura comercial, la recuperacion del comercio centroamericano y la industria de
la maquila propiciaron un efecto positivo sobre las exportaciones, que durante el
periodo 1993-1995 registraron una tasa de crecimiento promedio anual de 27.7%, lo
que se tradujo en un aumento de su participacién dentro del PIB pasando del 14.9%
a 17.4%. Durante el periodo 1996-1999 su crecimiento promedio anual fue de 11.7%
y como porcentaje del PIB su participacion promedio se ubico en 19.9%, con un
punto maximo de 21.8% que se obtuvo en 1997.

El crecimiento de las exportaciones en el 2000 fue impulsado sobre todo por la
expansion de la maquila y las exportaciones no tradicionales a Centroamérica;
mientras que las exportaciones tradicionales café y azlcar, presentaron una alta
volatilidad  por su naturaleza agricola y la fuerte variacion de los precios
internacionales

El Salvador pasdé de ser un principal exportador de bienes primarios a ser un
exportador de maquila textil; la grafica 1.7 y cuadro 1.7 ( muestra la evolucion de la
exportaciones netas de café y maquila desde 1995 hasta el 2000).

Una ventaja de la exportaciones de la maquila textil, es que son intensas en mano
de obra, y por lo tanto su contribucién como fuente de empleo es positiva. Sin
embargo, una de las desventajas es que el valor agregado que se genera es bajo.

Las expectativas de crecimiento de las exportaciones tradicionales para el afio 2001
son bastantes negativas, dado el bajo nivel de los precios internacionales del café y la

fuerte pérdidas del parque cafetalero durante el terremoto del 13 de enero del 2001.
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Cuadro 1.7

Exportaciones de maquila y café(millones de ddlares)

1995 1996 1997 1998 1999 2000

Café 362 339 518 322 244 297
Magquila 473 551 766 850 955 1,155

Fuente: Banco Central de Reserva

1.4.3 Importaciones

El comportamiento creciente de la demanda de importaciones durante el periodo
1993-1995 estuvo asociado a los programas de reconstruccion y a mejores
expectativas sobre el desempefio de la actividad econdmica. Durante el periodo

1996-1999 dicha tendencia se revertio, afectada por el sobre inventario de bienes



destinados al comercio y la perdida de dinamismo de la demanda interna,
especialmente la inversion.

El ano 2000 los mayores incrementos de las importaciones fueron los rubros de
bienes de consumo no duraderos, petroleo crudo, maquilas y bienes de capital del
sector electricidad y telecomunicaciones. El valor de la importaciones de petroleo
crudo fue de $201.0 millones que equivalen a un volumen de 6,372,983 barriles para
un promedio por barril de $29.0, en contraste a los $115.0 millones de 1999 con un
precio promedio por barril de $19.5. En los ultimos 5 afos, las importaciones de
bienes de consumo han crecido mas rapido que la de bienes de capital como se
observo en el afo 2000, los bienes de consumo registraron un incremento del 19.8%,
los de capital 16.32%, tomandose en cuenta que entre los bienes de capital estan las
importaciones de vehiculos o equipo de transporte, que representan mas del 40% de

las exportaciones de dichos bienes.

1.4.4 Remesas familiares

A pesar del creciente déficit comercial que casi llega a los 2 millones de dolares, las
cuentas externas de El Salvador muestran un saldo favorable con respecto a la
comunidad financiera Internacional, debido al enorme flujo de remesas familiares,
provenientes de los hermanos salvadorefios que residen en el exterior. En el afo
2000 en particular, las remesas alcanzaron un nivel récord de un 1,750.7 millones de
ddlares lo que permito financiar buena parte de las importaciones sin presionar al
mercado cambiario, lo que represento, aproximadamente el 13.6% ( Ver cuadro 1.8y
grafica 1.8) del producto interno bruto o un monto equivalente a la destruccion

material provocada por los dos terremotos de enero y febrero 2001.



Cuadro 1.8

Remesas Familiares de El Salvador

Ano Remesas familiares (Millones Remesas familiares/PIB
de u.s$) %
1992 858.3 14.4
1993 864.1 12.5
1994 962.5 11.9
1995 1,061.4 11.2
1996 1,086.5 10.5
1997 1,199.5 10.7
1998 1,338.3 11.3
1999 1,373.8 11.0
2000 1,750.7 13.6

Fuente: Banco Central de Reserva
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1.5 Plan de Integracion Monetaria

Esta propuesta se enmarca dentro de la visidén global que se llama "El Programa de
Integracién”, cuya vision es integrar interna y externamente a El Salvador. Este
Programa tiene tres fines: Uno, coyuntural, orientado a reactivar la economia. Otro,
de mediano plazo, encaminado a convertir a nuestro pais en un lugar atractivo para
la inversidon extranjera y nacional. De esta forma se estaria articulando la inversion
con las posibilidades de crecimiento que se merecen todos los salvadorenos. Y
finalmente, promover el desarrollo humano porque a través de mayor crecimiento y
empleo, se mejoran las capacidades del ser humano abriendo nuevas oportunidades

para resolver los problemas de marginalidad y exclusién existentes en nuestro pais.

Por eso, el programa consta de tres componentes que se describen a continuacion,
de los cuales la integracion monetaria es parte fundamental.

La Integracion Geografica. Este Programa tiene una verdadera simbiosis con el
Plan de Nacion, al reflejar areas comunes para la inversion publica. A través de un
enfoque territorial de la inversion publica, se espera conectar El Salvador hacia afuera
a través del Puerto de Cutuco con Puerto Barrios y Puerto Cortés en Guatemala y
Honduras respectivamente. La integracion entre estos puertos se lograria mediante

la carretera longitudinal del norte que ademas conectara internamente a El Salvador.

La Integracion Humana. Retomando las palabras “estamos en la era del
conocimiento”, y hay una gran cantidad de salvadoreios que estan siendo excluidos
de esa era por no contar con las herramientas modernas de dicho conocimiento: la
educacion, la Internet y nuevas tecnologias que conduciran a que potencialicen las

oportunidades de su desarrollo.

La Integracion Econdmica. El Salvador es un pais con vocacion integracionista,
no sélo a nivel Centroamericano, sino a nivel mundial. El Salvador es un pais

pequefo, y no se puede aspirar tan solo a ver hacia adentro sino, también se debe



ver hacia afuera. Dentro de este componente estan necesariamente los Planes de
Integracion y acercamiento con nuestros vecinos centroamericanos, asi como los
Tratados de Libre Comercio y otras oportunidades que se obtienen de estar

posicionados geograficamente en el centro de América.

Dentro del Componente de Integracion Econdmica estd el componente de la

Integracién Monetaria el cual sera abordado en detalle a continuacion.

En primer lugar, desde el punto de vista macroecondmico, El Salvador posee una
economia estable. Los principales indicadores son una muestra de ello: hay un
déficit en Cuenta Corriente pequefio, hay una baja deuda externa que permitiria
crecer sosteniblemente, hay una bajo pago de intereses por concepto de deuda
externa que se ha conservado por afios, se cuenta con una inflacién baja y poco
volatil y estabilidad del tipo de cambio, que asegura las bases para un tipo de cambio
real de equilibrio, es decir que no hay desequilibrios reales en la economia lo cual se
refleja en una fuerte acumulacién de RIN. Esta es la perspectiva del que solamente

se dedica al analisis macroeconomico.

Pero, existen problemas en la economia, las tasas de interés reales se han mantenido
altas a pesar de siete afios de estabilidad cambiaria. En repetidas ocasiones e incluso
en eventos como éste se discute en torno a si se va a devaluar el tipo de cambio o
no. Esa incertidumbre ha mantenido las tasas de interés reales altas; se debe
reconocer que el crecimiento econdémico ha sido débil en los Ultimos anos, lo cual
inspira a lograr mas. El Salvador requiere tasas de crecimiento mas altas; sin
embargo, la inversion extranjera es aun escasa, las privatizaciones han dado muy
buenos frutos, pero hasta ahora no se han recibido los beneficios de la inversion

extranjera que otros paises con menor récord de estabilidad han logrado alcanzar.



1.5.1 La Integracién Monetaria

En primer lugar, fija permanentemente la tasa de cambio entre el colon y el dblar a
8.75 colones por dolar. Este tipo de cambio se vuelve permanente a través de un
decreto legislativo, articulo uno de la Ley de Integracién. En segundo lugar, se
establece la libertad de establecer contratos en cualquier moneda. Todo el mundo es
libre de contratar en cualquier moneda como el euro, el yen, que son las monedas
fuertes del mundo. Pero ademas establece obligaciones. En la Ley actual no es
obligatorio pagar en la moneda contratada, es un hecho que hasta ahora no se ha
dificultado dada la estabilidad cambiaria que tiene el pais. Pero en la Ley se avanza
en ese sentido y se establece la libertad de contratar en cualquier moneda, asi como
la obligacién de pagar en la moneda contratada. Esto dara seguridad juridica a las
transacciones en monedas fuertes del mundo.

En tercer lugar, da curso legal al ddlar, eso quiere decir que el ddlar y el colon tienen
curso legal irrestricto, y nadie puede rechazar que se le pague en dolares o colones
en la Republica de El Salvador.

Finalmente, establece que el ddlar sera la unidad de cuenta del sistema financiero.
En términos practicos quiere decir que todas las transacciones del sistema financiero
seran en dolares, a menos que sean en otras monedas, como exceptua la anterior

disposicién.

1.5.2 Efectos de la Ley de Integracién Monetaria en la economia nacional

Los principales efectos de la dolarizacién en el pais en el mediano y largo plazo son:
1. Discusién de problemas reales

En El salvador se ha invertido bastante tiempo y esfuerzo durante los Ultimos cinco

anos discutiendo sobre el régimen cambiario adecuado para la economia nacional y

se han propuesto diferentes esquemas con sus respectivas ventajas.



Finalmente el gobierno ha definido la politica cambiaria y monetaria que seguira el

pais en los préximos afos.

2. Menores tasas de inflacién
El pais ha gozado durante los Ultimos afios estabilidad en el comportamiento de los
precios, la decision de utilizar el délar como unidad de transaccion y como unidad de
transaccion y como unidad de cuenta permite que los precios internos se anclen al

comportamiento del nivel de precios de manera permanente y segura.

3. Las pensiones mantendran su valor en el tiempo

Una de las principales ventajas concretas en el largo plazo esta asociada al valor de
los Fondos de Pensiones y por lo tanto, de las pensiones que recibiremos las futuras
generaciones.

Antes de entrar en operaciones el Sistema de Ahorro para Pensiones, algunos
jubilados recibian pensiones de ¢200.00 y ¢300.00las cuales fueron asignadas
durante las décadas de los setenta y ochenta. La ley SAP establecié que a parir de
1997, la pension minima a pagar seria de ¢700.00.

Con el proceso de dolarizacion, los cuales afiliados a una AFP, al pensionarse en 15,
20 6 30 anos, no tendra incertidumbre sobre la perdida de valor de las cotizaciones
que haran durante su vida laboral, y seguramente tendran una mejor pensidon en

ddlares que la equivalente en colones: el riesgo de devaluacién ha desaparecido.

4. Mayores plazos y menores tasas de interés
El acceso a mayores plazos en los préstamos asi como las menores tasas de interés
permitira la realizacion de proyectos de inversidn que en las anteriores condiciones no
eran rentables. La tasa de corte para desarrollar proyectos serd menor con el proceso
de dolarizacion y tendra un efecto positivo en la demanda interna en el mediano y

largo plazo.



Por ejemplo, los proyectos de construccion de vivienda tendran costos financieros
menores, tanto para los constructores como para los proveedores de materiales de
construccion, y por tanto, el precio de la vivienda deberia tender a ser menor que los
actuales. Por otra parte, el comprador tendra acceso a menores tasas de interés para
préstamo hipotecario, y por tanto podra comprar casa para su familia con mas
facilidad que antes. Al vender las casas en menor tiempo, se construirdn mayor
numero de viviendas, y se crearan mayor nimero de empleo, generando un circulo

virtuoso.

5. Seguridad para inversionistas extranjeros
La exposicién y el riesgo cambiario son aspectos que evallan los inversionistas
extranjeros para realizar proyectos. Con la Ley de Integracién Monetaria, estos
aspectos influiran positivamente cuando los extranjeros tomen las decisiones de
operar en el pais.
El salto cualitativo que el pais esta dando en este tiempo sera clave para la atraccion
de mayores flujos de inversidn extranjera directa. Los inversionistas tendran
seguridad de que las inversiones que realicen a largo plazo estaran en una moneda
estable, que las utilidades estaran en una moneda estable, que las utilidades estaran
en ddlares y que la estructura de costos no cambiara radicalmente por variaciones
inesperadas en el tiempo de cambio.
Ciertamente el nuevo escenario permite la ampliacion y profundizacion de la apertura
financiera del pais, pero el aparecimiento de nuevos productos financieros y la
atraccion de flujos de capitales estara asociado al real aprovechamiento de las
oportunidades por parte de los empresarios, particularmente por la creatividad e
innovacién de la banca del pais.
Los sectores productivos de El Salvador se deben preparar para aprovechar las
oportunidades y los retos del proceso de dolarizacién, que acompanado de medidas
de politica econdmica esenciales, nos permitira crecer a las altas tasas y sostenidas
que se requieren para superar los actuales niveles de pobreza y tener un mejor

mafana para la futura generacion.



1.6 Factores coyunturales

1.6.1 Efectos del Terremoto 2001

El pasado 13 de Enero de 2001, El salvador sufrid el peor terremoto de los ultimos
100 afos, dejando sin hogar cerca del 17% de la poblacion.

En comparacion con el terremoto de 1986, existe en esta ocasion una menor cantidad
de fallecidos, pero la cifra de damnificados es superior en mas de cinco veces. El
valor total de los dafnos estimado en ambos casos se aproxima a los $1,500 millones.
Asimismo, las pérdidas ocasionadas por el terremoto del 2001 superan ampliamente
las producidas por el Huracan Mitch, que azoto las costas de nuestro pais en octubre
de 1998.

Actualmente, las demandas financieras superan por mucho lo recibido y prometido.
Unicamente para atender la situacion de emergencia. Se estimo un presupuesto de $
17 millones, y a la fecha la suma de las donaciones en especie y monetaria se
encuentra muy por debajo de esta cifra.

El terremoto causo fuertes dafios al sector productivo ocasionado por los derrumbes y
deslaves, especialmente en el area agropecuaria cuyo rubro de produccion es el café.
Asimismo se registraron 55 beneficios colapsados, 5 de los cuales se consideran
grandes. El total de perdidas del sector cafetalero se estima en $150 millones.

Otros rubros afectados del sector son la avicultura, productos lacteos, pesca artesanal
e industrial, granos basico, granjas, plantas ornamentales, flores y frutos.

En cuanto a los dafios sufridos en la industria manufacturera, comercio y servicios, se
puede afirmar que estos sectores sufrieron perdidas de menor magnitud en sus
edificaciones(infraestructura fisica) y en segundo lugar la maquinaria, equipo e
inventarios de producto terminado. Debe destacarse que la micro, pequefia e incluso
mediana empresa de los sectores de comercio si resultaron bastante afectadas por el
sismo; el sector privado necesita de financiamiento, principalmente para
reconstruccion de instalaciones, capital de trabajo y renovacion de su maquinaria y

equipo. (ver cuadro 1.9).



Cuadro 1.9

Principales dafios a las empresas a causa del terremoto

Rubro porcentaje
Mobiliario 10%
Materia Prima 6%
Maquinaria 13%
Edificios 50%
Inventario 17%

Fuente: Camara de Comercio e Industria

Para solventar las necesidades se ha recibido ayuda internacional en forma de
donaciones, tanto en especie y monetarias (ver cuadro 1.10).

Los prestamos de Organismos Internacionales que se recibiran en los préximos
meses. Incluye un préstamo aprobado de $75 millones del banco Centroamericano de
Integracion Econdmica(BCIE), esperandose que en los prdximos meses ingresen

financiamientos similares provenientes del PIB, Banco Mundial, Unidn Europea.

Cuadro 1.10

Donaciones Monetarias y préstamos (US$)

Donaciones nacionales 179,000
Donaciones Internacionales 7,146,709
Donacién AID 6,000,000
Prestamos comprometidos BCIE |75,000,000
Total 82,325,709

Fuente :CONASOL
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LEY DE LEASING O ARRENDAMIENTO FINANCIERO

TITULO PRIMERO
DISPOSICIONES FUNDAMENTALES

CAPITULO PRIMERO

OBJETO Y ALCANCE DE LA LEY

Art. 1
La presente se aplicara a la operacion de leasing o arrendamiento financiero y a los

sujetos que la celebren.

En las materias no previstas en la presente Ley, en la Ley de Bancos, en la Ley
Organica de la Superintendencia del Sistema Financiero, las instituciones de que se
trata esta ley se regiran por las disposiciones del Cédigo de Comercio y otras leyes

aplicables.

En el texto de esta Ley la Superintendencia del Sistema Financiero se denominara "La
Superintendencia", el Banco Central de Reserva se denominara 'El Banco Central" y el
Banco Multisectorial de Inversiones se denominara "BMI'. Para los efectos de esta ley

se utilizara el término leasing o arrendamiento financiero indistintamente.

Las estipulaciones contractuales libremente acordados por, las partes seran fuente de
derecho en la medida que no contravengan las normas irnperactivas previstas en la
presente ley. A falta de estipulaciones contractuales se aplicaran las normas

supletorias aqui previstas.



CAPITULO SEGUNDO

OPERACION DE LEASING 0 ARRENDAMIENTO FINANCIERO

Art. 2

Definicién-

Se entiende por operacién de leasing financiero al negocio juridico mediante el cual
una Compaiiia de Leasing, a instancias de una persona natural o juridica que, para
todos los efectos legales, se denomina "El locatario", entabla las siguientes relaciones

juridicas de naturaleza contractual:

a) Con una tercera persona denominada 'Proveedor’, tendientes a que la Compania
de Leasing adquiera la propiedad de bienes de capital, en adelante, para los efectos
de esta ley, 'El Equipo'. Esta relacién juridica contractual se denomina
especificamente "el contrato de adquisicién”. Para los efectos de esta ley se
entendera por bienes de capital a la parte del capital productivo de una expresa que
se encuentra representado por inversiones en inmuebles, instalaciones, maquinada,
herramientas y aparatos. Este tipo de capital se destina de un modo estable a la
produccion y transfiere su valor a las mercancias en partes, durante vados periodos

en la medida en que se va desgastando.

b) Con el mismo locatario para procurarle la tenencia, el uso, goce y explotacion
economica de dichos bienes de capital, a titulo oneroso, mediante el pago de un
alquiler o renta, calculando en todo o en parte sustancial para amortizar, durante la
vigencia de la operacion, la inversion realizada por la Compafia de leasing en la
adquisicion de los bienes de capital, y procurandole a ésta Ultima una tasa de retorno
superior al costo de sus fondos. Esta relacion juridica contractual se denomina

especificamente. “contrato de leasing”



En la operacion de leasing financiero, por regla general es el locatario quien elige al
Proveedor y quien selecciona el equipo. Por lo tanto, salvo que el locatario demuestre
que la Compafiia de Leasing selecciond el proveedor y el equipo, la Compafiia de
Leasing no debe ser responsable por los efectos juridicos favorables a desfavorables
de la eleccion de Equipo y Proveedor. En toda operacion de leasing, en el contrato de
adquisicién suscrito entre el Proveedor y la Compania de leasing debera constar que
la Compafiia de Leasing adquiere el Equipo para brindarle su explotacion econdmica
al locatario, de suerte que las garantias y derechos sobre el Equipo puedan ser

cumplidas por el Proveedor directamente al locatario.

e) Con el locatario para otorgarle la opcién de comprar el Equipo al término del
contrato, por un precio residual definido de antemano. En consecuencia, el locatario
tendra, a su arbitro, la posibilidad de comprar el Equipo al final de la relacién juridica
de tenencia, por el precio residual, o renovar la relacion juridica de tenencia por un

periodo ulterior, o devolver el Equipo a La Compaiiia de Leasing.

En caso de ejercer la opcidon de compra, la compraventa respectiva se perfeccionara
cumpliendo con los requisitos para la existencia y para la validez de la compraventa,
segun la naturaleza de los bienes. En caso de compraventa de bienes inmuebles, no
cabra ninguna de las acciones relacionadas con la lesidn enorme, previstas en el
Cddigo Civil. Esta relacion juridica se denominara especificamente "el contrato de

Compraventa".

Art. 3

Partes: Las partes que concurren a la celebracion de la operacidn de leasing son tres:
El Proveedor, la Compaiiia de Leasing y el Locatario.

Entiéndase por Proveedor a la persona natural o juridica, Salvadorefia o extranjera

cuya funcidn es transferir a la Compafiia de Leasing la propiedad del equipo. El



Proveedor puede ser una Persona que se dedica habitualmente o profesionalmente a
la venta de bienes de capital, o bien una persona que ocasionalmente enajena un

bien de capital.

Entiendese por Compaiiia de Leasing a la Sociedad mercantil establecida conforme a
lo previsto en la presente Ley, la cual desempena la funcion de adquiriente en la
relacion juridica contractual de adquisiciéon, arrendadora en el contrato de leasing y

vendedora en el contrato de compraventa.

Entiendese por Locatario a la persona natural o juridica nacional o extranjera que
celebra la operacidon de leasing y obtiene mediante ella, el derecho al uso, goce y
explotacién econdémica de El Equipo, en los términos y condiciones contractuales

respectivos.

Art. 4 Obligaciones del Proveedor Son Obligaciones del Proveedor las que se derivan
de los contratos de adquisicion que celebre con las Compafias de Leasing, las
previstas por las leyes respectivas para los contratos de compraventa, prevencion de
la competencia desleal, abuso en la posicién dominante contractual y a la proteccién
del Consumidor. El Proveedor se obliga a cumplir con todas y cada una de las
obligaciones de saneamiento de eviccidon y de buen funcionamiento y ausencia de
vicios redhibitorios del Equipo, directamente a favor del Locatario, y se obliga a
mantener un registro y reporte permanente de su cumplimiento el cual deber ser
entregado a las Compaiiias de Leasing por el Proveedor, dentro de los cinco (5) dias
siguientes a la solicitud verbal o escrita de la respectiva Compafiia de Leasing. El
Proveedor no podra excusarse de rendir dicho reporte, pena de responder por los
perjuicios directos e indirectos que su omision le cause a la respectiva Compaiia de

Leasing, los cuales se presumen.

Salvo estipularan en contrato, el Proveedor se obliga a entregar el Equipo

directamente al Locatario en el lugar y fechas que acuerden con este ultimo previa



autorizacion de entrega por parte de la Compafiiia de Leasing, y no estara facultado a
redamar el pago del precio del respectivo Equipo hasta que no presente a la
Compaiiia de Leasing el Acta de Entrega a satisfaccion debidamente suscrita por la
persona que tenga poder suficiente para obligar al Locatario. La presentacion de la
factura con aprobacion del Locatario, la autorizacidon escrita de' entrega por parte de
la Compania de Leasing y del Acta de entrega debidamente firmada por el Locatario
tendra fuerza ejecutiva contra la Compafiia de leasing, la cual queda obligada a pagar
el precio acordado dentro de los cinco (5) dias habiles siguientes a su presentacion
en debida forma, salvo que las partes acuerden un plazo y condiciones de pago

diferentes a las aqui previstas.

Art. 5
Obligaciones de la Compaifiia de leasing
la Compafiia de Leasing que celebre una operacion de leasing queda obligada a:

a) Pagar al Proveedor oportunamente el precio del Equipo

En el evento que el Locatario no pague oportunamente los costos de legalizacion del
contrato y los canones y demas sumas inicialmente pactados, la Compafia de
Leasing podra abstenerse de autorizar la entrega del Equipo al Locatario. Si, no
obstante, lo anterior la Compairiia de Leasing impartié su autorizacion de entrega del
Proveedor al Locatario, la Compafia de Leasing carecera de accion o excepcion
contra el Proveedor por este concepto y deberd ejercer sus acciones frente al

Locatario.

b) Mantener el Equipo, libre de todo gravamen, embargos y demas
turbaciones de su dominio y posesidon durante la vigencia del contrato de
leasing. Ademas debera cerciorarse que el Equipo que adquieren del proveedor
para entregar en leasing al locatario, se encuentra libre de todo tipo de
gravamen, carga, deficiencia o infraccién que pueda llegar a turbar la libre y

tranquila tenencia y explotacion econdmica de (Equipo por parte del locatario).



En caso de incumplimiento, la Compafiia de Leasing estara obligada a
indemnizar al locatario, los perjuicios directos e indirectos que le causen por el

incumplimiento, los cuales se presumen.

c) El saneamiento por eviccion en todos aquellos casos en los cuales terceros
que tengan o aleguen tener mejores derechos sobre el Equipo presenten
reclamaciones o demandas. Esta obligacion comprende el ejercicio de todos los
medios de defensa procésales a su alcance y la obligacion de asumir los
efectos de la respectiva decisiébn. Para cumplir con esta obligacion de
saneamiento, las Companias de Leasing podran ceder al locatario todos los

derechos y acciones que en este sentido tengan contra el Proveedor.

d) Cualquier otra estipulacion que conste en los respectivos contratos

Art.6
Obligaciones del locatario

El locatario se obliga durante la vigencia del contrato de leasing a:

a) Asumir los riesgos y los beneficios asociados a la naturaleza puramente
fisica y econdmica del Equipo.

En consecuencia, es el locatario quien debe encargarse de la conservacion y
mantenimiento del Equipo, y en particular, asumir todos los costos inherentes
al traslado, la instalacion y las reparaciones necesarias del mismo. Todas las
mejorar que efectué el locatario deberan acrecer al equipo y perteneceran a la
Compaiiia de Leasing mientras se encuentre vigente el contrato de leasing,
pero se entenderan revertir en beneficio del locatario, en el evento que este

ejerza la opcién de compra. Cualquier modificacion o mejora sustancial al



equipo que sea realizada por el locatario, debera contar con la autorizacion

previa de parte de la Compania de Leasing.

b) A pagar el alquiler o renta en la forma y tiempo estipulados en el mismo. Si

la renta es pagadera mediante cuotas las cuales se denominaran canones.

Para todos los efectos legales, el contrato de arrendamiento tendra fuerza ejecutiva
para el cobro de los canones adeudados por el locatario y para estos fines no sera
necesario ningun requisito material no procesal distinto a presentar el contrato
debidamente firmado por el locatario y la constancia suscrita por el contador general
de la Compaiiia de Leasing con firma del Gerente acerca de que ésta no ha recibido

el pago de uno o mas canones.

¢) Mantener asegurados los bienes de capital que conforman el Equipo, por su propia
cuenta y riesgo contra todos los riesgos de destruccion, perdida de valor de los
bienes y contra dafos a terceros y a la comunidad. El locatario tendra en relacidén con
los seguros del equipo, los derechos y obligaciones que se sefalan en el articulo 10

siguiente.

d) Respetar el derecho de propiedad del Equipo en cabeza de la Compafiia y hacerlo
valer frente a terceros. En consecuencia, sin perjuicios de las disposiciones que
establecen la obligacion a cargo del locatario de inscribir el contrato de leasing en el
Registro de Comercio, el locatario debe en todo momento revelar a terceras, tanto
con ocasion de la presentacion de sus estados financieros, como con ocasion de la
presentacion fisica del equipo, y ante cualquier demanda o reclamacion de terceros
directamente 0 mediante juez competente, que el equipo es de propiedad exclusiva
de la Compaiiia de leasing, y que el locatario es quien lo explota econdmicamente y
opera bajo su responsabilidad y exclusiva cuenta y riesgo. Por lo tanto, en los

eventos de quiebra, concurso de acreedores o reestructuracion forzosa de



obligaciones, los equipos en leasing que explote el locatario no forman parte de su
masa de bienes y estaran excluidas de la misma para los efectos de ley. El locatario
deberd seguir cumpliendo el contrato de leasing, si desea seguir explotando los

Equipos durante el respectivo proceso de quiebra, concurso o reorganizacion.

e) Asumir los riegos, que de otra forma corresponderian a la Compaiia de Leasing en
su caracter de propietaria del Equipo, por reclamaciones de terceros directamente o
mediante juez competente, por dafios causados por el Equipo contra la persona y/o
propiedad de terceros y/o al medio ambiente. Esta obligacidon comprende el ejercer
todos los medios de defensa legales a su alcance y asumir exclusiva e integramente

los efectos favorables o desfavorables de las decisiones judiciales correspondiente.

Art. 7 Perfeccionamiento del contrato de Leasing

El contrato de leasing se perfecciona mediante la suscripcion y firma del mismo por
parte de la Compafiia de Leasing y el locatario formalizado en escritura publica a
documento privado autenticado segin sea la naturaleza del equipo en donde se
estableceran las condiciones y términos de la operacion de leasing a realizarse; a su
vez dicho contrato para que sea oponible ante terceros debera ser insecto en el
Registro de Comercio. Los derechos registrales correran por cuenta del locatario salvo

pacto expreso en contrario.

Formaran parte del contrato de Leasing corno antecedentes precontractuales, el
formulario de solicitud debidamente diligenciado por el locatario, la correspondencia y
documentos contractuales, de haberlos suscrito y cruzado entre las Compania de

Leasing y el Proveedor, y entre aquella y el locatario, antes de la firma del contrato.



Art. 8 Prohibiciones

Los locatarios no podran transferir los equipos amparados por contratos de leasing, ni
perfeccionar garantias reales sobre ellos por obligaciones contraidas por ellos, ni
incluirlos dentro de la masa de bienes en eventos de insolvencia, quiebra, disolucion,
liguidacion o proceso de reorganizacion de obligaciones. Las compafiiias de leasing
podran obtener la indemnizacion de los perjuicios que les causen dichos actos o

acciones de terceros, sin perjuicio de las sanciones penales a que haya lugar.

Art. 9

Rentas y plazos contractuales

La presente ley reconoce que el movil o motivo determinante para que una Compaiiia
de Leasing celebre una operacién de leasing es el obtener la amortizacion de su
inversion mediante el flujo de rentas que deberan ser pagadas por el locatario

durante la vigencia del contrato de leasing. Por lo tanto:

a) El plazo contractual es un derecho de la Compafiia de Leasing, el cual no podra ser
modificado sin que medie su aceptacion y la compensacion plena de los perjuicios
que le cause dicha modificacién. Para todos los efectos legales, se presume que la
Compaiiia de Leasing sufre, por causa de la modificacion del plazo contractual,
perjuicios por valor de las sumas de dinero que hubiera recibido de haberse

mantenido en vigencia el contrato, los cuales podran estimarse contractualmente.

b) La obligacién del locatario a pagar las rentas o canones derivados de todo contrato
de leasing es incondicional, y por lo tanto se hace exigible en todo evento, sea que el
locatario esté o no explotando econdmicamente el Equipo por cualquier causa, en
razon de que los riesgos de la explotacién econdmica del Equipo corren integra y

exclusivamente por cuenta del locatario.



En caso de quiebra o suspensidon de pagos para la celebracidon de un convenio
general preventivo, el locatario deberd seguir pagando los canones derivados del
contrato de leasing para mantener la explotacion econdmica de los equipos. Los
canones vencidos no podran ser objeto de reestructuracion, deberan pagarse de
preferencia a los demas créditos, junto con los canones que se causen después de la
declaratoria de suspension de pagos. De no ser posible el pago de los canones en
forma aqui prevista, las Compafiias de Leasing quedan facultades para recuperar la
tenencia de los Equipos objeto de los contratos de leasing, y la retencién de los

bienes por parte de locatario o de terceros acreedores dara lugar a sanciones

penales aplicables a los delitos y faltas relativas al patrimonio.

Art. 10
Seguros
Las partes acordaran los riesgos minimos asegurabas, conforme a la naturaleza de los

bienes. En consecuencia, riesgos no asegurados corren por cuenta de locatario.

Mientras se encuentran vigentes los contratos de leasing, las Companias de leasing
seran las beneficiarias en caso de siniestro. Por lo tanto, toda indemnizacidon que
paguen las Aseguradoras debera ser hecha a favor de las Compafias de Leasing. No
obstante, lo anterior las Compaiiias de Leasing Unicamente estaran facultadas para
imputar las sumas de dinero que reciban por concepto de indemnizaciones de
Empresas Aseguradoras a cancelar las sumas exigibles a cargo del respectivo
locatario por concepto del contrato de leasing respectivo, y a cubrir el saldo por
amortizar de su inversidon en el Equipo, en los casos de perdida total. El locatario
siempre sera responsable por el pago de todo deducible, coaseguro o demas sumas
que resulten insuficientes para cubrir las sumas necesarias para amortizar las

inversiones de las Compafiias de Leasing en el Equipo.



Si las sumas de dinero pagadas por las Aseguradoras excedieron los valores
adeudados por el locatario, y el saldo por amortizar la inversion, el excedente
sera reintegrado por la Compafia de Leasing al locatario, dentro de los cinco

(5) dias habiles siguientes a su recibo por parte de la Aseguradora.

En caso de siniestro que implique perdida total del bien, el contrato de leasing
seguira vigente hasta la fecha cuando la Companiia de Leasing reciba la plena
indemnizacion, de la Aseguradora. Cuando este recibo se produzca, el contrato
terminara de pleno derecho, sin necesidad de declaracidon extrajudicial o

judicial.

Art. 11

Impuestos, obligaciones propter rem, tasas y multas

Todos los tributos que graven el Equipo tales como impuestos a la propiedad
de inmuebles, o a la circulacidon y transito de vehiculos, sin que se limite a

ellos, deberan ser legalmente pagados por el locatario.

La autoridad de impuestos, tasas y multas competente debera formular el
cobro respectivo al locatario, para lo cual las Compaiias de Leasing enviaran a
la respectiva autoridad de impuestos copias de los contratos debidamente
inscritos en el Registro de Comercio que acrediten el registro del respectivo
contrato de leasing, para que las autoridades de impuestos incluyan dentro de
sus bases de datos a los locatarios como los sujetos pasivos de la obligacion

tributara



Todas las obligaciones que se impongan en razén del ejercicio de la propiedad
o posesion del Equipo, tales como cuotas de administracion y de conservacion
0 tasas, entre otras, seran pagaderas por el locatario, no obstante, que la Compania

de Leasing detente el derecho de propiedad sobre el mismo.

Todas las multas que se impongan con ocasién de la operacidon del Equipo deberan se
pagadas exclusivamente por el locatario, y bajo ninguna circunstancia podran serle

cobradas a la Compafiia de Leasing.

CAPITULO TERCERO

COMPANIAS DE LEASING

Art. 12 Capacidad legal exclusiva Unicamente tendran capacidad legal o de ejercicio
para celebrar la operacidén de leasing. Las sociedades que celebren operaciones de
leasing sin contar con la competente autorizacion de la Superintendencia, deberan
ser intervenidas por ésta, la cual procedera a su liquidacion. Sin perjuicio de iniciar
las acciones, civiles. Mercantiles, asi como penales contra, los responsables de delitos

a faltas a que haya lugar.

Las compafiiias de leasing se someteran a las disposiciones especiales previstas para

ellas en la presente ley.



TITULO SEGUNDO

ORGANIZACION, ADMINISTRACION Y FUNCIONAMIENTO

CAPITULO 1

DE LAS COMPANIAS DE LEASING SALVAI)ORENAS

Art. 13
Naturaleza de Compaiiia
Las compafiias de Leasing constituidas en El Salvador deberan organizarse y operar

en forma de sociedades andnimas de capital fijo, dividido en acciones nominativas.

Art. 14

Denominacion

La denominacién y el nombre comercial de la compafiia se formara libremente sin
mas limitaciones que la de ser distinta de la de cualquier otra sociedad existente e ira

inmediatamente seguida de la palabra "Leasing " o "arrendadora financiera".

La denominaciéon "Leasing" o "Arrendadora Financiera" sera exclusiva y de uso
obligatorio para las compafiias de leasing autorizadas para funcionar corno tales
conforme esta ley. Ninguna entidad que no hubiere sido autorizada por la
Superintendencia o por una ley especial podra usar dicha denominacion o una
derivacion de la misma. Ninguna persona natural o juridica que no esté legalmente
autorizada podra hacer uso de avisos, carteles, recibos, membretes, titulos cualquier
otro medio que indique que su negocio es del giro de leasing de acuerdo a la
presente ley. Tampoco podra hacer propaganda en que se utilice la expresion
'Leasing" o "Arrendadora Financiera'.



Ninguna entidad de las sometidas a esta ley, usara en su denominacion la expresion
‘Nacional" o cualquiera otra que pueda sugerir que se trata de una organizacion
creada por el Estado o respaldada por éste. Esta disposicion no se aplicara cuando

la denominacion "Nacional' explicitamente se refiere a otra nacion.

Art. 15

Acciones y derechos

Las acciones conferiran iguales derechos. Sin embargo, en la escritura social podra
estipularse que el capital se divide en varias clases de acciones, con derechos
especiales para cada clase, sin que pueda excluirse a ningln accionistas de la

participacion en las utilidades.

Se podra, asi mismo, emitir acciones preferidas, con derecho a voto limitado, las
cuales tendran prelacidn con respecto a las demas acciones en la distribucion de
utilidades, hasta el porcentaje o limite estipulado de conformidad al Cddigo de
Comercio o el Pacto Social.

Las Compafias de Leasing deberan registrar sus acciones en una Bolsa de Valores.

Art. 16

Pago de las acciones

Los aportes de capital deberan pagarse totalmente en dinero efectivo. En el caso del
capital de fundacidn, los aportes de capital deberan acreditarse mediante el deposito
de la suma correspondiente en un banco comercial, y el respectivo comprobante,
debidamente suscrito por Contador Publico Certificado, sera insertado por el Notario

en la escritura publica de constitucion.

Los suscriptores del capital no pagado estan obligados a enterar los aportes

correspondientes en dinero efectivo, en cualquier tiempo en que sea necesario



subsanar cualquier deficiencia de capital en que incurra la sociedad, ya sea en virtud
de llamamiento que hagan los directores o bien por requerimiento de la

Superintendencia.

Art. 17 Prohibicidn
Las companias de leasing no podran emitir bonos de fundador ni acciones para

remunerar servicios.

Art.18

Propiedad Accionaria

Cualquier persona natural o juridica, salvadorefia o extranjera puede ser propietaria
de las acciones de las Compafiias de Leasing', sin ninguna limitacién, distinta de la
que se establece en el articulo siguiente y de las disposiciones que al

respecto trate la legislacion salvadoreiia.

Art. 19

Condiciones para ser accionista

La Superintendencia del Sistema Financiero debera verificar que toda persona natural
o juridica, que directamente o por interpdsita, aspire a ser titular de acciones de una
Compaiiia de Leasing que, representen mas del diez por ciento del capital de la
institucion, cumpla con las siguientes condiciones:

e Que no esta en estado de quiebra o de insolvencia

e Que no ha sido condenado por delito contra el patrimonio.



e Que no ha sido funcionario o administrador de una institucion financiera que
hubiese participado en la aprobacidon original de créditos a los cuales, de
conformidad con las normas correspondientes se les haya constituido en su
conjunto reservas de saneamiento equivalentes al veinticinco por ciento o mas

del capital y reservas de capital de la respectiva institucion financiera.

e Que no es deudor del sistema financiero por créditos a los que se les haya
constituido una reserva de saneamiento del cincuenta por ciento o mas del

saldo.

e Que no ha sido director o administrador de un banco, financiera, u otras
instituciones integrantes del sistema financiero intervenidas por la
Superintendencia, en la que se demuestre que tuvo responsabilidad para que

se haya dado tal situacion; y

e Que no ha participado directa o indirectamente en infraccidon grave de las leyes

y normas que rigen al sistema financiero.

Tratandose de una persona juridica, las circunstancias precedentes se consideraran
respecto de los socios 0 accionistas que sean titulares del veinticinco por ciento o

mas de las acciones o derechos de la sociedad respectiva.

Se prohibe la titularidad de las acciones a que se refiere esta ley a personas juridicas
a naturales que hubiesen recibido- créditos que hubieren sido reservados en un
ciento por ciento de conformidad con los instructivos que, para tal efecto, emitan las
respectivas autoridades que ejerzan la vigilancia del Estado. Esta prohibicion

subsistira mientras persista la irregularidad del crédito.

Si la Superintendencia llegare a establecer que algin accionista dé Compania Leasing

no reuniese las condiciones previstas en este articulo, dicho accionista sera excluido



de la mencionada Compafiia. Para el efecto, la Superintendencia instruird a la
respectiva Compania de Leasing para que ofrezca a través de la Balsa de Valores las
acciones de las personas a quienes la Superintendencia hubiere determinado no
reunir dichas condiciones. El producto de las ventas de dichas acciones sera
reintegrado al accionista excluido. Si las mencionadas acciones no fueren vendidas
dentro de los dos (2) meses siguientes a su oferta en Bolsa de Valores, la Sociedad

las readquirira por su valor contable.

Art. 20

Negociacién y transferencia de acciones

la negociacién y transferencia de toda clase de acciones de sociedades salvadorefias
que funcionen como Compafias de Leasing seran enteramente libres, salvo lo
dispuesto en el Art. 19 de esta ley. En consecuencia, la negociacién vy transferencia
de acciones sin autorizacion de la Superintendencia, cuando sea necesaria,
producira ineficacia del traspaso de pleno derecho, sin necesidad de declaracion

judicial.

PROMOCION PUBLICA Y ESTABLECIMIENTO

Art. 21

Promocidn publica

La promocion publica de sociedades salvadorefas que se propongan operar como
Compaiias de Leasing, debera ser previamente autorizada por la Superintendencia

del Sistema Financiero.

Se entendera que existe promocidn publica, cuando se empleen medios de publicidad

o propaganda haciendo llamamiento a la suscripcion de acciones.



Art. 22

Requisitos de las solicitudes de promocidn publica

Las solicitudes de promocién publica deberan presentarse a la Superintendencia del
Sistema Financiero y los interesados, cuyo numero no podra ser menor de dos,

acompanaran a la solicitud la siguiente informacion:

e Nombre, edad, profesion, domicilio, nacionalidad, experiencia en materias

financieras y fuentes de referencias bancarias de cada uno de los promotores.

e La denominacion y el domicilio de la compaiiia de Leasing proyectada;

e Las operaciones en las cuales se proponen operar y un informa explicativo de

las razones de indole econémica que justifiquen la funcidn de la empresa; y

e El manto de capital pagado con el cual la institucibn comenzara sus

operaciones.

La Superintendencia del Sistema Financiero, debera resolver la solicitud dentro de los
sesenta dias siguientes a la fecha en que los interesados hayan proporcionado

integramente la informacion requerida.

Si la decision fuere favorable a los peticionarios, la autorizacién para promover la
sociedad de que se trate se concederda por resolucion de la mencionada
Superintendencia, indicando la duracién maxima del periodo de promocion, el cual

no podra exceder de seis meses. En el momento de constituir la sociedad, los

suscriptores deberan cumplir con lo previsto en el Art. 1 9.



Art.23

Acto constitutivo

Cuando se concluya la promocién publica durante el periodo sefalado, los
interesados al constituir la sociedad, deberan acompafar al Notario ante quien se
otorgue la escritura, la siguiente informacion:

e La escritura social en la que se incorporaran los estatutos

e El esquema de organizaciéon y administracion de la empresa, las bases
financieras de las operaciones que se proyecten desarrollar, y los comerciales

para la Compaiiia de Leasing.

e La nacionalidad de los futuros accionistas, asi como el monto de sus

respectivas suscripciones; y -

e Las generales de los directores iniciales, indicando la experiencia de estos

ultimos y las fuentes de referencia bancada que sean pertinentes.

ESTABLECIMIENTO

Art. 24

Iniciacion de operaciones

Cumplidos los requisitos exigidos en esta ley, verificados sus controles y
procedimientos internos, e inscrita la escritura social en el Registro de Comercio, la
Superintendencia certificara que dicha Compania de Leasing podra inicia sus

operaciones.

Los datos relativos al otorgamiento e inscripcion de la escritura de constitucion el

nombre de la Compafia de Leasing, el monto del capital pagado, asi como los



nombres de sus directores y administradores, se dara a conocer por medio de
publicaciones que se insertaran, por cuenta de la Compafila de la Leasing
respectiva, por una sola vez, en el Diario Oficial y en dos diarios de circulacion

nacional.

Art. 25

Autorizaciones especiales

Las Compafiilas de Leasing, una vez establecidas, podran fusionarse con otras
sociedades y transferir ya sea la totalidad o la mayoria de sus activos, con sujecién a
lo dispuesto en el Codigo de Comercio previo acuerdo de la Superintendencia.  De

las demandas de oposiciones conocera la Superintendencia.

Art. 26

Autorizacién para Bancos

Los Bancos podran invertir en acciones de Compaiiias de Leasing salvadorenas, en
cualquier proporcidn, sin perjuicio de lo dispuesto en la ley de Bancos, previa

autorizacion de la Superintendencia del Sistema Financiero.

En los casos en los cuales las Compaiiias de Leasing sean filiales o subsidiarias de
bancos o formen parte del conglomerado financiero se aplicaran a sus relaciones de

crédito y de superacién, las disposiciones establecidas en la Ley de Bancos.



CAPITULO III

ADMINISTRACION

Art. 27

Posesidn, requisitos e inhabilidades de directores

Las Compaiias de Leasing deberan ser administradas por una Junta Directiva,
integrada por tres o mas directores, Quienes deberan ser de reconocida honorabilidad
y contar con amplios conocimientos y experiencia en materia financiera y

administrativa.

Son inhabiles para ser directores:

a) Los que no hubieren cumplido veinticinco afos de edad

b) Los directores, funcionados o empleados de cualquier otra Compaiiia de

Leasing.

c) Los que sean deudores o locatarios de la Compania de Leasing de que se trate,

siempre y cuando se encuentren en mora.

d) Los insolventes o quebrados, mientras no hayan sido rehabilitados, y los que
hubieren sido calificados judicialmente como responsable de una quiebra culposa o

dolosa, en cualquier caso.

e) Los deudores del sistema financiero salvadorefio por créditos a los que se les
haya constituido una reserva de saneamiento del cincuenta por ciento o mas del

saldo.



Esta inhabilidad sera aplicable también a aquellos directores que posean el veinticinco
por ciento o mas de las acciones de sociedades que se encuentran en la situacion

antes mencionada.

f) Los condenados por delitos contra el patrimonio o contra la hacienda publica.

g) Los que hayan sido directores o administradores de un banco, financiera, u otras
instituciones integrantes del sistema financiero que hayan sido intervenidas por la
Superintendencia, en la que se demuestre que tuvieron responsabilidad para que se

haya dado tal situacion; y

h) Los que hayan participado directa o indirectamente en infraccion grave de las

leyes y normas que rigen al sistema financiero.

Las inhabilidades contenidas en los literales d), g) y h) asi como el primer parrafo del
literal e), también se aplicaran a los respectivos conyuges o parientes dentro del
primer grado de consanguinidad, acarrearan para éste su inhabilidad, siempre que se

encuentre bajo el régimen de comunidad diferida o participacion en las ganancias.

Los gerentes y demas funcionarios de las Compaiiias de Leasing que tengan
autorizacion para decidir sobre la concesién de operaciones de leasing, deberan
reunir los mismos requisitos y no tener las inhabilidades que para los directores

senala este articulo.

Art.28

Declaratoria de inhabilidad

Cuando exista o sobrevenga alguna de las causases de inhabilidad mencionadas en
los dos articulos anteriores, calculara la gestion del director del funcionado de que se

trate y se procedera a su reemplazo de conformidad al pacto social de la Sociedad.



Correspondera a la Superintendencia, de oficio o a peticion de parte declarar la

existencia de una inhabilidad.

No obstante, los actos y contratos autorizados por un funcionario, antes de
que su inhabilidad sea declarada, no se invalidaran por esta circunstancia con

respecto de la institucion ni con respecto de terceros.

CAPITULO IV

CAPITAL MINIMO Y RESERVAS DE CAPITAL

Art.29

Monto del capital social

El monto del capital social pagado de una Compaiia de Leasing no podra ser inferior

a siete millones de colones.

El consejo directivo de la Superintendencia, cada dos afios, tomando como base el
indice de precios al consumidor, previa opinién del Banco Central, debera actualizar el
monto del capital social pagado a que se refiere este Articulo, de manera que
mantenga su valor real. Las Compafiias de leasing tendran un plazo de ciento

ochenta dias para ajustar su capital social.

Art. 30

Aumento de capital social

Las Companias de Leasing podran aumentar su capital social en cualquier tiempo. Las
acciones que se suscriban deberan estar totalmente pagadas en el plazo que se fije

por la respectiva Junta General de Accionistas.



La convocatoria para Junta General de aumento de capital social, se publicara en dos
diarios de mayor circulacion nacional, con quince dias de anticipacion a la fecha

senalada para la reunidn, mediante dos avisos por lo meno en cada uno.

En la Junta General a que se refiere el inciso anterior, debera informarse claramente
a los accionistas las razones que justifican el aumento de capital y las ventajas para
éstos, de suscribir las nuevas acciones.

El acuerdo de aumento de capital social debera publicarse en dos diarios de mayor

circulaciéon nacional.

En ningun caso se podra capitalizar ni repartir en concepto de dividendos las

utilidades no percibidas y el superavit por reevaluaciones.

Art. 31

Reduccion de capital social

Solo con la autorizacién de la Superintendencia, una Compafiia de Leasing
podra acordar la reduccidon de su capital social. En ningln caso se autorizara
que dicho capital quede reducido bajo el monto de capital social pagado

establecido en el Art. 29 de esta ley.

Art. 32

Reservas de Capital

Las Companias de Leasing deben constituir una reserva legal que ascendera
por lo menos al veinticinco por ciento de su capital pagado. Para formar esta

reserva legal, las instituciones destinaran, por lo menos, el diez por ciento de



sus utilidades anuales. Asi mismo de acuerdo con sus estatutos podran formar

otras reservas de capital.

Art.33

Aplicacion de utilidades

Al cierre de cada ejercicio anual las Compafiilas de Leasing retendran de sus
utilidades, después de la reserva legal, una cantidad equivalentes al monto de los
productos pendientes de cobro netos de reservas de saneamiento. Estas utilidades
retenidas no podran repartiese como dividendos en tanto dichos productos no hayan

sido realmente cobrados.

Las utilidades asi disponibles se aplicaran y distribuiran conforme lo determinen las

leyes, el pacto social y lo establecido en el inciso anterior.

CAPITULO V

SOLVENCIA

Art. 34

Relacion entre Fondo Patrimonial y Activos Ponderados

Con el objeto de mantener constantemente su solvencia, las Compafiias de Leasing
deben presentar en todo tiempo una relacién de por lo menos el ocho por ciento
entre su fondo patrimonial y la suma de sus activos ponderados conforme a los
porcentajes que establezca la Superintendencia sobre ponderacion de riesgos que
sean aplicables a los activos vinculados a operaciones de leasing.



Dicho fondo patrimonial no debera ser inferior al capital social pagado indicado en el

art. 29 de esta ley.

Art. 35

Fondo Patrimonial

Para los efectos de la presente Ley, se entendera por Fondo Patrimonial o Patrimonio
Neto la suma del Capital Primario y el Capital Complementario, menos el valor de las
participaciones en acciones de sociedades, y otras participaciones de capital en
cualquiera otra sociedad. Para efectos de determinar el fondo patrimonial el capital

complementario sera aceptado hasta por la suma del capital primario.

Para determinar el capital primario se sumaran el capital social pagado, la reserva
legal y otras reservas de capital provenientes de utilidades percibidas. El capital
complementado se determinara sumando los resultado de ejercicios anteriores, otras
utilidades no distribuibles, el cincuenta por ciento del valor de las reservas de
saneamiento voluntarias y el cincuenta por ciento de las utilidades netas de provision
de impuesto sobre la renta del ejercicio corriente, restando el valor de las perdidas si

las hubiere.

No podran computarse corno Fondo Patrimonial, las reservas o provisiones de
pasivos, ni las que tengan por objeto atender servicios de pensiones,
jubilaciones y otros beneficios que obligatoria o voluntariamente la sociedad
conceda a su personal. Tampoco se computaran las reservas de prevision
como son las depreciaciones y las reservas de saneamiento creadas de

acuerdo a los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados.



Art. 36

Bonos Convertibles en Acciones

Para los efectos de los dos articulos anteriores, las Compafiias de Leasing
podran considerar como capital complementario a los bonos que emitan y
cologuen, con caracter de convertibles en acciones de conformidad al art. 700
del Cddigo de Comercio, los que en caso de concurso de acreedores se
pagaran después de que sean cubiertos los créditos no preferentes, siempre

que:

a) Solo puedan ser redimidos mediante su transformacion en acciones

b) Devenguen una tasa de interés que refleje los plazos, riesgos y las condiciones del

mercado.

e) El saldo total de los documentos emitidos no exceda del treinta por ciento del

capital y reservas de capital de la institucién emisora; y

d) Sean pagados a un valor no inferior al nominal

En la resolucidon que emita, la Superintendencia determinara las condiciones y
caracteristicas de emision respectivas, con el objeto de verificar las exigencias

precedentes.



TITULO TERCERO OPERACIONES DE LEASING

CAPITULO 1

OPERACIONES EN GENERAL

Art. 37

Tipos de Operaciones

Las Compainiias de Leasing podran efectuar las siguientes operaciones de leasing en

moneda nacional o extranjera.

a) Actuar como representantes o mandatarias de empresas de leasing del exterior
para la celebracion de operaciones de leasing internacional con locatados con

domicilio en el territorio de El Salvador.

b) Participar como copropietarias de activos en leasing conjuntamente con empresas

de leasing del exterior dentro de las operaciones de leasing internacional.

e) Celebrar operaciones de leasing financiero sobre toda clase de bienes tanto
incorporales como corporales, y dentro de estos Ultimos tanto muebles como

inmuebles;

d) Celebrar operaciones de venta y retroarriendo (sale and lease back" con toda clase

de empresas establecidas en El Salvador o en el exterior.

e) Celebrar operaciones de leasing sindicado mediante las cuales varias compafiias de
leasing participen conjuntamente como copropietarias de activos en leasing y de
partes alicuotas de derechos a cobrar conscientes en los flujos de rentas

contractuales derivadas de operaciones de leasing;



f)Celebrar operaciones de leasing sobre proyectos de infraestructura y activos de

interés publico para el desarrollo econémico y social del pais;

g) Obtener recursos financieros mediante la emision de bonos, certificados de
participacion fiduciaria u otros titulos valores negociables, todos los cuales deberan
ser calificados por una sociedad calificadora de valores debidamente autorizada para

funcionar en el territorio donde se cologuen los titulos valores respectivos.

h) Contratar créditos y contraer obligaciones con, el Banco Multisectorial de

Inversiones, bancos e instituciones financieras en general, del pais o del extranjero.

i)Transferir a cualquier titulo créditos de su cartera, asi como adquirir créditos,
siempre y cuando dichas operaciones no se efectuaron con pacto de retroventa, el
cual en caso de pactarse sera nulo y de ningun valor. Se presumira que se ha
infringido esta disposicién cuando los créditos regresen al acreedor original dentro de

un plazo inferior a dos afos.

j) Las demas operaciones que constituyan modalidades licitas de leasing o
arrendamiento financiero, y las que se encuentren relacionadas con el objeto social
principal de las Compafiias de Leasing y las que tengan como objeto el ejercicio de
los derechos y el cumplimiento de las obligaciones derivadas de la existencia y

actividad de las mismas Compaifiias.

PARAGRAFO: Las Compaiiias de Leasing no podran concentrar en un solo locatario ni
en un solo grupo econdmico al cual pertenezca el locatario. mas del veinticinco por

ciento de su fondo patrimonial.



OPERACIONES ACTIVAS

Art. 38

Leasing Internacional

Las empresas de leasing del exterior o sus sucursales podran celebrar operaciones de
leasing internacional con locatarios que tengan domicilio en El Salvador siempre y

cuando se cumplan los siguientes requisitos:

a) Que los equipos que se importen al pais sean bienes de capital, es decir, que
correspondan a los capitulos 78 y siguientes de la Nomenclatura Arancelaria del

Sistema Armonizado Centroamericano (SAC).

b) Que los Equipos ingresen al pais bajo el Régimen de Importacién Temporal que

se reglamenta en el articulo 41 de la presente ley.

Art. 39

Régimen Juridico Comercial de las operaciones de leasing internacional

Las operaciones de leasing internacional se regiran por las disposiciones contenidas
en la Convencién de UNIDROIT sobre leasing Internacional adoptada el 28 de rnayo
de 1988 en la ciudad de Ottawa, Canada.

Art. 40

Leasing Inmobiliario

Las Compaiiias de Leasing podran celebrar operaciones de leasing sobre bienes
inmuebles destinados a actividades agricolas, industriales, comerciales o de
prestacidon de servicios. No se permitira a las Compaiiias de Leasing la celebracion de

operaciones de leasing sobre inmuebles destinados a vivienda.



En desarrollo de esta facultad, las Compaiiias de Leasing podran, entre otros:

a) Adquirir inmuebles construidos para entregarlos en leasing a los locatarios

b) Adquirir lotes de terreno para financiar la construccion de edificaciones destinadas
a explotaciones agricolas, ganaderas, industriales, comerciales o de servicios. En
este caso, las Compafias de Leasing deberan establecer el costo de( terreno y sus
ajustes al mismo, incluyendo los costos financieros asociados a su inversion, como
valor residual minimo, que sea precio de la opcidon de compra que le otorguen al
locatario, puesto que se prohibe amortizar o depreciar la inversion en lotes de
terreno. Las Compafias de Leasing podran adquirir los materiales de construccion,
pagar los costos directos e indirectos de construccion, incluyendo honorarios de
arquitectos e ingenieros, jornales de trabajadores de construccién y demas costos,
pero siempre sujetdndose a una estricta auditoria e interventora de costos y
desarrollo técnico de la construccion.

En los respectivos contratos se establecera un costo financiero implicito en la
construccion, el cual deberd comprender el costo total de los fondos para las
Compafias de Leasing, un porcentaje adicional del 5% de los intereses y gastos
financieros, como gastos de administracién, y un margen de utilidad para las
Compaifiias de Leasing. Dicho costo financiero podra capitalizarse e incorporarse al
costo total de los inmuebles construidos, el cual haya de servir como base para la
liquidacion de los cdnones o rentas.

¢) Adquirir el derecho de superficie, el cual se consagra mediante la presente ley, y
que consiste en el derecho de edificar, sembrar y plantar sobre terreno ajeno con el
consentimiento del duefio del terreno.

Todo propietario de terrenos podra ceder el derecho de superficie sin desprenderse
de la propiedad del terreno, cobrando una regalia superficiaria a quien, con su
consentimiento, construya, siempre o plante sobre su terreno. Al cabo del periodo

de cinco afos o terminada la construccidn, el que sea posterior, el propietario del



terreno tendra derecho irrevocable a vender al propietario de la construccion,
plantacion 0 cementara, el terreno, por el valor que arrojen los avallos comerciales
vigentes en la fecha de la venta, imputandole al precio de venta, la totalidad de las
regalias superficiarias recibidas. El derecho de superficie comprende el derecho de
levantar construcciones hasta donde lo permitan las normas de urbanismo, sembrar y
plantar dentro de los limites y condiciones establecidos por las normas legales

vigentes.

Art. 41
Regimen fiscal del Leasing Inmobiliario

En las operaciones de leasing inmobiliario:

a)El Impuesto sobre Transferencia de Bienes Raices, se causara por una sola vez en
el momento en que el locatario ejerza o decida no ejercer, la opcion de compra del
inmueble, en el evento de la finalizacion del contrato de leasing. En el primer caso, el
sujeto obligado al pago del impuesto sera el locatario y en el segundo, sera la
Compainiia de Leasing.

b) El precio de venta previsto en le opcién de compra se entendera definitivo e

irrevocable para las partes.

Art. 42

El contrato de leasing inmobiliario debera inscribirse en el registro de la Propiedad
correspondiente sin perjuicio de los demas requisitos para las operaciones de leasing

en general exigidos en la presente ley.

Art. 43



Leasing Sindicado

Las Compaiiias de Leasing podran celebrar operaciones de leasing en cualquiera de las
modalidades permitidas por la ley, mediante la coparticipacion en la titularidad de los
derechos reales sobre el Equipo y en los derechos de crédito sobre los flujos de rentas
contractuales que se deriven de la operacién leasing. Se aplicaran a las operaciones de
leasing sindicado, en la medida que no sean incompatibles, las disposiciones del Cédigo Civil

sobre Comunidad o Copropiedad.

Las Compafiias de Leasing que celebren operaciones de leasing sindicado deberan celebrar
entre si un contrato mediante escritura publica debidamente inscrito en el Registro de
Comercio en el cual se estipule, por lo menos, la definicidn de la comisién pagadera a la
Compafiia generadora del negocio, la definicion de las Compania de leasing encargada de
administrar el contrato y su remuneracion, y los procedimientos para repartir los recaudos y

derechos de las Companias de Leasing participantes,

Art. 44

Operaciones de venta y retroarriendo ("Sale and Lease Back")

Las operaciones de venta y retroarriendo no se consideraran como operaciones de

leasing Para los efectos de los beneficios que consagra la presente ley.

CAPITULO II



OPERACIONES PASIVAS

Art. 45

Captacién de fondos del publico

Las Companias de Leasing no podran captar fondos del publico en ninguna forma, ya
sea en moneda nacional o extranjera. Solamente podran recibir dinero a titulo de
mutuo de sus accionistas siempre y cuando éstos hayan suscrito y pagado en su
totalidad sus acciones, ademas de personas naturales o juridicas. En caso que una
Compaiiia de Leasing llegare a violar la presente disposicion, seran solidadamente
responsables del pago de las obligaciones contraidas para con terceros y de las
sanciones que imponga la Superintendencia del Sistema Financiero de conformidad
con lo dispuesto en la ley, los administradores, gerentes o funcionarios y/o
empleados que hayan autorizado o ejecutado sin autorizacion la operacion, sin

perjuicio de las responsabilidades civiles, mercantiles y penales.

Art. 46

Emisidn de Bonos y Certificados Fiduciarios de leasing

Las Compainiias de Leasing podran emitir bonos, y demas obligaciones negociables sin
necesidad de acuerdo de la Junta General de Accionistas, bastando Unicamente el
acuerdo de la respectiva Junta Directiva; salvo para emitir bonos convertibles
en acciones. En el caso de bonos, u. otros titulos valores negociables, las
Compaiiias de Leasing deberan registrarse en la Superintendencia de Valores, en la

forma que ésta determine.

Los bonos incorporaran una parte alicuotas de un crédito colectivo y seran de

garantia general (quirografados). Deberan ser pagaderos a plazos superiores a 1 afo,



y su emision y colocacion debera ser calificada por al menos, una calificadora de

valores y autorizada por la Superintendencia de Valores.

Las Compainias de Leasing también podran crear y poner en circulacion titulos valores
denominados certificados fiduciarios de leasing, los cuales incorporaran partes
alicuotas de los derechos reales sobre los activos en leasing y sobre los flujos en
rentas. Estos certificados seran, al igual que los bonos, libremente negociables en el
mercado de valores, previa calificacion por parte de una calificadora de valores, y con
autorizaciones de la Superintendencia de Valores. Los certificados fiduciarios de
leasing seran certificados de participacién en bienes y flujos de renta derivados de
contratos de leasing y en lo pertinente, se someteran a las disposiciones del Codigo
de Comercio en lo relativo a los Certificados Fiduciarios y Fideicomisos. Formaran
parte del patrimonio auténomo objeto de la fiducia los Equipos en leasing y los
derechos a cobrar las rentas al locatario que las Compafiias de Leasing transfieran a
un Banco en virtud de contrato de fideicomiso. En el contrato de fideicomiso se podra
establecer que las Compafiias de Leasing que actien como fedeicomitentes se
reserven la administracion de las respectivas operaciones de leasing, y se preveran la
distribucion de las comisiones entre la Compafia de leasing y el Banco que actie
como Fiduciario. En caso de disolucion o quiebra de una Compaiiia de Leasing, podra
estipularse dentro del fideicomiso que la administracién de las operaciones puedan

ser dadas en administracidn a otra Compaiiia de Leasing.

Tanto los bonos que emitan las Comparfias de Leasing como los certificados de
participacion fiduciaria deberan ser obligatoriamente inscritos en Bolsa y calificados

por una sociedad calificadora de valores.

Art. 47

Autorizacion al Banco Multisectorial de Inversiones



El Banco Multisectorial de Inversiones podra otorgar prestamos a los bancos que, en
desarrollo de actividades de banca de inversidn realicen operaciones de
"underwriting" o de suscripcion para colocacion entre el publico de bonos

quirografarios y de certificados fiduciarios de leasing.

Art. 48

Recursos de Bancos

Toda Compafiia de Leasing podra recibir prestamos de los bancos, para lo cual seran
garantias admisibles la cesion en garantia de los contratos de leasing, las cuales se
contabilizaran, para todos los efectos legales, por el valor presente neto de los flujos

pendientes de acusacién, cobro y recaudo. Esta cesidn en garantia

se calificara como garantia real, y llevara consigo la cesion, de los derechos de
arrendador, sujeta a la condicidon suspensiva del incumplimiento de la Compaiiia de
Leasing y la sustitucién del cesionario, banco en la calidad de vendedor, en el evento

que el locatario adquiera el derecho de ejercer la opcion de compra.

Art. 49

Recursos del Banco Multisectorial de Inversiones

El Banco Multisectorial de Inversiones podra otorgar créditos a través de las
Compaiiias de Leasing que se encuentren autorizadas para operar en el territorio de

El Salvador que financien proyectos de inversion del sector privado.

TITULO CUARTO



DISPOSICIONES ESPECIALES RELACIONADAS A LOS TRIBUTOS

Art. 50

Impuesto sobre la Renta en Operaciones de Leasing Internacional

En toda operacion de leasing internacional, se establece la retencion del dos por
ciento en concepto de Impuesta sobre la Renta a las sumas pagadas a empresas
dedicadas a leasing internacional consistentes en cuotas o canones por servicios
generados en el pais. Dicha retencion debera efectuada el locatario sobre las
respectivas cuotas o canones y enterarse conforme lo establece la ley de Impuesto

sobre la Renta.

Art. 51

Importaciones de Equipos bajo Leasing Intemacional

Los Equipos que ingresen al territorio Salvadorefio amparados en contratos de leasing

internacional deberan someterse al Régimen de Importacion Temporal.

Mediante dicho Régimen, los locatarios quedan obligados como importadores a

cumplir con las siguientes obligaciones aduaneras:

e Presentar ante la autoridad aduanera competente en el puerta de ingreso de la
mercaderia conforme al Arancel de Aduanas de El Salvador, la autoliquidacién
del Impuesto a la Transferencia de Bienes Muebles y a la Prestacion de

Servicios y los derechos arancelarios a la importacion.

e En caso que el equipo sea reexportado, estara exento del pago de tributos a la
importacién siempre y cuando dicha reexportacidon sea realizada dentro de los
seis meses siguientes a su importacion. Caso contrario los pagara en el mes

siguiente a dicho plazo.



e Cuando el locatario ejerza la opcidn de compra antes de transcurrido el plazo
sefalado en el literal anterior, este debera pagar los tributos a la importacion

correspondiente al equipo en el momento de ejercerla.

Art.52

Régimen administrativo Aduanero

En ningln caso podran las autoridades aduaneras imponer sanciones que impliquen
la retencion, decomiso o medida similar de los Equipos amparados en los contratos
de leasing internacional. No obstante; las autoridades aduaneras podran exigir a las
Compafiias de Leasing que, como requisito para reexportar los equipos que hayan
sido objeto de una operacidon de leasing internacional y que hayan gozado del
régimen de importacion temporal definido en la ley, que garantice mediante garantia
bancaria o de compaiia de seguros, que compraras las deudas fiscales a cargo del
locatario, junto con su privilegio legal correspondiente, dentro de los seis meses
siguientes a la reexportacion del equipo, si el locatario no pagase antes los derechos

arancelarios pendientes de pago.

En todo evento de reexportacion de equipos amparados en contratos de
leasing internacional, en que se exceda el Periodo senalado en el art. 51,
deberan pagarse los tributos aduaneros en la fecha cuando el propietario de
los equipos o sus representantes soliciten a la Aduana, la reexportacién de los
mismos. Esta solicitud debera ser resuelta por la Aduana dentro de los tres
dias habiles siguientes a su radicacion. En caso de no notificarse respuesta al
solicitante dentro de los mencionados tres dias, la solicitud de reexportacion se
entendera irreversiblemente aprobada y el Equipo podra libremente abandonar

el territorio Salvadoreno.



Art. 53

Incorporacién al costo del impuesto a la transferencia de bienes muebles y ala

prestacion de servicios.

En toda operacion de leasing que tenga por objeto bienes muebles y a la prestacion
de servicios pagado en su adquisidn, sera base para el calculo de la amortizacion, lo
mismo que para el calculo de los canones a cargo del locatario. Por lo tanto la
compaiias de leasing no tendran crédito fiscal por el impuesto pagado en la

adquision de equipos destinados a operaciones de leasing.

Art. 54

Beneficio Fiscal por celebrar operaciones de leasing

Se establece para los locatarios de operaciones de leasing que demuestren la
celebracién de los respectivos contratos, el beneficio fiscal por medio del cual podran
obtener la devolucidon del seis punto cinco por ciento del costo de adquisicion del
Equipo en leasing, el cual se determinara a partir del valor facturado por el proveedor

del Equipo.

La devolucién a que se refiere el inciso anterior en ninglin caso excedera del seis
punto cinco por ciento del valor facturado por el proveedor y la hara efectiva el

Ministerio de Hacienda previo cumplimiento de los siguientes requisitos:

e Presentacion de la solicitud de devolucion del seis punto cinco por ciento del
valor facturado por el proveedor del equipo ante el Ministerio de Hacienda,
dentro de los sesenta dias calendario siguientes a la fecha de inscripcién del

contrato de leasing en el Registro de Comercio.



e Original y fotocopia de NIT y Cedula de Identidad Personal, en el caso de

personas naturales.

e Original y fotocopia de NIT, Escritura de Constitucién de la sociedad y la
credencial con que acredita su personaria juridica el Representante Legal

cuando se trate de personas juridicas.

e Copia del contrato de leasing suscrito con el arrendatario debidamente inscrito

en el Registro de Comercio.

PARAGRAFO PRIMERO

La devolucién a que se refiere el articulo, se hara efectiva por el Ministerio de
Hacienda dentro de los 45 dias calendario siguientes de recibida la documentacién

requerida en el presente articulo.

El ingreso obtenido producto de la devolucion a que se refiere el articulo anterior, no

es gravable para los efectos del Impuesto sobre la renta.

En caso de las sociedades, el anterior beneficio fiscal se aplicara, tanto a la Sociedad
titular como a los socios individualmente considerados, respecto a las utilidades o
dividendos provenientes de la actividad favorecida.

En caso de que el socio sea una persona juridica, este derecho sera exclusivo de
ésta, entendiéndose que ésta no podra trasladarlo sucesivamente a sus socios.

El Ministerio de Hacienda podra compensar los saldos acreedores con las deudas de
impuestos internos, intereses y multas de conformidad al Reglamento de esta Ley,
conservando el derecho conferido por la Ley respectiva, de gozar de plazos

escalonados por el pago del Impuesto sobre la Renta.

PARAGRAFO SEGUNDO



Queda facultada la Superintendencia de[ Sistema Financiera para emitir los
instructivos, ordenes y demas disposiciones necesarias para desarrollar los principios

establecidos en la presente Ley, a efecto de facilitar la aplicacion de la misma.

Art. 55

Provision General de Cartera

Las Compaiiias de Leasing podran deducir de su renta gravable, anualmente, hasta
el dos por ciento de su cartera total consistente en la sumatoria de los canones de
arrendamiento pendientes de causarse derivados de operaciones de leasing,
siempre y cuando esta suma se mantenga en una provision contable no
susceptible de ser aplicada contra gastos, sino Unicamente contra perdidas de
cartera. De aplicarse la provision para destinacion diferentes a las pérdidas cie
cartera, las Compafias deberan pagar el impuesto sobre la renta reducido por
operacion de la deduccion por cartera, incrementado en un ciento por ciento de

penalidad.

Art. 56

Amortizacion de Inversiones en Equipos en Leasing

Las Compaiiias de Leasing podran registrar como gasto deducible una amortizacién
de su inversion en los Equipos dados en leasing equivalente a la amortizacion
financiera de los flujos de rentas del respectivo contrato a medida que se vayan
causando. Para estos efectos, el plazo de amortizacidon aplicable a la inversién en los
equipos sera el plazo del contrato de leasing. Al efecto, las Compaiias de Leasing
deberan mantener una tabla de amortizacion financiera. Para los efectos de esta Ley,
se entiende por amortizacion financiera la recuperacion de una inversién que se
produce mediante la aplicacién de una tasa de rendimiento a unos flujos de ingresos
futuros. Dicha tasa de rendimiento comprende el costo de los recursos para la

Compaiiia de Leasing y un margen de utilidad.



Art. 57

Deduccion plena de las rentas, cuotas o canones

Los locatarios que mantengan vigentes contratos de leasing con compaiias de
leasing debidamente autorizadas para funcionar conforme a la presente ley y a las
demas normas que la complementen adicionen o reformen, podran registrar como
costo o gasto deducible de su renta obtenida, el valor de los canones, cuotas o rentas
causadas a su cargo en virtud de dichos contratos de leasing vigentes sobre equipos

que se exploten en el negocio de los respectivos locatarios.

Art. 58

Base imponible para el Impuesto a la Transferencia de Bienes Muebles y la Prestacién
de servicios en relacion con las rentas.

La base imponible del impuesta a la transferencia de bienes muebles y a la prestacién
de servicios que grava la prestacion del servicio de leasing sera la suma que resulte
de restar del valor del canon, el cociente del costo del Equipo dividido por el nimero
de meses del plazo del contrato. Los locatarios tendran derecho a aplicar el
correspondiente crédito fiscal por el impuesto que paguen junto con los canones

derivados de contratos de leasing.



TITULO QUINTO

SUPERVISION Y SOLUCION DE CONFLICTOS

Art. 59 Supervision

las Companiias de leasing seran supervisadas por la Superintendencia, la que tendra
solamente las atribuciones que dispone esta Ley dentro del marco de las establecidas

en su Ley Organica.

La funcidon primordial de la Superintendencia sera velar por la responsabilidad,
idoneidad y caracter de los accionistas y administradores de las Compafias de
leasing, y promover la difusion abierta y transparente de la informacién econdmica y
financiera de las mencionadas Compafiias para informar a los inversionistas en ellas.
Dado que a las Compaiiias de leasing les es prohibido captar recursos del publico, la
Superintendencia ha de velar porque éstas informen adecuadamente a los
inversionistas profesionales que invierten en ellas, acerca de su administracion,

riesgos de sus inversiones, solvencia y calidad de su portafolio.

No obstante lo anterior, la Superintendencia aplicara las sanciones contempladas en
su ley organica, segun el procedimiento en ella establecido, a quienes infrinjan las

relaciones de solvencia y de concentracion de riesgos de que trata la presente ley.

Art. 60

Costos de Supervisidn

Las Companias de Leasing contribuirdn a cubrir los costos por los servicios de
inspeccién de la Superintendencia, segun ella lo determine, hasta el cincuenta por

ciento del presupuesto anual de la unidad que para el efecto de supervision de las



mismas establezca la Superintendencia, de una manera proporcional a los activos
totales de las Compaiiias de leasing, conforme al balance general correspondiente al
cierre del ejercicio econdmico del afio calendario inmediato anterior de la

Superintendencia del Sistema Financiero.

Son funciones de la Superintendencia, las siguientes:

a) Conceder autorizacion de funcionamiento a las Compafiias de leasing que se

constituyan en el territorio nacional

b) Conferir autorizaciones para la promocidn publica de Compaiiias de Leasing que se

constituyan en El Salvador.

c) Velar porque las Compafiias de leasing cumplan adecuadamente su objeto social,
las normas que rigen. su estructura financiera y su funcion social en forma ética y

sujeta a parametro de equidad.

d) Investigar, sancionar y tomar posesidon con fines liquidatorios de los bienes y
haberes de toda persona natural o juridica que celebre operaciones de leasing en
calidad de arrendadora, sin ser compafiia de leasing debidamente autorizada por la

misma Superintendencia.

e) Fijar normas para la elaboracién de informes financieros que deberan ser
presentados a la misma y puestos a la disposicion del mercado de capitales y los

inversionistas.

f) Velar Porque se mantengan los capitales minimos, las relaciones de solvencia y los
lirnites de concentracion de riesgos previstos en la presente ley, para lo cual podra

imponer sanciones diarias de hasta diez salarios minimos legales mensuales. Las



resoluciones que impongan las respectivas multas una vez se encuentran en firme,
deberan ser publicadas para informar a los inversionistas.

g) Las demas funciones que le asigne la Ley y los reglamentos de la misma.

CAPITULO 111

SOLUCION DE CONFLICTOS

Art. 61

Acciones en caso de incumplimiento del locatario

En caso de incumplimiento por parte del locatario, las Compafias de Leasing
tienen accidn ejecutiva, la cual podra acumularse con la de recuperacion de
tenencia de los bienes arrendados, y se tramitaran por el, procedimiento
sumario establecido en la Ley de Procedimientos Mercantiles. Con la
presentacion de la demanda, las Compafiias de Leasing podran solicitar la
practica del secuestro del Equipo arrendado como medida cautelar, la cual
debera ser decretada por el juez, dentro de los tres (3) dias siguientes a la
radicacién de la demanda. En caso de oposicién a la medida por parte del
locatario, el juez solamente suspendera su ejecucidn cuando el locatario

constituya garantia bancaria por la totalidad de las

sumas reclamadas por el demandante, incrementada en un cincuenta por ciento para

cubrir costos y costas de la cobranza.



Art. 62

Mediacidn en caso cae quejas del locatario

Las partes, de comun acuerdo, podran pactar en el contrato respectivo que en caso
de conflictos por las obligaciones derivadas de los mismos, éstas podran someterse a
un procedimiento de arbitraje de conformidad a las disposiciones establecidas en la

legislacién mercantil.

TITULO SEXTO

CONTABILIDAD DEL LEASING

Art. 63

Principios y normas contables

La Ley Salvadorefia reconoce el principia general de que las Compaiias de Leasing
son propietarias de los Equipos objeto de toda operacion de leasing, y que , por lo
tanto, es oponible a toda persona el derecho real de dominio de las Companias de
Leasing. En consecuencia, cualquier controversia que verse sobre la pretension de
incorporar a la masa de la quiebra o de la liquidacién de un locatario, Equipos en
leasing, debera resolverse reconociendo el derecho exclusivo de propiedad de la
Compaiiia de Leasing y negando toda pretensién a incorporar tales bienes dentro de

la masa de la quiebra o liquidacion del locatario.

Para efectos contables, la Superintendencia podra establecer las reglas contables que
deberan aplicarse a las operaciones de leasing en El Salvador.  La Superintendencia
debera tornar en cuenta al realizar el reglamento las disposiciones contenidas en el
Intemational Accounting Standard No.17 que emite el Instituto Internacional de

Contaduria, con sede en Londres, reino Unido de la Gran Bretaiia e Irlanda del Norte,



a efecto de armonizar el tratamiento contable del leasing en El Salvador, con los

principios de contabilidad generalmente aceptados a nivel universal.

TITULO SEPTIMO

LEGISLACION SUPLETORIA

Art. 64

Aplicacion Supletoria

En todo lo no previsto en la presente ley se aplicaran las normas mercantiles, civiles,

registrales y catastrales en lo que no se opongan a la presente ley.

TITULO OCTAVO

DISPOSICIONES TRANSITORIAS

Art.65

Disposiciones Transitorias

Las Compaiiias de leasing que se encuentren constituidas en la fecha de iniciacién de
la vigencia de la presente ley, dispondran de un plazo de dos afios para ajustarse al
monto de capital minimo previsto en la ley, debiendo cubrir cada afio el cincuenta por
ciento del valor necesario para alcanzar dichas cantidades. Para estos efectos, la
respectiva Compaiiia de Leasing podra capitalizar utilidades retenidas y todas las

reservas diferentes a la reserva legal.



Art.66

Los contratos y obligaciones que a la fecha de entrada en vigencia de ia presente ley
hayan sido suscritos y cuyos efectos se encuentren vigentes, dispondran de un plazo
de seis meses para adecuarse a las disposiciones Je la misma, caso contrario, no

gozaran de ninguno de los beneficios de la presente ley.

TITULO NOVENO

DISPOSICIONES FINALES

Art.67
Aplicacion Preferente
La Presente ley por su caracter especial prevalecera sobre cualquiera otra que la

contrarie.

Art.68 Vigencia
El presente decreto entrara en vigencia sesenta dias después de su publicacion en el
Diario Oficial.



ANEXQOS



ANEXO No.1



Volumen y cuota de mercado de leasing, 1988-94

(miles de millones de US$ (M$) y porcentajes; clasificados por M$ en 1994)

Nivel de 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994
Pais ingresos | M$ % M$ | % | M$ | % | M$ |[%| M$ |% | M$ | % | M$ |%
Estados Unidos A 112.7 | 32 | 122.4 | 33 | 120.3 | 32 | 123.9 (32| 120.3 | 32| 125 | 32| 140.2 | 30
Japdn A 537 | 10 | 539 |10| 616 | 8 | 644 |8 | 628 | 8 5998|737 |9
Alemania A 156 | 15 | 183 |18 | 21.5 |16 | 25.1 |14 31.7 |17|26.,5|16| 28.3 |16
Gran Bretafa A 16.3 | 20 | 203 | 24| 21.8 |20 | 22.4 |23 | 12.3 |19|12.8|19| 134 |16
Corea M 3.9 13 31 (11| 6.8 [16| 9.5 |22 84 |20| 9.1 |23| 13.2 |26
Francia A 158 | 17 | 199 | 19| 21,5 |17 | 185 (17| 14.2 |15|10.4|13| 10.9 |13
Italia A 9.5 13 | 121 |15 203 (21| 21 (16| 128 |12| 7.8 |11| 9.3 |13
Brasil M 1.9 4 1.2 1] 11 |1| 20 |4] 41 | 8|66 |10 81 |20
Australia A 7.0 33 73 (30| 47 | 25| 3.7 |20 3.9 (20| 45 |20| 56 |21
Canada A 3.9 10 39 |9 32 |9 41 |10 48 |11| 45 |13| 46 |14
Sudafrica M 2.7 - 2.7 -1 33 | -1]138 |-149 |-|51|-]| 45 | -
Paises bajos A 2.3 12 34 |17 | 4.1 8 38 {9 41 |11 3319 39 |13
Hong kong A 1.5 - 2.0 - (31| -131|-|33 |-|42|-]| 3.7 |13
Espafia A 7.9 26 99 (28| 108 28| 10 |17 6.4 |18| 3.8 |18| 3.5 |14
México M 0.4 1 0.5 2|19 | 6 2 5125 (4| 3 |5] 32 |5
Suecia A 4.4 27 34 |20 | 48 | 15| 49 |22| 42 (26|20 |20 2 |20
Indonesia B 0.9 6 15 | 8| 19 | 9| 20 |9] 1.8 |8 |32 (14| 2.7 |7
Suiza A 1.1 7 14 |10} 19 | 9| 1.7 |12 2 |11| 2 |[13| 2.6 |16
Austria A 1.5 13 19 | 13| 24 | 14| 33 |18]| 2.8 |17| 25 |17| 25 |13
Bélgica A 1.1 7 1.7 | 8] 23 | 9| 25 |7 2 71167 18 |11
Irlanda A 0.7 19 1 28| 1.2 |28 1.2 |28| 1.2 |32| 13 |43| 14 |46
Portugal M 0.8 10 09 (10| 15 |10| 1.7 |21| 19 (20|16 |24| 14 |19
Colombia M 0.1 1 0.1 2,02 6|03 9| 06 (15 1 |21 13 |18
Taiwan A 0.5 4 06 {405 |-]07|-(08 |11 1 |13 1.1 |13




Nivel de 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994
Pais ingresos | M$ % M$ | % | M$ |[% | M$ (% | M$ (% | M$ (% | M$ | %
China B 1.2 1 2 2,18 |2 |15 (1|19 (1|1 |4] 11 |4
Hungria M 0.3 - 0.3 -103 6] 03 8| 07 (18,06 18| 1.1 |19
Rep. Checa M - - - - - - 02 (13| 06 |18 0.7 |16] 1 |20
Noruega A 0.8 0.4 4 04 | 4| 05 (4|05 |5(05|6| 09 |8
Chile M 0.1 4 02 {403 |5 03 |5(05|7/08|8| 15 |15
Tailandia M 00 00| 01 (005 01 (OOl O3 (1| 02 |1|06|1] 08 |2
Malasia M 0.5 10 0.5 7,106 7,08 |7|07 |5/07|5|] 08 |5
Dinamarca A 0.8 8 1.2 |11} 15 |12| 14 |7 | 0.8 |11/ 0.6 |11| 0.8 | O
Venezuela M 0.9 12 04 (12| 02 | 8 | 0.7 |15 09 |16| 0.8 |15 0.7 |20
India B 0.5 2 0.5 1,06 |1]05|2]05|1(04 |1 07 |5
Finlandia A 0.8 7 09 3/ 08 | 206 6|04 7049|0509
Turquia M 0.1 1 0.2 2,03 2|03 (2|04 3|1 ]6)| 04 |2
Nueva Zelanda A 0.1 - 0.1 -104|-]103)|-/03|-/04|-|04)-
2Israel A 0.4 - 0.4 -101}-1701}-102 (-]02-]03]5
Paquistani B 0.0 1 0.1 2101 2]02 (4|03 |5/03|5]03]6
Filipinas M 0.1 1 0.1 1] 01 |1 - -1 01 |1]01]1| 03 |2
Polonia M - - 0.1 - - -101 (2,01 |3]01|-]03 |4
Perd M 0.1 - 0.1 - - -101 (3,01 |2]012] 02 |3
Grecia M 0.1 3 0.1 3101602503 |4/02|4| 02 |4
Marruecos M 0.1 2 0.1 3101202502 (5024|026
Singapur A 0.2 - 0.3 - 0.4 - 03 |-]03|-]102|-10.2]-
Luxemburgo A 0.1 8 0.2 9102 |-1021]-|02]|-|01/10| 0.2 |10
Sri Lanka B 0.0 3 - -1 00 |4 - -1 01 ({4014 01 |5
Eslovenia M - - - - - - - - - -101}-1] 01 |-
Eslovaquia M - - - - - - - - - - - -1 01 |9
malawi B - - - - 0.0 - - - - -101]-1] 00 |18

Fuente: Leasing en los mercados emergentes 1996.

A: alto; M: medio; B: bajo.




ANEXO No.2



Elementos Juridicos del contrato de Arrendamiento

El contrato de Arrendamiento: Segun el Art. 1703 del Cddigo Civil, es aquel contrato
en que las dos partes se obligan reciprocamente, la una a conceder el goce de una
C0sa, 0 a ejecutar una obra o prestar un servicio y la otra a pagar por este goce obra

0 servicio un precio determinado.

Lo esencial es que se transfiere solamente el uso o disfrute de la cosa que se da en
arrendamiento es decir el arrendador tiene siempre la propiedad y por tanto el poder
de disposicion de la cosa dada en arrendamiento. Los caracteres principales de este

contrato son:

a) Es un contrato Consensual, es decir se perfecciona por el mero acuerdo del

contrato de las partes desde el instante en que el mismo se presta.

b) Bilateral, ya que surgen obligaciones para ambas partes, uso de la cosa contra el

pago del precio.

c) Oneroso, ya que si se entregara la cosa sin estipulacion de pago no estariamos

ante un contrato de arrendamiento sino mas bien de un comodato.

d) Conmutativo, ya que cada una de las partes contratantes da lo equivalente a lo

que recibe.

e) Temporal, porque tiene un plazo determinado.

f) Es un contrato de tracto sucesivo, ya que las prestaciones son de cumplimiento

reiterado o continuo.



Régimen Legal: Los elementos del contrato.

Los requisitos de capacidad objeto y forma de los arrendamientos de cosas sometidos

al codigo civil son los siguientes:

a)

b)

Capacidad de los contratantes: Siendo el arrendamiento en términos generales un
mero acto de administracion podrian ser arrendadores todos los que tengan
capacidad para administrar es decir solo estan excluidos los menores y los
incapacitados.

Para celebrar un contrato de arrendamiento sera suficiente tener la capacidad

general para contratar.

Objeto del Arrendamiento: El objeto es doble, ya que el arrendador se obliga a

ceder el uso de una cosa y el arrendatario a dar por ella un precio.

Cosa: El art.1704 del cddigo civil pueden ser objeto de arrendamiento todas las
cosas muebles, inmuebles presentes o futuras, corporales o incorporales siempre
que estén dentro del comercio esto significa que deben ser actos licitos (

permitido por la ley).

Precio: El precio ha de ser cierto y determinado puede consistir en dinero o en
frutos naturales de la cosa arrendada segun lo establece el art. 1705 del codigo

civil.

Forma del Arrendamiento: Se establece en el Art. 1703 inciso segundo del codigo
civil que deberan constar por escrito los arrendamientos cuyo precio exceden de

Doscientos Colones en cada periodo.



Si se tratase del arrendamiento de bienes inmuebles este contrato debera constar
en escritura publica y podra se inscrito en el registro publico de la propiedad raiz e
hipoteca.

Efectos del Arrendamiento.

Las principales obligaciones de las partes son para el arrendador procurar al
arrendatario el goce o uso pacifico de la cosa y para el arrendatario pagar el precio
convenido.

1. Obligaciones del Arrendador.

a. Entregar al arrendatario la cosa o objeto del contrato. Art. 1712 numeral

primero del cddigo civil.
b. Hacer en ella (en la cosa) durante el arrendamiento todas las reparaciones
necesarias a fin de conservarla para el uso que ha sido destinada. Art. 1712

numeral segundo del cddigo civil.

c. Mantener al arrendatario en el goce pacifico del arrendamiento durante el

tiempo que dure el contrato. Art. 1712 numeral tercero del cédigo civil.

2. Obligaciones del Arrendatario.

a. El arrendatario debe pagar el precio del arrendamiento en los términos

convenidos.

Si es de bienes muebles habra que distinguir segin sea un arrendamiento:

e Por un cierto nimero de afios, meses o dias el precio se debera siempre a la

expiracion del respectivo mes o dia.



e Si se pacta una suma completa, no una pensidon periddica se debe esta suma

completa hasta el final.
b. Debe usar la cosa arrendada conforme a los términos del contrato y si en este
no se ha estipulado nada conforme al uso al que naturalmente esta destinado

la cosa. Art. 1726.

c. El arrendatario tiene que responder del deterioro o perdida que tuviere la cosa

arrendada.
d. El poder de comunicar al arrendador en el plazo mas breve, toda usurpacion o

novedad danosa que otro haya realizado.

e. Devolver la cosa objeto de contrato al finalizar el arriendo en el mismo estado

en que le fue entregada a menos que la cosa hubiese perecido o se hubiese

dafiado por el uso y el goce legitimo. Art. 1735 del Cddigo Civil.

Finalizacion del contrato de Arrendamiento.

a. Término del Plazo.

Si el contrato de arrendamiento se ha hecho por un tiempo determinado, concluye

el dia prefijado.
b. Resolucién del Contrato por Incumplimiento.
Si el arrendador o arrendatario no cumpliere alguna de las variaciones del

contrato puede pedir la terminacidon del mismo y la indemnizacion. El Art.1726

inciso segundo del cddigo civil establece que si el arrendatario incumple su



obligacién de usar la cosa arrendada conforme al uso convenido el arrendador

podra reclamar la terminacion del contrato.

c. Perdida de la cosa arrendada.

El Art. 1738 numeral primero del cddigo civil establece como causal de

terminacion del contrato la destruccion total de la cosa arrendada.

d. Por la extincion del derecho del arrendador.

Dentro de esta causa de terminacion del arrendamiento debemos analizar varios

supuestos.

Que el derecho del arrendador se extinga por la venta de la cosa arrendada.

Si el arrendador vende la cosa que ha dado en arrendamiento, el arrendatario
puede exigirle indemnizacion al arrendador siempre que el nuevo propietario no
respete su derecho de arrendamiento, de lo que se deduce que si el nuevo
propietario tiene obligacidon de respetar el arrendamiento, el arrendatario no podra
exigirle al arrendador ninguna indemnizacién.

Cuando el arrendador es privado a consecuencia de una expropiacion forzosa.
Esto se regula en el Art. 1748 del codigo civil. La expropiacidon pone fin al contrato
de arrendamiento pero se permite al arrendatario tomarse un tiempo para poner
en orden sus cosas antes de ser desalojado. Si el arrendamiento se ha pactado
por un cierto nimero de afos y consta en escritura publica, el Estado o la
Corporacidn expropiadora debera pagar al arrendatario una indemnizacion.
Cuando el arrendador ve extinguido su derecho de usufructo produce la inmediata
extincion del arrendamiento, en este caso el arrendatario no tiene derecho a la
indemnizacion de los perjuicios porque el arrendador a contratado en una calidad

diferente a la del propietario.



Determinacion de la renta

Segun la leyes tributarias Titulo IV Capitulo Unico Art.28 sobre la determinacion de la
Renta Neta se determinara deduciendo de la renta obtenida los costos y gastos
necesarios para su produccion y la conservacion de su fuente, los que esta ley
determina. Segun el Art.29 son deducibles de la renta obtenida los arrendamientos
de los bienes muebles e inmuebles, destinados directamente a la produccidén de
ingresos computables, como herramientas, maquinaria, local para oficina,
almacenaje, bodegas, fabricas, tierras, bosques y otros arrendamientos destinados

directamente a la produccion de ingresos computables



ANEXO No.3



ENCUESTA PARA OFERENTES

La presente encuesta forma parte de una Investigacion y aplicacion sobre los
tipo de arrendamientos(Leasing) teniendo por objetivo conocer la situacion actual de

los oferentes de este producto financiero.

Nombre de la empresa:

Nombre del entrevistado:

Teléfono:

1) ¢Ofrece la modalidad de Leasing o arrendamiento?

Si su respuesta es NO por favor pase a la pregunta No.14

O s1
O no

2) ¢Por qué oferta esta modalidad?
O Mayor rentabilidad propia.

[ Para incrementar las ventas.

[ Le gusto el modelo

[ Estrategia de mercadeo.

[ Giro propio de la empresa

[ otros. Especifique:




3) éDesde cuando oferta este modelo?
[ siempre.

[J Desde hace 5 afios.

[J Desde hace 4 afios.

[J Desde hace 3 afios.

[J Desde hace 1 6 2 afios.

[0 Menos de 1 afio.

4) ¢Conoce acerca del marco legal sobre arrendamiento o Leasing?

O si
O no

5) ¢El no existir un marco legal, cree que es un problema para su ejecuciéon?

O si
0 nNo
O porque

6) ¢Que tipo de Leasing utiliza para el arrendamiento de su equipo?
[J Leasing Financiero

[ Leasing Operativo

[J Lease-back

7) ¢Si ofrece Leasing Financiero, cual es el plazo minimo de contrato?
[ 1 afio

[ 3 afios

[ otros especifique




8) ¢El contrato de Leasing Financiero incluye mantenimiento?

O si
[ No
[ opcional

9) ¢Si utiliza Leasing Operativo, cual es plazo minimo de contrato?
[J 6 meses

[J Menor de 6 meses

[ 1 afio

O otros Especifique

10) El contrato de Leasing operativo incluye mantenimiento

O si
I No
[ opcional

11) ¢Si utiliza Lease-back, cual es plazo minimo de contrato?
[ 1 afio

[ 3 afios

O otros Especifique

12) El contrato de Lease-back incluye mantenimiento

O si
[ No
[ opcional



13) éPor quien o por que medio se enterd del modelo y comenzé a ofrecerlo?
[ Socios Nacionales.

[ Asesores financieros

[ Revistas

[ Publicaciones

[ Socios extranjeros.

[ otras empresas que ya lo practican.

O otros. Especifique:

14)éPara qué tipo de activo(s) ofrece esta opcion?

[ Beepers. [0 Computadoras

[ Bienes Inmuebles. [ Equipo de oficina (fax,

contdmetros, etc.)
[ Bienes Muebles. [ Fotocopiadoras.

[ Mobiliario de oficina (escritorios, [ vehiculos.

sillas, estanterias, etc.)
[ Maquinaria pesada.

[ Equipos de alta tecnologia, con [ Maquinaria industrial.

rapida obsolescencia.

[ otros:

15)¢éUtiliza fondos propios para la adquisicion de activos o prestamos de la Banca?




Si su repuesta al literal 1 fue No, conteste las siguientes preguntas

16)¢Si no utiliza Leasing, porque cree que no lo ha utilizado a pesar de conocerlo o

haber escuchado hablar de el?
[ Falta de informacién
[ Falta de una regulacion legal.
[J Recursos limitados

[ Falta de competencia

17)éQue tipo de modalidad utiliza para el financiamiento de bienes?

O Compra/ Venta al contado
[ Compra/ Venta a plazos
[ Alquileres

[ otros




ANEXO No.4



ENCUESTA PARA DEMANDANTES

La presente encuesta forma parte una investigacion y aplicacion sobre los tipos
de arrendamiento teniendo por objetivo conocer la situacién actual de los

demandantes de este producto financiero.

Nombre de la empresa:

Nombre del entrevistado:

Teléfono:

1) ¢Ha escuchado usted alguna vez acerca del Leasing?

st [ ] NO [ ]

2) ¢éCon qué, asocia la palabra LEASING?
[J Préstamo
O Alquiler
[ compra
[ Gasto
[J Ahorro
[J Arrendamiento

[ otros. Especifique:

3) ¢Ha utilizado alguna modalidad de Leasing o arrendamiento alguna vez?
Si su respuesta es NO, por favor pase a la pregunta No.12

Si su respuesta es SI, por favor pase a la siguiente pregunta

O s1
O no




4) ¢Qué tipo de modalidad de Leasing o arrendamiento a utilizado para la
adquisicién de su equipo?
[ Leasing operativo
[ Leasing Financiero

[ Lease-back

5) ¢En qué tipo de activo(s) ha invertido utilizando este modelo?
[J 1. Vehiculos.
[ 2. Maquinaria pesada.
[ 3. Maquinaria industrial.
[ 4. Beepers.
[J 5.Bienes Inmuebles.
[J 6. Mobiliario de oficina (escritorios, sillas, estanterias, etc.)
O 7. Computadoras
[ 8. Equipo de oficina (fax, contémetros, etc.)
O 9. Fotocopiadoras.
[ 10. Equipos de alta tecnologia, con rapida obsolescencia.

[ 11. Otros. Especifique:

6) ¢éPor qué lo utiliza?
[ 1. No se incluye en sus estados financieros
[J 2. Proteccidn contra la obsolescencia
[ 3. Méas accesible
[ 4. No se refleja como cuentas por pagar
[ 5.La propiedad del bien recae sobre el arrendador
[ 6 Menores costos de operacién
[J 7. Por la innovacion del modelo.

[ 8. Es facil de contabilizar.



[ 9. Opcidn de compra, devolucién y renovacion del equipo

[J 10 Otros. Especifique:

7) éPor medio de quien o que medio se enterd de estos modelos?
[ Revistas
[J Publicaciones
[J Socios Nacionales.
[J Asesores financieros
[ Socios extranjeros.
[ Otras empresas que ya lo utilizaban

[ otros. Especifique:

8) ¢éCon qué empresa(s) ha adquirido este modelo?

1.-
2.-
3.-
4.-
9) ¢Desde cuando ha utilizado esta modelo de adquisicién de activos?
[ siempre.

[J Desde hace 4 o 5 afios.
[J Desde hace 3 o 4 afios.
[J Desde hace 2 0 3 afios.
[J Desde hace 1 o 2 afios.

[J Menos de 1 afio.



10) ¢Cuales son las ventajas de utilizar el modelo?

11)éHa encontrado alguna(s) desventaja(s) en la utilizacion del modelo?

Si su repuesta a la pregunta No 3, fue NO conteste las siguientes preguntas

12). Porqué, cree que no ha utilizado la figura de Leasing?
[J Altas cuotas

[ No cree en la figura de Leasing

[ Falta de informacion

[J Limitados beneficios

[J Recursos limitados

[ otros:




13. El Leasing ha sido definido como una moderna férmula de financiacién que permite
al empresario o profesional utilizar econdmicamente bienes de capital productivo, a
cambio del pago de un alquiler con la posibilidad de adquirirlos posteriormente por un

precio establecido de antemano.

Otro concepto de Leasing es un acuerdo contractual que permite a una parte
(arrendatario) utilizar una activo de propiedad de la empresa de Leasing (arrendador) a

cambio de ciertos pagos periodicos).
Ventajas:
e Un contrato de Leasing es mas facil de instrumentar que los prestamos bancarios,

e Beneficios fiscales, las cuotas pagadas en conceptos de Leasing, arrendamientos y/o
alquileres pueden deducirse de impuestos sobre la rentas en su totalidad, por

constituir estos un gasto de admdn., ventas, etc.
e Proteccion contra obsolescencia.
e La empresa de Leasing adquiere la propiedad, el dominio pleno de dichos bienes.

e Se financia el 100% del valor del activo, por lo tanto no se necesita contar con

grandes cantidades de efectivo para la adquisicion de los bienes.

Después de conocer estos conceptos acerca del Leasing, ¢LO UTILIZARIA?

O st

O No



ANEXO No.5



ENCUESTA PARA UNIVERSIDADES

La presente encuesta forma parte una investigacion y aplicacion sobre los tipos
de arrendamiento teniendo por objetivo conocer la situacién actual de los

demandantes de este producto financiero.

Nombre de la universidad:

Nombre y cargo del entrevistado:

Teléfono:

1) ¢éCuenta la universidad con un centro de cémputo propio?

ST [ ] NO [ ]Por qué

2) ¢éCudnto tiempo tiene el centro de computo de funcionar?
[J més de 5 afios
[ 4-3 afios
[ 3-2 afios
[ 2-1 afio
[J Menos de 1 afio

O otros

3) ¢Cual es la cantidad de computadoras y equipo instaladas en el centro de

cdmputo?




4) Como resuelve la universidad el problema de la rapida obsolescencia del los
equipos de cémputo?

Vende los equipos viejos y adquiere unos nuevos

Deja que los equipos se hagan viejos y los reemplaza cuando no tienen remedio

__No se tiene una politica de reemplazo de equipos

Se reemplaza por nuevas y las antiguas se redistribuyen en otras areas

5) éPor qué medio el equipo o maquinaria del centro de cdmputo es adquirido?

[ compra [ prestado
[J arrendamiento o leasing [ alquiler
[ otros

6) ¢Ha escuchado usted alguna vez acerca del Leasing?

st [ ] NO [ ]

7) éCon qué, asocia la palabra LEASING?
[J Préstamo

O Alquiler

[ compra

[ Gasto

[J Ahorro

[J Arrendamiento

[ otros. Especifique:




8) é¢Ha utilizado alguna modalidad de Leasing o arrendamiento alguna vez para el
centro de computo?
Si su respuesta es NO, por favor pase a la pregunta No.15

Si su respuesta es SI, por favor pase a la siguiente pregunta

U st
O No



9) éQué tipo de modalidad de Leasing o arrendamiento ha utilizado para la
adquisicién de su equipo?
[ Leasing operativo
[ Leasing Financiero

[ Lease-back

10) ¢Por qué lo utiliza?

[ 1. No se incluye en sus estados financieros

[J 2. Proteccidn contra la obsolescencia

[J 3. Més accesible

[ 4. No se refleja como cuentas por pagar

[ 5.La propiedad del bien recae sobre el arrendador
[J 6 Menores costos de operacidn

[J 7. Por la innovacion del modelo.

[ 8. Es facil de contabilizar.

[J 9. Opcién de compra, devolucién y renovacién del equipo

[ 10 Otros. Especifique:

11) éPor medio de quien o que medio se enterd de estos modelos?
[J Revistas

[ publicaciones

[J Socios Nacionales.

[J Asesores financieros

[ Socios extranjeros.

[ oOtras empresas que ya lo utilizaban

[ otros. Especifique:




12) ¢Con qué empresa(s) ha adquirido este modelo?

13) {Desde cuando ha utilizado esta modelo de adquisicion de activos?
[ Siempre.

[J Desde hace 4 o 5 afios.

[J Desde hace 3 o 4 afios.

[J Desde hace 2 0 3 afios.

[J Desde hace 1 o 2 afios.

[0 Menos de 1 afio.

14) éCuales son las ventajas de utilizar el modelo?
1.-

2.-

Si su repuesta a la pregunta No 8, fue NO conteste las siguientes preguntas
15). Porqué, cree que no ha utilizado la figura de Leasing?

[J Altas cuotas

[ No cree en la figura de Leasing

[ Falta de informacion

[ Limitados beneficios

[J Recursos limitados

[ otros:




16). El Leasing ha sido definido como una moderna formula de financiacion que permite
al empresario o profesional utilizar econdmicamente bienes de capital productivo, a
cambio del pago de un alquiler con la posibilidad de adquirirlos posteriormente por un

precio establecido de antemano.

Otro concepto de Leasing es un acuerdo contractual que permite a una
parte(arrendatario) utilizar una activo de propiedad de la empresa de Leasing(

arrendador) a cambio de ciertos pagos periddicos).
Ventajas:
e Un contrato de Leasing es mas facil de instrumentar que los prestamos bancarios,

e Beneficios fiscales, las cuotas pagadas en conceptos de Leasing, arrendamientos y/o
alquileres pueden deducirse de impuestos sobre la rentas en su totalidad, por

constituir estos un gasto de admon., ventas, etc.
e Proteccion contra obsolescencia.
e La empresa de Leasing adquiere la propiedad, el dominio pleno de dichos bienes.

e Se financia el 100% del valor del activo, por lo tanto no se necesita contar con

grandes cantidades de efectivo para la adquisicion de los bienes.

Después de conocer estos conceptos acerca del Leasing, éLO UTILIZARIA?

O s1

O No



ANEXO No.6



Empresas oferentes de Leasing

Nombre de empresa
ARRINSA LEASING,S.A. de C.V.
ALCATEL E-BUSINESS, S. A de C.V

ARGEN, S. Ade C.V
ARRECONSA, S. A de C.V

ARRENDADORA DESARROLLO, S. A de C.V

AUTO MAX, S. Ade C.V

CAMINO Resources, S. A de C.V

CONSTRUMARKET, S. A de C.V

DYAMEQ, S. A de C.V

ELECTROMEDICAL SALVADORENA

FACTO LEASING BANCO, S. A de C.V
FACTO RENT, S. Ade C.V

GENERAL AUTOMOTRIZ, S. A de C.V
GBM DE EL SALVADOR, S. A de C.V

GRUPOQ,S.AdeCV

INDIVERSA, S. A de C.V

Direccién
Col.Roma CI Lorena No.138
Alameda Roosevelt y 37 Av. Sur
No.2017
Km. 12 carretera a la libertad
17 Cl Ote No.113 Apto.3
7 Cl Pte y 91 Ave. Nte.4642
Blv.Los Proceres Col. La Sultana
No.3 Antiguo Cuscatlan
Edificio FUSADES, 2do Nivel Urb.
Santa Elena
Col.Lomas de San francisco Cl.Albert
Eisten pje 1 No.12
Carretera Panamericana, Pq.
Industrial Santa Elena Edificio
DYMEL
Centro de Oficinas Colonial local
103, Blv. La Sultana

65 Ave. Sur Edif. Montresor 2da
planta No.243 Col.Roma

Col. San Benito Cl Loma Linda
No.246

Blv. Los Préceres, Col. San Mateo y
Ave. La Sultana

Urb. Lomas de San Francisco Ave.
Albert Eisten Lote 2



OXGASA, S. Ade C.V

PANTEXA, S. A de C.V

RENTA TODO, S. Ade C.V

XEROX DE EL SALVADOCR, S. A de C.V

YALE RENT, S. A de C.V

Blv. del Ejército Nacional Km. 7=,
Soyapango

Calle el Progreso pje. Rosedal
No.243 Col. Flor Blanca

Col. Escaldn CI Circunvalacién
No.186

Blv. Santa Elena y Blv. Orden de
Malta, Edificio Xerox, Antiguo
Cuscatlan.

Blv. del Ejército Nacional Km. 6/,
Soyapango



ANEXO No. 7



Empresas demandantes de Leasing

Nombre
Apex publicidad S.A. de C.V
CONAMYPE
CAESS
Cartonera Centroamericana
S.A. de C.V
Cast Products S.A. de C.V
Celpac S.A. de C.V
Canal Cuatro
Cajas y Bolsas S.A. de C.V
El Dorado S.A. de C.V
Hospital Benjamin Bloom
Hospital Metropolitano
Industria Caricias S.A. de C.V
Industria Unidas S.A. de C.V (
IUSA)
Materiales Técnicos, S.A. de
C.v
Moore Business Form S.A. de
C.v
Operadora del Sur S.A. de C.V
Renaware de El Salvador
Rotoflex S.A. de C.V
Solaire S.A. de C.V
Transportes Ortiz S.A. de C.V

Sector
Comercio
Servicio
Servicio

Industria

Industria
Industria
Comercio
Industria
Industria
Servicio
Servicio
Industria

Industria

Comercio

Industria

Comercio
Comercio

Industria

Industria
Transporte

Servicio



Universidad Don Bosco

3M de El Salvador

United Airlines

Universidad Francisco Gavidia

V & V Computadoras

Comercio
Servicio
Servicio

Servicio



ANEXO No. 8



Listado de los Institutos de Educacion Superior en el area Metropolitana de San

Salvador

Nombre

Universidad Albert Einstein

Universidad Centro Americana José Simedn Cafias
Universidad Cristiana Asambleas de Dios
Universidad de El Salvador

Universidad Don Bosco

Universidad Doctor Andrés Bello

Universidad José Matias Delgado

Universidad Dr. Manuel Luis Escamilla

W X NSO UV A W=

Universidad Evangélica de El Salvador
10.Universidad Francisco Gavidia
11.Universidad Leonardo Da Vinci
12.Universidad Luterana Salvadorena
13.Universidad Modular Abierta
14.Universidad Nueva San Salvador
15.Universidad Pedagdgica de El Salvador
16.Universidad Politécnica de El Salvador
17.Universidad Salvadorefa Alberto Masferrer
18.Universidad Salvadorena Isaac Newton

19.Universidad Técnica Latinoamericana



ANEXO No. 9



TABULACION DE EMPRESAS OFERENTES
DE LEASING



18)éO0frece la modalidad de Leasing o arrendamiento?

Cantidad
SI 16
NO 3
Total 19
0 16%

DSl

ONO

19)¢Por qué oferta esta modalidad?

Andlisis de resultados

El 84% de las empresas encuestadas ofrecen
la modalidad de leasing o arrendamiento, y
por otro lado el 16% de las empresas

restantes no lo ofrecen.

Cantidad Cantidad
Mayor rentabilidad 3 Estrategia de mercadeo 3
Para incrementar las ventas 6 Giro propio de la empresa 7
Le gusto el modelo 1 Otros 1

%

N

3

=

Z

=

Analisis de resultados

Las 16 empresas que ofrecen la

modalidad de leasing lo hacen por una o

varias razones, de acuerdo a la(s) mas

B Mayor rentabilidad conveniente(s), en los resultados 7

B Para incrementar las | €MPresas ofrec_en leasing por ser el giro
ventas propio, 6 para incrementar las ventas, 3

B Le gusto el modelo por tener mayor rentabilidad e igual

numero de respondientes por ser una

estrategia de mercado, y un numero de 1

Estrategia de

mercadeo . i
@ Giro propio de la ocupan las opciones de “le gusto el
empresa modelo” y otros (razones que no se
| Otros mencionan).




3) éDesde cuando oferta este modelo?

Cantidad Cantidad
Siempre 8 Desde hace 1 o 2 anos 3
Desde hace 5 afos 3 Menos de 1 0
Desde hace 4 anos 2 Total 16
. 9% O Siempre Analisis de resultados
7] & Desde hace 5 afios De las 16 empresas que ofrecen
Desde hace 4 afos ; ;
61 . leasing, el 49% respondieron que
| B Desde hace 1 o 2 afios 9 ° P k
4 19% 19% W Menos de 1 siempre  han  ofertado leasing,
3 15% ocupando un igual porcentaje del 19%
5. .
N 0% se encuentran las opciones de desde
ol hace 5 afios y desde hace 1 o 2 afios,
Siempre  Desde  Desde ~ Desde Menos del el 13% de las empresas ocupan leasing
hace 5 hace4 hacelo?2
afios afios afios desde hace 4 afios y finalmente
ninguna empresa ha adquirido menos
de 1 afo.
4) ¢Conoce acerca del marco legal sobre arrendamiento o Leasing?
Cantidad
SI 14
NO 2
Total 16

Anadlisis de resultados
De 16 empresas que ofrecen leasing,
el 87% conocen acerca del marco

legal sobre esta modalidad y el 13%

no conocen sobre el marco legal.

@ Si @NO




5) ¢El no existir un marco legal, cree que es un problema para su ejecuciéon?

Cantidad
SI 7
NO 9
Total 16

O NO
56%

o Si
44%

Analisis de resultados

De las 16 empresas que ofertan leasing, el
56% no cree que la inexistencia de un marco
legal que apoye este modelo, afecte su
ejecucion y el 44% cree que si afecta su
ejecucién, por lo que consideran de suma
importancia que se apruebe el marco legal lo

mas antes posible.

6) ¢Qué tipo de Leasing utiliza para el arrendamiento de su equipo?

Cantidad Cantidad
Leasing financiero 7 Leasing operativo y financiero 5
Leasing operativo 1 Leasing financiero y lease-back 1
Lease-back 1 Leasing operativo y lease-back 1
Total 16
3 - Andlisis de resultados
El tipo de leasing entre las 16 empresas que lo
5 ofertan, el que mas se ocupa para dar en
6 arrendamiento equipo o activos es leasing
financiero, siguiendo la combinacion de leasing
4 operativo y financiero (en este caso las empresas
ocupan los 2 tipos de leasing) y los menos
2 1 1 1 1 utilizados son el leasing operativo, lease-back y las
combinaciones financiero/lease-back y
0 - operativo/lease-back.

& Leasing financiero

8 Leasing operativo

O Lease-back

& Leasing operativo y financiero
B Leasing financiero y lease-back
O Leasing operativo y lease-back




7) ¢éSi oferta Leasing Financiero, cual es el plazo minimo de contrato?

Cantidad
1 afno 3
3 anos 6
Otros 4
Total 13
6
6,
5,
4- 3
3,
2 i
1 i
0_
1 afio 3 afos Otros
B 1 afo B3 afnos B Otros
Cantidad Cantidad
SI 6 Opcional 3
NO 4 Total 13

SO P, N W~ O O

desea.

o
s

&
g
&

Opcional

y

De las 13 empresas que ofrecen leasing
financiero, 6 tiene un contrato minimo
de 3 afios, 4 ofrecen un plazo minimo de
un numero de afios no especificado (la
mayoria se encuentran de 4 afios en
adelante) y el 3 ofrecen un plazo
minimo de 1 afio.

8) ¢El contrato de Leasing
Financiero incluye

mantenimiento?

Andlisis de resultados
De las 13 empresas que ofrecen

leasing financiero, el 46% incluyen el
mantenimiento de los activos que dan
en arrendamiento en el contrato de
leasing financiero, el 31% no incluye
mantenimiento y el 23% incluyen

mantenimiento si el arrendatario asi lo



9) ¢éSi utiliza Leasing Operativo, cual es plazo minimo de contrato?

Cantidad
6 meses 0
Menor de 6 meses 0
1 ano 6
Otros 1
B-
5 86%
41
3,
9 14%
N 0% 0% @
0,
6 meses Menor de 1 afo Otros
6 meses

10) El contrato de Leasing operativo incluye mantenimiento

Cantidad
SI 4
NO 0
Opcional 3
Total 7
4 | 43%
0,
e | 57% “
31 | ’?.", ~
wp L L)
28] e
217 A1 S
a "v;zf' ,C.
1.5 R
i 0% &’f y
“'\“.1 .:. o
0.5 gLt
0_

Sl

Opcional

Andlisis de resultados

De las 7 empresas que utilizan
leasing operativo el 86% ofrece
un plazo minimo de contrato de 1
ano, el 14% ofrecen un plazo
minimo de un numero de afios no
especificado (la mayoria se
encuentran de 2 afios en
adelante) y ninguna empresa
ofrece un plazo minimo de 6

meses ni menor de 6 meses.

Analisis de resultados

De las 7 empresas que ofrecen
leasing operativo el 57% incluyen el
mantenimiento de los activos que
dan en arrendamiento en el contrato,
el 43% incluyen mantenimiento si el
arrendatario asi lo desea y el 0% no
incluye mantenimiento, es decir, que
no hay ninguna empresa de las

encuestadas que no incluyan

mantenimiento.



11) ¢Si utiliza Lease-back, cual es plazo minimo de contrato?

Cantidad
1 afho 1
3 anos 2
Otros 0
Total 3

1 afio 3 afios Otros

12) ¢El contrato de Lease-back incluye mantenimiento?

Cantidad
SI 0
NO 1
Opcional 2
Total 3

Sl NO Opcional

Analisis de resultados

De las 3 empresas que
ofrecen  lease-back, 2
poseen un plazo minimo de
contrato de 3 afios y 1
ofrece un plazo minimo de

contrato de 1 afo.

Analisis de resultados
De las 3 empresas que

ofrecen lease-back, 2
incluyen el mantenimiento de
los activos en el contrato si el
arrendatario si lo desea, y 1

no incluye mantenimiento.



13) éPor quien o por que medio se enterd del modelo y comenzo a ofrecerlo?

Cantidad Cantidad
Socios nacionales 3 Otras empresas que ya lo practican 2
Asesores financieros 6 Creacion propia 2
Revistas 0 Sugerencia de clientes 1
Publicaciones 0 Otros 0
Socios extranjeros 4

0O Socios nacionales
B Revistas _
Socios extranjeros
B Cracion propia

B Otros

@ Asesores financieros
@ Publicaciones _

B Otras emp.lo practican
B8 Sugerencia de clientes

Andlisis de resultados

Las 16 empresas que ofrecen leasing se
enteraron del modelo y comenzaron a
ofrecerlo por una varias razones (algunas
empresas respondieron mas de una razén). 6
de las empresas lo ofrecen por asesoria
financiera, 4 por socios extranjeros, 3 por
socios nacionales, con 2 por creacion propia y
otras empresas que ya lo practican
respectivamente vy, finalmente 1 se entero del
modelo y comenzd a ofrecerlo por sugerencia

de los clientes.

14) ¢Para qué tipo de activo(s) ofrece esta opcion?

Cantidad Cantidad Cantidad

Beepers 1 Computadoras 6 Maquinaria pesada 8
Bienes inmuebles 1 Equipo de oficina 4 Maquinaria industrial 8
Equipo de telecomunicaciones 4 Fotocopiadoras 6 Equipo medico 4
Mobiliarios de oficina 3 Vehiculos 7 Otros 4
Equipos de alta tecnologia 5
8 1% EH T 12% Andlisis de resultados

10% 10% Las 16 empresas (84% del total de la muestra) ofrecen
6 -

21D% 2%

T% T%

B Beepers

8 Equipo de telecomunicaciones
Equipos de alta tecnologia

B8 Equipo de oficina

8 Vehiculos

& Magquinaria industrial

@ Otros

O Bienes inmuebles

m Mobiliarios de oficina
B Computadoras

B Fotocopiadoras

O Magq

uinaria pesada

& Equipo medico

leasing para los sig. activos. Mag. pesada e industrial
ocupan un 12%, vehiculos 11%, fotocopiadoras y
computadoras con igual porcentaje del 10%, eq. de alta
tecnologia 8%, eq. de telecomunicaciones, de oficina,
médico y otros ocupan 7% respectivamente, mobiliarios
de oficina 5%, beepers y bienes inmuebles 2%
respectivamente.



15) éUtiliza fondos propios para la adquisicion de activos o préstamos de la Banca?

Cantidad
Fondos propios 12
Prestamos bancarios 11

052%

O Fondos propios O Prestamos bancarios

Anadlisis de resultados

Del 84% que representan las empresas que ofrecen
leasing, el 52% utiliza fondos propios para la
adquisicion de activos y el 48% utiliza préstamos
bancarios para esta misma adquisicion. Hay que
aclarar que entre estas empresas la mayoria hacen uso
de los dos recursos, utilizando asi la mas accesible y

rentable segln sea conveniente.

16) ¢Si no utiliza Leasing, porque cree que no lo ha utilizado a pesar de conocerlo o haber

escuchado hablar de éI?

Cantidad
Falta de informacién 2
Falta de una regulacién legal 1
Recursos limitados 1
Falta de competencia 0
No se necesita 1
B8 20%
0% s B A%

R A

322 N

20%

&3 20%

E1 Falta de informacion
g Falta de una regulacion legal

Analisis de resultados

Del 16% que representan las 3 empresas que
no utilizan leasing, el 40% no lo han utilizado
por falta de informacion, asi ocupan el 20%
cada una de las siguientes: falta de una
regulacion legal, recursos limitados y por que

no se necesita.



17) éQue tipo de modalidad utiliza para el financiamiento de bienes?

Cantidad
Compra / Venta al contado 1
Compra / Venta a plazos 2
Alquileres 1
Otros 0

25%
W 0%
° B 25%
& Compra / Venta al contado @1 Compra / Venta a plazos
B Alquileres B Otros

Andlisis de resultados

Las empresas que no ofrecen leasing (3)
que representan el 16% de la muestra,
hacen uso de otras modalidades, el
50% utilizan compra/venta a plazos, el
25% lo ocupan compra/venta al contado

y alquileres respectivamente.



ANEXO No.10



TABULACION DE EMPRESAS
DEMANDANTES DE LEASING



25

20+

15;

10;

1) ¢Ha escuchado usted alguna vez acerca del Leasing?

85%

Cantidad
Si 22
NO 4
Total 26
15%
Y O NO

2) éCon qué asocia la palabra LEASING?

Analisis de resultados

El 85% de los encuestados han
escuchado alguna vez el término de
leasing, y el 15% restante nunca lo ha
escuchado, esto podria deberse a que el
leasing es una palabra relativamente

nueva en nuestro medio.

Cantidad Cantidad
Préstamo 1 Gasto 0
Alquiler 14 Ahorro 0
Compra 1 Arrendamiento 24
Otros 0
Y Andlisis de resultados
-
H . Del total de empresas encuestadas, asocian la
H 4 Prestamo
14 : Alquiler palabra con més de un término, 24 con
® Compra _ o
: B Gasto arrendamiento, 14 con alquiler e igual
g B Ahorro ponderacion de 1 ocupan alquiler y compra. Por
B Arrendamiento )
1 1 0 0 § (W Otros otro lado las opciones gastos, ahorro y otros no

presentaron ninguna relacion con el termino.



3) ¢Ha utilizado alguna modalidad de Leasing o arrendamiento alguna vez?

Cantidad
Si 16
No 10
Total 26

Andlisis de resultados
El 62% de los encuestados han utilizado al menos
una vez la modalidad de leasing y el 38% nunca

lo han utilizado, esto se debe a varios factores

\EISi No‘ entre los cuales los principales son falta de

informacién, temor al cambio y falta de una

regulacion legal.

4) ¢Qué tipo de modalidad de Leasing o arrendamiento ha utilizado para la adquisicidén de su equipo?

Cantidad Cantidad
Leasing operativo 14 Lease-back 0
Leasing financiero 2 Total 16

Analisis de resultados

14- De las 16 empresas que han utilizado leasing, 14 de
12 14 ellas han utilizado leasing operativo debido a las
104 ventajas como renovacion, devolucién y opcion de
8. compra de activos; 2 de las empresas respondieron
5. que utilizan leasing financiero con la finalidad de
4 5 poseer el activo al final del contrato. Ninguna de las
o) 0 empresas utilizan lease-back debido a falta de
ol informacién y las empresas que lo ofrecen son

Leasing operativo  Leasing financiero Lease-back L. .
limitadas en nuestro medio.



5) ¢En qué tipo de activo(s) ha invertido utilizando este modelo?

Cantidad Cantidad Cantidad
1. Vehiculos 3 4. Beepers 0 8. Equipo de oficina 0
2. Maquinaria pesada 1 5. Bienes Inmuebles 1 9. Fotocopiadoras 5
3. Maquinaria industrial 3 6. Mobiliario de oficina 0 10. Equipo alta tecnologia 2
7. Computadoras 5 11. Otros 1

W 5%

20%

0 24%

14%

. 0%

Analisis de resultados

De las 16 empresas que utilizan leasing, los activos
gue presentan mayor demanda son computadoras y
fotocopiadoras ocupando cada una de ellas el 24%.
Vehiculos y maquinaria industrial tienen un 14%

respectivamente y en un menor porcentaje del 10%

ocupa el equipo de alta tecnologia. Maquinaria

Vehiculos

O Maquinaria industrial

O Computadoras

B Equipo de alta tecnologia

B Maquinaria pesada
B Bienes Inmuebles
O Fotocopiadoras

B Otros

pesada, bienes inmuebles y otros tienen un porcentaje

6) ¢Por qué lo utiliza?

del 5% cada uno.

. No se incluye en sus estados financieros

6. Menores costos de operacion

. Proteccion contra la obsolescencia

7. Por la innovacion del modelo

. Més accesible

8. Es facil de contabilizar

. No se refleja como cuentas por pagar

9. Opcion de compra, devolucion, renovacion

| DW=

. La propiedad del bien recae sobre el arrendador

N| —~OON

W NO|h~|O

10. Otros

B Mas accesible

O La propiedad del bien

8 Otros

@ No se incluye en sus estados financieros
B8 Proteccion contra la obsolecencia

@ No se refleja como cuentas por pagar

Menores costos de operacion

@ Por la innovacién del modelo

O Es facil de contabilizar

B Opcidn de compra, devolucién y renovacion

recae sobre el arrendador

Anadlisis de resultados

9 de las empresas han utilizado leasing para disminuir sus
costos de operacion; proteccidn contra la obsolescencia y
mas accesible presenta igual nivel de utilizacién con un
valor de 6, 4 empresas lo han utilizado por la innovacién
del modelo, 3 por otros atributos, presentando igual
ponderacion de 2 se encuentran opcidn de compra,

devolucidn y renovacion y la propiedad del bien recae




sobre el arrendador y Una empresa dijo utilizarla porque no se refleja en sus cuentas por pagar.

7) éPor medio de quién o que medio se enterd de estos modelos?

| Cantidad Cantidad
Revistas 1 Asesores Financieros 6
Publicaciones 3 Socios Extranjeros 1
Socios Nacionales 1 Otras empresas que ya lo utilizaban 5
Otros
B 35% B 6%

B6%

revistas, socios

018%

B 0%
0 6%

B Revistas

0 Publicaciones

B Socios Nacionales

B Asesores Financieros

B Socios Extranjeros

QOtras empresas que ya lo utilizaban

8) ¢Con qué empresa(s) ha adquirido este modelo?

Analisis de resultados

De las 16 empresas que utilizan leasing, la principal

29 fuente de informacién por la cual los demandantes

conocieron acerca del modelo fue a través de
asesores financieros ocupando el 35%, en segundo
lugar se encuentra otras empresas que ya lo utilizaban
ocupando el 29%, otro medio por el cual se
informaron fueron las publicaciones con 18%, y

nacionales y extranjeros ocupando un 6%.

Cantidad Cantidad Cantidad
Xerox 4 Yale 2 Abbott 1
Arrinsa 1 Serviman 2 Comunicaciones Digitales 1
Factorent 1 Camino Resource 2 Didea 3
Andlisis de resultados
— Las 16 empresas que utilizan leasing (que
NE
\ . @3 representan el 62% del total de la muestra)
3.5 ‘§ sP
3 § seleccionaron mas de una alternativa, la mayoria
2.5 § B2 @2 B2 lo han adquirido con la empresa Xerox en equipo
2 § de computo y fotocopiadoras, en 2° lugar se
1.5
| § encuentra Didea, ocupando igual demanda se
0.5 § encuentran Camino Resource, Serviman,
ST
oL
)F(erox 3 Arlrinsa
O Factorent B yale
B Serviman 8 Camino Rource
B Abbott B Cominicacioes Digitales

B Didea




Distribuidora Yale, y por Ultimo, las arrendadoras que presentan una menor demanda son Comunicaciones

digitales, Abbot, Factorent, Arrinsa.

9) ¢Desde cuando ha utilizado esta modelo de adquisicion de activos?

& 18%

| 13%

B Siempre
O Desde hace 30 4
B Desde hace 1 o 2 anos

B Desde hace 4 o 5 aiios
@ Desde hace 2 o 3 anos

@ Menos de 1 ano

Cantidad Cantidad
Siempre 2 Desde hace 2 o 3 afios 2
Desde hace 4 o 5 afios 2 Desde hace 1 o 2 afios 5
Desde hace 304 2 Menos de 1 aio 3
Analisis de resultados
Segun las 16 empresas que utilizan  leasing,
B8 13% el concepto se ha venido manejando con

mayor demanda desde hace 1 o 2 afios debido
a la poca difusion que ha tenido en el
mercado en afios anteriores ocupando el 30%,
las empresas que tienen de utilizarlo menos de
un ano ocupan el 18%, es decir que la mayoria
de las empresas son nuevas en conocer el
modelo, ocupando igual porcentaje del 13% se
encuentra siempre, desde hace 4 o 5 afios,
desde hace 3 o0 4 afios, desde hace 2 o 3 afos.

10) ¢Cudles son las ventajas de utilizar el

modelo?

Cantidad Cantidad
Actualizacion del equipo 4 No afecta la liquidez de la empresa 5
Facil de contabilizar 1 Garantia del equipo 1
Incluye mantenimiento 1 Minimiza los costos de operacién 8
Proteccion contra obsolescencia 6 Opcioén de compra, devolucién y renovacion 1

Anadlisis de resultados

O = N W S, U1 O NN

/777777

Segun los resultados de las 16 empresas que lo
utilizan, la principal ventaja para la adquisicion de
activos a través de leasing es por que minimiza los
costos de operacion y la proteccion contra la
obsolescencia con mayor frecuencia en equipo de alta
tecnologia, en segundo plano se encuentran que no

afecta la liquidez de la empresa y por la facilidad de la



actualizacion del equipo, otras de las ventajas que presentaron una menor proporcion es la facilidad de manejo

contable, incluye mantenimiento, opciones de renovacion, devolucion, compra y por la garantia del equipo.

11) ¢Ha encontrado alguna(s) desventaja(s) en la utilizacién del modelo?

Cantidad
Si 4
NO 12
Total 16

Analisis de resultados
De las 16 empresas que utilizan leasing, el 75%
opina que no han encontrado desventajas en los

25%

servicios de leasing, el 25% restante menciond entre

sus desventajas que no existia una regulacion para

las arrendadoras que les den mayor seguridad a

oferentes y/o demandantes y que se da una

monopolizacion del servicio.
75%

12). éPorque no ha utilizado Leasing a

pesar de conocerlo o haber escuchado
hablar de éI?

Cantidad Cantidad
Altas cuotas 4 Limitados beneficios 1
No cree en la figura de leasing 3 Recursos limitados 0
Falta de informacion 9 Otros 1

Andlisis de resultados

& 0% o 6%

De los que respondieron NO en la pregunta No.3

0 ‘ (que representan 38% del total de encuestados), el
\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\‘ 49% o utilizan leasing debido a que poseen poca

0 179% informacion del modelo o nunca habian escuchado
(V]

49% acerca de él, el 22% conoce acerca de leasing pero

no lo utilizaban por las altas cuotas, el 17% habian

D Altas cuotas O No cree en la figura de leasing
Falta de informacion & Limitados beneficios escuchado hablar de el pero no creen en - la figuray
B Recursos limitados m Otros ocupando igual porcentaje del 6% se encuentran que

ofrece limitados beneficios y otros.

13. ¢Después de conocer en que consiste leasing lo utilizaria?



Cantidad
Si 8
No 2
Total 10
20%

80%

Analisis de resultados

De las empresas que respondieron No a la
pregunta No.3 y al explicarles el concepto
de Leasing, las ventajas que se pueden
obtener al utilizar este modelo el 80% de las
10 empresas contesto que si lo utilizaria y
solo el 20% respondié que NO por no creer
en la figura de leasing.



ANEXO No.11



TABULACION DE UNIVERSIDADES



1) éCuenta la universidad con un centro de computo?

Cantidad
SI 13
NO 0
13

14

124

10

SI

NO

Analisis de resultados
El total de universidades
encuestadas, cuentan con un centro

de cdmputo propio.

2) ¢éCudnto tiempo tiene el centro de computo de funcionar?

Cantidad Cantidad
Mas de 5 afios 11 2-1 anos 1
4-3 afhos 1 Menos de 1 ano 0
3-2 afos Otros 0
12, Analisis de resultados
101 De las 13 universidades
8 % encuestadasll respondieron que el
6 % centro de cdmputo existe hace mas
N % de 5 afios, 1 respondié de 4 a 3 afios
5 % / p
0 i —— %’ = = y 1 respondid de 2 a 1 afio.
Masde 4-3 3-2 2-1 Menos Otros

5 afilos afos

afios  afios

de 1
afio



3) éCual es el numero promedio de maquinas o equipo instalado en el centro de computo?

No. de maquinas |Cantidad | No. de maquinas |Cantidad| No. de maquinas | Cantidad
De 10 a 20 4 De 40 a 60 4 |De 80a 100 0
De 20 a 40 2 De 60 a 80 1 De 100 a 120 1

Mas de 120 1

Anadlisis de resultados

El ndmero de maquinas instaladas en los

centros de computo de las 13 universidades

encuestadas se encuentra entre los intervalos

siguientes: 4 respondieron que poseen entre
10 a 20, 2 universidades entre 20 a 40, 4
entre 40 y 60, 1 entre 60 a 80, 1 entre 80 a

120 y finalmente 1 respondid que posee

mas de 120 maquinas.

4) ¢Como resuelve la universidad el
problema de la rapida
obsolescencia de los equipos de computo?

Cantidad
\Vende los equipos viejos y adquiere unos nuevos 6
Deja que los equipos se hagan viejos y los reemplaza cuando no tienen remedio 3
No se tiene un politica de reemplazo de equipos 2
Se reemplazan por nuevas Y las antiguas se redistribuyen en otras areas 2

1 Analisis de resultados

Las universidades resuelven el problema de la rapida

6 obsolescencia a través de varias opciones; 6 universidades

i 3 adquieren unos nuevos y venden los viejos, 3 universidades deja

remedio, 2 respondieron que no se tiene un politica de

reemplazo de equipos y finalmente 1 universidad respondid

- reemplazarlas por nuevas y las antiguas se redistribuyen en otras

areas.

6
S
4
3 2 2 que los equipos se hagan viejos y los reemplaza cuando no tienen
2
1
0




¢Por qué medio el equipo o maquinaria del centro de computo es adquirido?

5)
Cantidad
Compra 13
Prestado 0
Alquiler 0
Arrendamiento o leasing 0
Donacién 1

7%

93%

O Compra
B Donacion
del Leasing?
Cantidad
SI 8
NO 5
TOTAL 13
38%

asl anNo

62%

Analisis de resultados

Del total de universidades encuestadas, las 13
respondieron que adquieren el equipo de computo a
través de la compra. De estas solamente 1 respondid otra
alternativa para adquisicion del equipo que es a través de
donaciones.

6) ¢Ha escuchado usted alguna vez acerca

Andlisis de resultados

El 62% que corresponde a 8 universidades han
escuchado alguna vez el término de leasing, y el 38%
que corresponde a 5 universidades nunca lo han
escuchado, esto podria deberse a que el leasing es una

palabra relativamente nueva en nuestro medio.



7) éCon qué, asocia la palabra LEASING?

Cantidad Cantidad
Préstamo 1 Gasto 0
Alquiler 7 Ahorro 2
Compra 1 Arrendamiento 6

. Préstamo
Arrend t
rrendamien 5%

0 Alquiler
35% 41%

Ahorro Gasto

129% 0% Compra

6%

Analisis de resultados

Las universidades encuestadas asocian la palabra
leasing con mas de un término, el 35% con
arrendamiento, 41% con alquiler, 12% con ahorro
e igual ponderacion de 6% ocupan préstamo y
compra. Por otro lado la opcion de gasto no es

asociada con la palabra leasing.

8) ¢Ha utilizado alguna modalidad de Leasing o arrendamiento alguna vez?

Cantidad
SI 0
NO 13
13

14;

12+

10+

8_

6,

4 0

2 A

0

Sl NO

Andlisis de resultados

Las 13 universidades encuestadas NO han
utilizado la modalidad de leasing. Esto se
debe a varios factores entre los principales
son falta de informacion, temor al cambio y

recursos limitados.



8. éPor qué, cree que no ha utilizado la figura de Leasing?

Cantidad Cantidad
Altas cuotas 3 Limitados beneficios 0
No cree en leasing 1 Recursos limitados 4
Falta de informacién 11 Otros 0

058%

O Altas cuotas

O Falta de informacion

® No cree en leasing

M Recursos limitados

Analisis de resultados

De los que respondieron NO en la pregunta No.8
(que representan 100% del total de
encuestados), el 58% no utiliza leasing debido a
la poca informacion o nunca han escuchado
acerca de él, el 21% por recursos limitados, el
16% conoce acerca de leasing pero no lo utilizan
por las altas cuotas y el 5% han escuchado

hablar de él, pero no creen en la figura.

16). éDespués de conocer en que consiste leasing lo utilizaria?

Cantidad
SI 10
NO 3
TOTAL 13

Analisis de resultados

De las empresas que respondieron “no” a la
pregunta No.8 y al explicarles el concepto de
Leasing, las ventajas que se pueden obtener al
utilizar este modelo, el 77% de las 13
universidades contestd que si lo utilizaria y

solo el 23% respondi6 que no.



ANEXO No.12



| Consejo Directivo |

Auditoria Externa l——' Asesoria Legal |
Comite Ejecutivo l——' Comite de |

| Consejo Academico |

| Rectoria |

Comite asesor empresarial |74| Calidad |
academica
Relaciones Internacionales l——' Servicios Empresariales |

I

Direccion general . ) . ) X 4. .

administrativa y Vicerectoria academica Vicerectoria de ciencia Secretaria
financiera y tecnologia General

— Planificacion
Recursos Facultad Facultad de Facultad de Facultad de Departamento Servicios Servicios Servicios OGIJ -
Humanos Mecanicos educativos Cientificos materiales

|

Ingenieria Ciencias y Estudios Ciencias de Ciencias
Humanidades tecnologicos Econémicas Basicas Industriales de| i i Y
Contabilidad y = Produccion ¥ academicos | | Tecrologicos| | e ificaciol Administracion
finanzas . — L Tecnico Academica
ngenieria " _ | i iari B "
— - — Educacion Ingenieria Licenciatura -
‘I Servicios omplecen clectico |en2dmon del "Calfl;caléss Educacion Laboratorios Proyeccion Social
. Proyectos
generales — Tecnico empresas continua Y
Ingenieria L Comunicaci| | | ingenieria - —
i : 1 Electrica on electronico icenciatura .
| |Aprovisionamiento I—en contaduria| | |  Fisica Pastoral
Y Suministro Tecnico publica aplicada Talleres y Educacion
Ingenieria L1 Teologia Ll ingenieria laboratorios continua
Promipe [] Electronica computacion || Licenciatura L Biblioteca
Tecnico mercadotecnial || Matematicas
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Descripcidn de funciones de los puestos del centro de computo

fe del Centro de Computo

Descripcidon general

Administrar y controlar las actividades relacionadas con el centro de computo.

Descripcidn especifica
Tareas regulares:
e Control de asistencia de instructores.
e Encargado de la logistica del centro de computo.
e Apoyo a la actualizacidn y creacion de secciones de pagina Web de la universidad.
e Impartir cursos de capacitacion.
e Apoyo en mantenimiento de la red de centro de cémputo.

e Asesoria y consulta para los instructores de las materias asignadas.

Tareas eventuales
e Planificaciéon del mantenimiento preventivo y correctivo del equipo del centro de
cdmputo y unidades externas a las mismas.
e Evaluacidn de instructorias y de las practicas de laboratorio realizadas al final de
periodo.
e Realizar horarios de los laboratorios que se imparten.

e Planificacion de sobre las actividades a realizarse en el centro de cdmputo.

Instructor laborista



Descripcion General

Instruir y servir de apoyo a los alumnos en sus materias de laboratorio, a través de

elaboracion de guias de trabajo de acuerdo a la planificacion de las mismas.

Descripcion especifica

Tareas generales:

Elaboracion de guias de laboratorio.

Reuniones de planificacion con catedraticos de la materia.

Control de asistencia de alumnos y docentes a los laboratorios.

Preparacion, instruccion a los alumnos de laboratorio.

Investigacion de material de apoyo para elaboracién de guias de laboratorio.
Evaluacion de alumnos y control de notas.

Calificacion de reportes y examenes de laboratorio.

Asesoria, consultas a los usuarios del centro de cdmputo.

Asesoria y consulta para alumnos de las materias asignadas.

Tareas eventuales:

Apoyo al departamento de mantenimiento.

Atencidn al usuario del equipo de computadoras para el manejo o uso.



Asistente Técnico en Mantenimiento de Computadoras.

Descripcidon general

Mantenimiento preventivo y correctivo dentro del centro de computo y unidades externas a la

misma.

Descripcidn especifica

Tareas generales:

e Mantenimiento preventivo y correctivo del equipo del centro de cdmputo.

e Colaborar en el mantenimiento del orden del centro de computo.

Tareas periddicas:

Revision semanal de dispositivos (disqueteras y otros) y desalojo de archivos y
programas innecesarios del disco duro.

Revisidon de concentradores, switch, modems y demas dispositivos de red.

Monitoreo y configuracion de la red.

Revisidn de cables de red y fabricacion

Monitoreo de conexiones de acceso a internet.

Monitoreo y soporte a servidores.

Actualizacién de antivirus (descarga e instalacién).

Instalacién de sistema operativo y software al final de cada semestre. (2 veces al afio).
Apoyo y soporte técnico a cursos para empresas (dias sabados). Preparacion y
ubicacién de equipo, instalacion de caiidn multimedia, etc.

Mantenimiento preventivo y correctivo del equipo informatico de la universidad Don

Bosco. (oficinas, escuelas, decanatos, etc.)



Tareas eventuales:

e Solucion de problemas de hardware o software durante la realizacion de practicas de
laboratorio.

e Dar recomendaciones cuando se quiere comprar equipo nuevo, siempre y cuando esta
sea solicitada.

e Evaluacion de equipo a recibir en concepto de donacion.

e Instalacion de software siempre y cuando haya licencia para hacerlo y la respectiva
autorizacién para instalarlo.

e Revision y limpieza externa de impresores.

e Configuracion e instalacidon de dispositivos y periféricos (scanners, impresores, cd rom,
modem, etc.)

e Actualizacién de antivirus.

e Solucién de problemas presentados en el uso del equipo.

e Revision de conexiones a internet via dial-up desde pc.

e Configuraciones de acceso telefénico a redes (Internet)

e Prestar servicio de mantenimiento y soporte técnico a PROMIPE, FEDISAL,
DIPLOMADO vy otros, cuando el servicio sea solicitado y autorizado seguin contrato.

e Preparacion e instalacion de equipo del centro de computo prestado para el proceso de
inscripcion al inicio de cada ciclo.

e Prueba de Software para uso interno de centro de coémputo.



Recepcionista

Descripcion general
Velar por el orden del centro de computo, y controlar el registro de entrada y salida de los

alumnos de laboratorios y reservaciones; asi también el control de servicio de impresiones.

Descripcidn especifica
Tareas regulares:
e Hacer reservaciones a cada uno de los laboratorios que se imparten.
e Elaboracion de reportes, memorando cuando este se solicite por el encargado del
centro de computo u otra personal del departamento.
e Registrar entrada y salida del usuario alumno-empleado al centro de cémputo.
e Velar por el orden del centro de cdmputo.
e Ayudar al alumno o usuario en impresiones u otra necesitad cuando este lo solicite.
e El cobro y control de impresiones que se hacen.
e Elaboracion de pedidos de papeleria y Utiles de acuerdo a las necesidades que el
departamento tenga.
e Elaborar reporte de liquidacion de impresiones diarias.
e Recibir llamadas telefénicas, y estar siempre al tanto de toda actividad que ocurra

dentro del centro de cdmputo.



Web master (Servidores)

Descripcién general:
Desarrollo y actualizacion de la pagina web Universidad Don Bosco, asi como también impartir

cursos de capacitacion para empresas.

Descripcién especifica:
Tareas regulares:
e Actualizacién y creacidon de secciones de pagina Web de la universidad.

e Impartir cursos de capacitacion.
e Apoyo en mantenimiento de la red de centro de cémputo.

Tareas eventuales:

Apoyo al personal de mantenimiento de computadoras.
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San Salvador, 28 de JUNIO del 2001
KARLA PATRICIA HERNANDEZ
Presente.-
Aprovecho para saludarles y agradecerles la oportunidad que nos brindan al

solicitar cotizacion de nuestros productos y servicios.

Ofreciéndoles equipos de reconocido prestigio, que estamos seguros que
contribuirdn a maximizar las necesidades de informacién y de trabajo de su empresa.

La siguiente propuesta describe el equipo que nosotros consideramos y les
recomendamos, para la segura satisfaccion de todas sus necesidades.

Ponemos pues, a su completa disposicién nuestros servicios de consultoria en el

area de computacion, asi como también los diferentes tipos de accesorios que ustedes
puedan necesitar.

Atentamente,

Dswaldo Rosa Caceres
ASESORIA E INSTALACION DE HARDWARE ¥ SOFTWARE



DESCRIPCION DEL EQUIPO

85 computadoras con diferentes opciones

M ICROPROCESADOR
MOTHER BOARD
MEMORIA RAM
DISCO DURO
DRIVES

TARJETA DE VIDEO
MONITOR
TECLADO

MOUSE

TIPO DE CASE
OTROS
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M ICROPROCESADOR
MOTHER BOARD
MEMORIA RAM
DISCO DURO
DRIVES

TARJETA DE VIDEO
MONITOR
TECLADO

MOUSE

TIPO DE CASE
OTROS

PRECIO.......cccooiiiiiiiien

< UPS/REG TRIPPLITE 500 VA

¢ 1,490.00

INTEL PENTIUM 11l 550 MHZ
UDMA/100

64 MB EDO PC 100

20GB WD

3% (1.44 MB) NEC.

3D AGP 8 MB

VIEWSONIC 6 SAMSUNG COLOR 0.28 dpi 14”
ACER

MICROSOFT TRECKER

MEDIA TORRE Tecnologia ATX
CDROM 52X CREATIVE/PARLANTES
MODEM 56.6 KBPS

........................................................................... ¢ 6,990.00

AMD K7 (DURON) 800 MHZ

MSI o BIOSTAR UDMA/66

64 MB EDO PC 100

20 GBWD

3% (1.44 MB) NEC.

3D AGP 8 MB

VIEWSONIC 6 SAMSUNG COLOR 0.28 dpi 14”
ACER

MICROSOFT TRECKER

MEDIA TORRE Tecnologia ATX
CDROM 52X CREATIVE/PARLANTES
MODEM 56.6 KBPS

.......................................................................... ¢ 6,900.00

AMD K7 (ATHLON) 1200 MHZ

MSI o BIOSTAR UDMA/66

64 MB EDO PC 100

20 GB WD

3% (1.44 MB) NEC.

3D AGP 8 MB

VIEWSONIC 6 SAMSUNG COLOR 0.28 dpi 14”
ACER

MICROSOFT TRECKER

MEDIA TORRE Tecnologia ATX
CDROM 52X CREATIVE/PARLANTES
MODEM 56.6 KBPS

............................................................................ ¢ 8,400.00




& 64 MB ADICIONALES

¢ 280.00
& Impresor LEXMARK Z12,
¢ 600.00

& Impresor LEXMARK Z32, 1200x1200 dpi, 2 cartuchos, 7.5ppm Negro / 3.5 ppm color
¢ 900.00

& Impresor LEXMARK Z52 2400x1200 dpi, 2 cartuchos, 15ppm Negro / 7 ppm color

¢ 1,980.00

+ Los componentes detallados anteriormente son los de mejor calidad......




GARANTIA

La memoria RAM cuenta con garantia 3 arios

Los discos duros cuentan con 3 afios de garantia
Las Motherboard cuenta con 3 afios de garantia
Los demas componentes gozan de 1 afio de garantia

La instalacion del equipo y la instalacién del software ya van incluidos. No incluye dafios
debido al voltaje inapropiado

En espera de que nuestra oferta merezca su digna aprobacion, para tener asi el placer de
servirle.

PRECIOS YA INCLUYEN IVA

DURACION DE OFERTA: 7 dias

TIEMPO DE ENTREGA.: 3 dias habiles

FORMA DE PAGO : CONTADO
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CONTRATO MARCO DE ARRENDAMIENTO DE EQUIPO

NUMERQO. En la ciudad de San Salvador, a las horas del dia de de dos mil. ANTE M,
Notario, de este domicilio, COMPARECEN: , quien es de de edad,

, de este domicilio, a quien conozco, portador de su cédula de Identidad Personal NUmero cero uno-

cero uno- trescientos veintitrés mil quinientos ochenta y uno, quien acta en nombre y representacion de la empresa
“XY” SOCIEDAD ANONIMA, Sucursal El Salvador, (en adelante “Arrendante”), una Sociedad autorizada para
realizar actos de comercio como sucursal extranjera, de conformidad con las leyes de la Republica de El Salvador, con

domicilio en la ciudad de San Salvador, personeria que mas adelante diré,

y (en adelante “Arrendatario”), una sociedad vigente y constituida de
conformidad con las leyes de la Republica de El Salvador, con [datos de la Sociedad con quien se contrate]
representada en este acto por su , representante legal (u otra calidad), (ambas entidades referidas
como “Partes”) Y ME DICEN:

Que han convenido en celebrar el presente CONTRATO MARCO DE ARRENDAMIENTO OPERATIVO DE
EQUIPO y sus modificaciones y/o adiciones hechas conforme a los términos y condiciones del presente contrato (en

adelante “Contrato Marco™) que tendra vigencia a partir del dia de 200 _, y el que se regira por

las siguientes clausulas:

PRIMERA. DEFINICIONES:

Salvo que el contexto de una frase lo requiera de otra forma, los términos que a continuacion se mencionan y que sean

escritos con inicial mayuscula a lo largo del Contrato Marco y los Programas de Arrendamiento, tendran los siguientes
significados, independientemente que se utilicen en singular o plural, y las palabras en género masculino se entenderan en

género femenino y viceversa:

“Equipo”, significara el o los bienes y, en general, todos los activos que se describan en cada uno de los Programas de

Arrendamiento (una o varias unidades) y que son arrendados conforme a dicho Programa de Arrendamiento y al presente
Contrato Marco, incluyendo todos los repuestos, partes, reparaciones, adiciones, agregados y accesorios que sean

incorporados al mismo, independientemente que hayan sido hechos por el Arrendante o el Arrendatario.

“Fecha de Inicio” significara la fecha en que el Plazo Basico de un Programa de Arrendamiento

comience, en el entendimiento que dicha fecha serd la que se establezca en el Programa de

Arrendamiento respectivo. En caso que no la hayan convenido las Partes en el Programa respectivo, la

Fecha de Inicio correspondera al primer dia del mes calendario siguiente a la dltima Fecha de

Instalacion del Equipo. Sin embargo, si la Fecha de Instalacion coincide con el primer dia del mes, la

Fecha de Inicio sera la misma que la Fecha de Instalacion.



“Fecha de Instalacion” significard la fecha en la que primero ocurra alguno de los siguientes
eventos: (i) instalacion del Equipo en la ubicacion sefialada por el Arrendatario, de conformidad con
los objetivos del Programa, o (ii) 7 dias después de que el Arrendante ponga el Equipo a disposicion
del Arrendatario, salvo el caso en que la compafiia designada por el Arrendatario para instalar tal

Equipo comunique que no la podré instalar debido a las condiciones del Equipo.

“Pagos Periodicos”, significara los pagos parciales y consecutivos, que para efecto de conveniencia, el Arrendatario
efectuara a cuenta de la Renta, en la forma, frecuencia y durante los periodos convenidos por las Partes en los términos del
Programa de Arrendamiento que corresponda. A dichos Pagos Periddicos se les podra adicionar los impuestos

correspondientes.

“Plazo Basico”, significara el plazo durante el cual cualquier Programa de Arrendamiento del

presente Contrato Marco estara en vigencia, el cual comenzara en la Fecha de Inicio.

“Programa de Arrendamiento” o “Programa”, significara conjunta o individualmente, cada uno de los documentos que
las Partes suscriban en uno o sucesivos actos en, o con posterioridad, a la fecha de celebracion del presente Contrato Marco,
en forma substancialmente igual a la forma que se contiene en el Anexo “A” del presente Contrato Marco, y que contendra
la identificacién del Equipo, asi como todas las caracteristicas del mismo, en el entendimiento que cada Programa de
Arrendamiento se numerara progresivamente en forma sucesiva y se sujetara a los términos y condiciones previstos en el

presente Contrato Marco.

“Renta”, significara la cantidad total que el Arrendatario deberd pagar al Arrendante por el
arrendamiento del Equipo, o  por cualquier otro concepto de conformidad con las reglas estipuladas en
el presente Contrato Marco o, tal y como se convenga en cada Programa de Arrendamiento de Equipo.

En ningln caso el monto de la Renta podra ser menor a la suma de todos los Pagos Periodicos.

“Rebajas o Disminuciones”, significard cualquier disminucion originada por una retencion,
reduccién, compensacién, defensa, contrademanda o reconvencion, no importando como se designe,

la razén o el fundamento de la misma.

“Certificado de Aceptacion”, significard conjunta o individualmente, cada uno de los documentos
que el Arrendatario suscriba simultaneamente o con posterioridad a la fecha de firma de un Programa
de Arrendamiento , en forma sustancialmente igual a la forma que contiene el Anexo “B” del presente
contrato y que hace constar la entrega y aceptacion del Equipo por parte del Arrendatario. Cada
Certificado de Aceptacion se numerara correlativamente identificandose el Programa de Arrendamiento

y Contrato Marco a que pertenece. Asi mismo serd firmado por el Arrendatario y se sujetard a los



términos y condiciones previstos en el presente Contrato Marco y el Programa de Arrendamiento

correspondiente.

Todas las cantidades a que se haga referencia en este Contrato Marco y cualquier Programa de

Arrendamiento seran en dolares, moneda en curso legal en los Estados Unidos de América.

SEGUNDA. OBJETO; BIEN ARRENDADO; TITULO:

2.1 Por medio del presente Contrato Marco Yy sujeto a la firma por parte del Arrendante y del Arrendatario del
Programa de Arrendamiento que corresponda, el Arrendante esta dispuesto a adquirir el Equipo que el Arrendatario indique
en el mismo con la finalidad de entregar en arrendamiento dicho Equipo al Arrendatario a fin de que éste adquiera
disposicién del goce del mismo, conviniendo el Arrendatario a recibirlo en tal concepto, bajo las condiciones de este
contrato. Por tanto, sujeto a la suscripcion y firma del Programa de Arrendamiento respectivo, el Arrendante da en
arrendamiento al Arrendatario, y el Arrendatario toma en arrendamiento del Arrendante, el Equipo descrito en cada
Programa de Arrendamiento que sea suscrito en su momento por las Partes. Las Partes convienen expresamente que cada
arrendamiento que se documente y formalice a través de un Programa de Arrendamiento, se sujetard a los términos y
condiciones del presente Contrato Marco el cual contiene todos los términos y condiciones generales que seran aplicables a
los arrendamientos de Equipo que el Arrendante y el Arrendatario formalicen a traves de cada Programa de Arrendamiento.
Cada Programa de Arrendamiento debera contener los términos especificos y/o adicionales que el Arrendatario y
Arrendante acuerden y constituird un convenio por separado y diferente de cualquier otro Programa de Arrendamiento. En
caso de que exista un conflicto entre lo previsto por el presente Contrato Marco y un Programa, lo previsto por el Programa
prevalecerd. Cada Programa indicara su Plazo Basico, los Pagos Periddicos por concepto de Renta relacionados con dicho
Programa especifico, la Fecha de Instalacion; la Fecha de Inicio, el lugar de la instalacién de cada Equipo (en adelante

“Ubicacion del Equipo”) y cualesquiera otros términos adicionales.

2.2 Las Partes acuerdan que el Equipo es, y en todo momento sera, propiedad del Arrendante;

consecuentemente, el Arrendatario concede el derecho a entrar al bien inmueble en que se encuentra el Equipo para

reposeerlo en caso de Incumplimiento. EI Arrendatario no tendra derecho, titulo o interés alguno sobre el Equipo,

salvo en los casos especificados en este Contrato Marco. Previo a la entrega de cualquier Equipo, y a solicitud del

Arrendante, el Arrendatario debera obtener a satisfaccién del Arrendante un certificado o declaracion del propietario,

usufructuario o poseedor por cualquier titulo del bien inmueble en el que se localizara el Equipo en el que reconoce tal

propiedad por parte del Arrendante y renuncia expresa e irrevocablemente a cualquier derecho de posesion, accesion o

a cualquier otro derecho sobre el mismo. En caso de que el Arrendante proporcione al Arrendatario etiquetas, placas

u otro tipo de marcas que indiquen que el Equipo es propiedad del Arrendante, el Arrendatario debera colocarlas en

un lugar destacado en el Equipo

2.3 La linea de arrendamiento global negociada por las Partes y que regira este Contrato Marco se estima
en la suma de US $ DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA. Dicho monto podré solo

ser aumentado por acuerdo de las Partes debidamente documentado.



TERCERA. PLAZO DEL ARRENDAMIENTO; PAGO PERIODICO DE LA RENTA:

3.1 El plazo del presente Contrato Marco comenzard a regir en la fecha arriba indicada y continuara
mientras el plazo de cualquier Programa esté vigente. En relacion con un Programa especifico, su

Plazo Béasico comenzara a correr en la Fecha de Inicio y tendra vigencia hasta su vencimiento.

Vencido el Plazo Basico de un Programa especifico, éste se ampliara automaticamente por plazos de treinta
dias, a menos que el Arrendatario notifique por escrito al Arrendante su intencion de dar por terminado el Programa
con 120 dias de anticipacion a la fecha de vencimiento original o que el Arrendante notifique en cualquier momento
por escrito al Arrendatario la finalizacién del Programa. Durante cualesquiera de las prdrrogas del Plazo Basico, el

monto de Pago Periddico, sera el mismo que aquel pagado durante el Plazo Basico.

Durante cualquiera de las prérrogas al Plazo Bésico, cualquier notificacion de no prorrogarse debera hacerla el
Arrendatario por escrito al Arrendante con una anticipacion de 120 dias de la fecha proyectada de terminacion y se
referira y sera efectiva a todo el Equipo objeto del Programa respectivo. El Arrendante debera hacer esa notificacion
por escrito sin limite de plazo. Tal notificacion de terminacion no podra ser revocada unilateralmente una vez que sea

recibida por la otra Parte.

3.2 El Arrendatario, sin necesidad de notificaciones o demandas posteriores, se obliga a pagar al
Arrendante, mediante el depdsito o la transferencia de fondos inmediatamente disponibles a la cuenta
bancaria que se especifique en los Programas respectivos o en cualesquiera otra cuenta que el
Arrendante le notifique posteriormente por escrito al Arrendatario con quince (15) dias de anticipacion,
las cantidades correspondientes a los Pagos Periddicos que a cuenta de Renta se establezcan en cada
Programa de Arrendamiento. El primer Pago Periddico se hara en la Fecha de Inicio y de ahi en
adelante el primer dia habil de cada periodo de pago convenido, durante el Plazo Béasico o cualquier
extension del mismo, todo de conformidad con lo estipulado en cada Programa de Arrendamiento,

Asimismo, el Arrendatario se obliga a pagar al Arrendante en los términos establecidos en el parrafo anterior, por
concepto de servicios de arrendamiento, una cantidad igual al monto del Pago Periddico respectivo dividido entre el nimero
de dias que tenga el periodo de pago convenido, multiplicado por el nimero de dias transcurrido entre la fecha de
suscripcion y firma del Programa de Arrendamiento que corresponda y la Fecha de Inicio del mismo, en el entendido de que

dicha cantidad debera ser pagada al momento de la Fecha de Instalacion .

Para efectos de liquidacion de impuestos, el Arrendante extenderd al Arrendatario comprobantes de pago expresados en
Colones Salvadorefios por la suma que resulte de convertir las obligaciones en Dolares de Estados Unidos de América a
Colones Salvadorefios al cambio del dia vigente a la fecha de pago o el que el Arrendatario haya obtenido al momento de
verificar el pago. Para cualquier otro caso en que deba verificarse algtin pago en Colones Salvadorefios de las cantidades

debidas bajo este Contrato y sus Programas, el tipo de cambio aplicable para la conversion de Dolares de los Estados



Unidos de América a Colones salvadorefios sera el que el Arrendante determine de acuerdo a las condiciones de mercado

vigentes al momento del pago.

El Arrendatario manifiesta su entendimiento y acepta que sus obligaciones de pago derivadas de este Contrato
Marco y los Programas de Arrendamiento suscritos por las Partes, son absolutas e incondicionales y que no estan
sujetas a ninguna compensacion , reduccion, reclamo o resarcimiento de tipo alguno, incluyendo, pero sin limitarse
a, Rebajas o Disminuciones causadas por reclamos pasados, presentes o futuros que surjan por motivo de este
Contrato Marco, de cualquier Programa o de cualquier reclamo del Arrendatario contra el Arrendante, o de cualquier
persona a la que el Arrendante hubiere cedido o enajenado cualesquiera derechos relacionados o derivados de este
Contrato Marco (en adelante “Cesionario”) , contra el fabricante o vendedor del Equipo o, finalmente, contra
cualquier otra persona o entidad. EI Arrendatario deberd hacer los Pagos Periddicos incondicionalmente durante la
vigencia de este Contrato Marco, aln cuando existan disputas relacionadas con el Equipo, instalacion del mismo, la
garantia del Equipo, eventos de caso fortuito o fuerza mayor. En este acto el Arrendatario renuncia de antemano a

cualquier derecho de compensacion.

En concordancia con lo anterior, las Partes acuerdan que la Renta es una prestacion unitaria y Unica por el
Arrendamiento de Equipo, por lo que en el caso de que el Arrendatario devuelva el Equipo antes de la terminacién del
Plazo Bésico del Programa correspondiente, quedara obligado al pago de la clausula penal establecida en el Anexo
respectivo del Programa correspondiente. Es expresamente convenido que por el pago de la pena no se extingue la

obligacion principal.

Si el dia en que el Arrendatario debiere realizar en favor del Arrendante cualquier pago, fuere un dia inhabil,
entendiéndose como tal, un dia en que los bancos (instituciones de crédito) no estuvieren abiertos al publico para la
realizacién de operaciones bancarias normales en la ciudad de San Salvador, El Salvador, dicho pago se hara el dia habil
inmediato posterior. Cuando cualquier pago se incumpla, el Arrendatario deberd pagar intereses a una tasa de tres (3%) por
ciento mensual (en adelante “Intereses Moratorios™) sobre las sumas vencidas y no pagadas, contadas a partir de la fecha en
la que vencio el plazo para el pago respectivo, sin perjuicio del derecho que tendra la Arrendante de terminar el presente

contrato o exigir el cumplimiento forzoso del mismo o intente otras acciones o recursos.

El Arrendatario cuando asi lo requiera el Arrendante, firmara los titulos valores que sean necesarios para documentar
los Pagos Periddicos a su cargo. Una vez suscritos dichos titulos valores, el Arrendante podra negociarlos libremente, lo

que se le comunicara al Arrendatario para los efectos legales pertinentes.
CUARTA. SELECCION Y ENTREGA DEL EQUIPO

El Arrendatario declara y garantiza en forma incondicional, en relacién con todos y cualesquiera Programas de
Arrendamiento que se suscriban en virtud de este Contrato Marco, que: (a) ha seleccionado a su cuenta y riesgo, en
forma directa y de conformidad con sus propios intereses y necesidades y en razén de su giro, profesion u oficio de
sus representantes, y seleccionara directamente y de conformidad con sus propios intereses, tanto el Equipo en cuanto
a la marca, caracteristicas, condiciones, capacidad, tipo, modelo, calidad, uso para el destino previsto, comerciabilidad

y demas especificaciones, como al proveedor, fabricante o constructor del mismo y que no se ha basado, confiado o se



basara o confiara en aseveracion, informacion o recomendacion del Arrendante o sus empleados, y (b) en la Fecha de
Instalacion, firmard y entregara al Arrendante un Certificado de Aceptacion del Equipo, en la forma adjunta al
presente Contrato Marco como Anexo B. Ese Certificado de Aceptacion constituira evidencia concluyente de lo
anteriormente manifestado por las Partes. Igualmente hace constar que el Equipo que se le otorga en arrendamiento en
los términos del Programa correspondiente, es de su entera satisfaccion de acuerdo a los términos del Programa
respectivo; en el entendido de que la firma del Programa y sus Anexos por parte del Arrendatario, sera considerado
como un Certificado de Aceptacion, el cual constituira plena prueba de la recepcion y aceptacion del Equipo por parte
del Arrendatario. Mediante la suscripcion por parte del Arrendatario del Certificado de Aceptacion, éste hace constar
haber recibido el Equipo en buen estado .En este acto, el Arrendatario autoriza al Arrendante para completar la
informacién sobre el nimero de serie y/o la Fecha de Instalacién en caso de que el Certificado de Aceptacion se

entregue incompleto.

Seran por cuenta del Arrendatario la totalidad de los gastos y riesgos que se originen con motivo de la entrega
del Equipo. El Arrendatario afirma que conoce bien el Equipo seleccionado por él y que le sera entregado
directamente por el proveedor, fabricante o constructor del mismo en el lugar que se determine en el Programa de
Arrendamiento y que constituira el lugar de ubicacion del Equipo. El Arrendante, de conformidad con las
instrucciones que al efecto reciba del Arrendatario, entregara al proveedor, fabricante o constructor del Equipo, el
precio total respectivo de los mismos, en el entendido de que las facturas correspondientes quedaran en poder del
Arrendante.

QUINTA. GARANTIAS; RENUNCIA DE GARANTIAS:

5.1  EIl Arrendante garantiza que (a) siempre que no haya ocurrido un evento de Incumplimiento de conformidad
con el presente Contrato Marco y cualesquiera Programas: (i) el Arrendatario tendra el derecho al uso normal y
pacifico, a la tenencia y al disfrute y goce del Equipo, sujeto a las condiciones y segun lo estipulado en este Contrato
Marco y el Programa respectivo, y (ii) no obstante el Arrendante haya cedido, enajenado, , transferido cualesquiera
derechos relacionados con o derivados de este Contrato Marco o cualquier Programa, o haya otorgado una prenda que
afecte al Equipo, ni el Arrendante ni el Cesionario podran interferir con el derecho del Arrendatario al disfrute del
Equipo, y (b) a la Fecha de Instalacion, el Arrendante debera ser el propietario del Equipo o tener derecho a darlo en
arrendamiento al Arrendatario.

5.2 CON EXCEPCION DE LA GARANTIA OFRECIDA EN LA CLAUSULA ANTERIOR, EL
ARRENDANTE NO OFRECE NINGUNA OTRA GARANTIA, SEA EXPLICITA O IMPLICITA. LAS
GARANTIAS NO OFRECIDAS POR EL ARRENDANTE INCLUYEN, PERO NO SE LIMITAN A, EL DISENO
O LAS CONDICIONES DEL EQUIPO, SU CALIDAD PARA SER COMERCIALIZADO, OFRECIDO Y/O
VENDIDO EN EL SALVADOR, SU ESTADO, CAPACIDAD O DURABILIDAD PARA CUALQUIER
PROPOSITO Y ESPECIALMENTE PARA EL USO PREVISTO, LA CALIDAD DEL MATERIAL O
FABRICACION DEL EQUIPO, LA CONFORMIDAD DEL EQUIPO A LAS DISPOSICIONES Y
ESPECIFICACIONES DE CUALQUIER ORDEN U ORDENES DE COMPRA RELACIONADOS CON EL. EL
ARRENDATARIO MANIFIESTA QUE TOMA EN ARRENDAMIENTO EL EQUIPO TAL Y COMO FUE
ADQUIRIDO DE SU FABRICANTE, DISTRIBUIDOR, REPRESENTANTE O PROVEEDOR. EL



ARRENDANTE NO TENDRA RESPONSABILIDAD, YA SEA OBJETIVA O SUBJETIVA, FRENTE AL
ARRENDATARIO O FRENTE A CUALQUIER OTRA PERSONA POR CUALQUIER RECLAMO, PERDIDA O
DARO CAUSADO, O QUE SE ALEGUE HAYA SIDO CAUSADO, DIRECTA O INDIRECTAMENTE, POR EL
EQUIPO, YA SEA INCIDENTALMENTE O POR CUALQUIER DEFICIENCIA O DEFECTO O SITUACION
RELACIONADO(A) CON EL.

El Arrendatario libera expresamente al Arrendante de cualesquiera responsabilidad derivada del
arrendamiento del Equipo, inclusive cualesquiera responsabilidad surgida de dafios, defectos de
funcionamiento u otro tipo, iniciales o sobrevinientes, vicios ocultos, error u omision en el Equipo o en
la descripcion del mismo, asi como por el retardo 0 mora en la entrega u otros incumplimientos o faltas
por parte del proveedor, fabricante o constructor del Equipo en la entrega del mismo; renunciando a
desistir del contrato o a cualquier reclamo en contra del Arrendante por ese concepto. Asimismo el
Arrendatario en razon de haber seleccionado directamente el Equipo, declara que no tiene nada que
reclamar por averias en el Equipo, necesidad de obras de manutencion de la cosa, sustitucion o
reparaciones necesarias, locativas, ain cuando sean de larga duracion. De la misma manera, renuncia a
cualquier reclamo o accion proveniente de cambios en la forma o caracteristicas del Equipo por obras,
trabajos o reparaciones que no puedan sin grave inconveniente diferirse y que el Arrendante, fabricante,
distribuidor o proveedor haga en el Equipo. Renuncia también a cualquier accion de terminacion del
Programa respectivo o del Contrato Marco, o a cualquier reclamo de indemnizacion por dafios y
perjuicios si por el estado o la calidad del Equipo, se ve el Arrendatario imposibilitado de hacer uso de
él, como en general por cualquier otra hipotesis en la cual el Arrendatario no pudiese hacer uso del
Equipo por cualquier motivo. Finalmente, renuncia a cualquier accién o reclamo por reintegro o
reembolso del costo de las reparaciones indispensables, no locativas, que hubiese hecho en el Equipo
por cualquier causa, asi como a reclamar el reembolso del costo o a separar y llevarse los componentes

0 materiales que constituyan mejoras Utiles al Equipo hechas por él. ,

5.3 Para estos efectos, el Arrendatario manifiesta que el Equipo ha sido adquirido de
conformidad con sus indicaciones, instrucciones y recomendaciones y que, ademas, ha sido adecuada y
suficientemente informado sobre el Equipo, su utilizacidn y los riesgos derivados de ésta por personas
distintas al Arrendante. No obstante lo anterior, siempre que no haya ocurrido un evento de
Incumplimiento, el Arrendatario tendra derecho a disfrutar de las garantias otorgadas al Arrendante por
el fabricante o proveedor del Equipo y en lo posible y aplicable, en este acto el Arrendante cede las
garantias mencionadas al Arrendatario, para lo cual el Arrendante le proporcionara cualquier tipo de
documentacion a su alcance que facilite dicho reclamo. En caso de terminacion anticipada del presente

Contrato Marco las garantias deberan ser transferidas de nuevo al Arrendante. A solicitud del



Arrendatario, el Arrendante colaborara razonablemente con él en hacer efectivas tales garantias,
siempre que el Arrendatario asuma el costo que ello represente. EIl Arrendatario reconoce que ordend
cualesquier Equipo nuevo al proveedor del mismo, y ya sea: (a) el Arrendatario recibié una copia del
contrato por medio del cual el Arrendante adquirio el Equipo, o (b) el Arrendante informd al
Arrendatario, por escrito: (i) la identidad del proveedor (ii) que el Arrendatario debe contactar al
proveedor para obtener una descripcion exacta y completa de las garantias, incluyendo cualesquier
renuncias o limitaciones sobre ellas o sobre los recursos por ellas otorgados. ElI Arrendatario tendra,
derecho al beneficio de cualesquiera garantia del Equipo otorgada por el fabricante, proveedor o
constructor del mismo, por lo que el Arrendador en este acto autoriza al Arrendatario para que en su
nombre y representacion ejercite cualquier reclamo o accion a que haya lugar frente al proveedor,

fabricante o constructor del Equipo para ejercer la garantia aplicable.

SEXTA. GRAVAMENES; TRIBUTOS:

6.1 El Arrendatario no podré, directa o indirectamente, transferir, enajenar, gravar, o afectar de manera
alguna, (en adelante cada uno un “Gravamen”) ni el Equipo, ni cualesquier derechos surgidos como consecuencia de
este Contrato Marco o sus Programas, como tampoco podra constituir, imponer, asumir o permitir la constitucion,
existencia o imposicion de cualquier clase de gravamen, garantia, anotacion, carga, embargo, decomiso o demanda
(cada uno un “Gravamen”) sobre el Equipo, la propiedad sobre el mismo o cualesquiera derechos relacionados al
Equipo. En caso contrario, el Arrendatario debera tomar, de forma inmediata, las medidas necesarias para cancelar
cualquier Gravamen que se hayan constituido o impuesto por cualquier tercero, salvo que el Gravamen se origine por
causas imputables al Arrendante. El Arrendante podra imponer un Gravamen al Equipo, respetando en todo momento
los derechos del Arrendatario conforme al presente contrato. No obstante cualquier disposicion en contrario, ningin
Gravamen impuesto o creado por el Arrendante, podra incrementar las obligaciones del Arrendatario o reducir las
obligaciones del Arrendante ni interferir con la tenencia, el uso y goce pacifico del Equipo por parte del Arrendatario
conforme al presente contrato, en tanto no se presente un Evento de Incumplimiento. Todos los gastos relacionados

con esa cancelacién correran por cuenta del Arrendatario.

6.2 El Arrendatario debera presentar las declaraciones de impuestos respectivas y pagar todos los

tributos, incluyendo pero no limitado a, impuesto sobre la renta, impuesto a la transferencia de bienes
muebles y a la prestacion de servicios, impuesto general sobre las ventas, impuestos sobre el valor
agregado, impuestos sobre el arrendamiento o uso del arrendamiento, timbres, especies fiscales, u otros
tributos, contribuciones, aranceles aduaneros o de importacion, cargos o retenciones de cualquier
naturaleza que sean originados por el presente Contrato Marco; y por aquellas obligaciones tributarias
imponibles al Arrendante, al Arrendatario o al Equipo por cualquier entidad gubernamental o autoridad
tributaria, extranjera o local, sea esta nacional, regional, departamental, municipal o de otra indole, en

relacion con el Equipo o como consecuencia de la venta, compra, pertenencia, entrega, arrendamiento,



tenencia, uso, operacion, devolucion u otra forma de disposicion del Equipo, o tributos que apliquen
sobre los pagos del Pago Periddico, sobre los ingresos o ganancias derivadas de él, o como
consecuencia del presente Contrato Marco (en adelante “Tributos”), incluyendo pero no limitado a,
impuestos de retencidén o similares de los cuales el Arrendante es responsable. Se excluyen de lo
anterior los Impuestos de los que sean objeto los ingresos netos o el negocio del Arrendante. El
Arrendatario debera reembolsar al Arrendante el monto por concepto de cualesquiera tributos pagados
por el Arrendante y que debieron haber sido pagados por el Arrendatario de conformidad con este
documento, en ese caso, el Arrendante podrd cobrar al Arrendatario un cargo administrativo. Este
cargo administrativo en ningun caso debera exceder el cinco por ciento (5%) del monto total que
deberd ser reembolsado al Arrendante. El Arrendatario reembolsara al Arrendante cualquier gasto
incurrido por impuestos sobre las ventas o impuestos sobre el uso que graven el Pago Periddico,
instalacion transporte o cualquier otro servicio relacionado con el Equipo. En caso de que el
Arrendatario calcule por si mismo el monto a pagar por concepto de impuesto sobre las ventas o
impuesto sobre el uso, o0 que éste deba pagar directamente el impuesto sobre las ventas o el impuesto
sobre el uso o cualquier otro tributo relacionado con cualquier cargo realizado por el Arrendante al
Arrendatario, o derivado de esta relacion contractual, el Arrendatario debera remitir inmediatamente al
Arrendante copias de las declaraciones de impuestos respectivas o cualquier documento de auditoria.
Cualesquier multas o intereses relacionados con las declaraciones de impuestos que el Arrendatario
deba presentar, o pagos que el Arrendatario deba efectuar directamente a cualquier autoridad tributaria,
y que sean imputados al Arrendante, deberan ser canceladas por el Arrendatario. Todos los pagos y
adelantos hechos por el Arrendante seran considerados como Pago Periddico que debe pagar el
Arrendatario, incluyendo, pero no limitado a, todos los tributos imputados al Arrendante, de los cuales
el Arrendatario tiene la responsabilidad de reembolsar de conformidad con el presente Contrato Marco;
y todos aquellos montos pagados por adelantado por el Arrendante con el fin de cancelar los tributos

que el Arrendatario debe pagar segun el presente Contrato Marco.

6.3. El Arrendante podré a su entera discrecion cobrar anticipadamente al Arrendatario la suma
correspondiente al impuesto a la transferencia de bienes muebles y a la prestacion de servicios por la
linea total de arrendamiento que sea contratada. Dicho cobro sera efectivo al firmarse cada Programa

de Arrendamiento.

SEPTIMA. INDEMNIZACION:



Salvo en los casos de negligencia grave o dolo, el Arrendatario deberd indemnizar y relevar al
Arrendante, sus Cesionarios, sucesores 0 causahabientes, asi como a sus respectivos empleados,
funcionarios y/o agentes (en adelante “Personas Indemnizadas™), de cualquier y toda responsabilidad, y
contra cualesquiera pérdidas (incluyendo pérdidas de beneficios fiscales que surgieren como resultado
de un acto, omision o falsedad por parte del Arrendatario), responsabilidades civiles, judiciales o
extrajudiciales, dafios, multas, reclamos, demandas, costos de cualquier tipo, gastos y desembolsos
segun la ley, incluyendo los honorarios de abogados y otros asesores y expertos, que sean impuestos a,
incurridos por, o establecidos contra las Personas Indemnizadas, y que sean consecuencia del
arrendamiento, la pertenencia, el uso, la tenencia, el control, el mantenimiento, la operacién y/o el
transporte del Equipo, lo cual incluye pero no se limita a, reclamos por violacion de propiedad
intelectual, patente, marca registrada o derechos de autor, y reclamos por dafios a la propiedad, lesiones
o muerte. Todas las indemnizaciones incluidas en esta clausula subsistiran una vez expirado este
Contrato Marco o cualquier Programa, en relacidn con los actos o eventos que ocurran o que se alegue
que han ocurrido previo a la devolucion del Equipo al Arrendante. Las indemnizaciones se establecen
explicitamente para el beneficio de, y se deberan implementar, por parte de una, varias, o todas las

Personas Indemnizadas.

Asimismo, el Arrendatario conviene y reconoce expresamente que el Arrendante no sera responsable
frente al Arrendatario o cualquier tercero por dafios causados directa o indirectamente por o con el
Equipo originados por cualquier causa.

Todas las indemnizaciones no cobradas que surjan como consecuencia de lo anterior, respecto a
actos o eventos ocurridos o que se aleguen ocurridos a partir de la fecha de la firma del Programa de
Arrendamiento, entre y durante el transporte y entrega del Equipo al Arrendatario por parte del
productor, fabricante o proveedor y hasta la devolucion del Equipo al Arrendante, continuaran siendo
exigibles hasta su prescripcion legal. Esta obligacion persistira no obstante el pago total de todas las
cantidades debidas conforme al presente Contrato Marco y los Programas de Arrendamiento y no
obstante la terminacion o terminacion natural anticipada por cualquier causa del presente Contrato

Marco o de todos o cualesquiera Programas de Arrendamiento.

OCTAVA. USO; INSTALACION; MANTENIMIENTO; INSPECCION:

8.1 El Arrendatario deberd cumplir con la legislacion y los requerimientos y normativas técnicas
proporcionadas por el fabricante del Equipo o un representante autorizado del fabricante, que se relacionen con la

instalacion, importacion, uso, tenencia u operacion del Equipo; usarlo solamente en el curso normal de las operaciones



de la empresa y dentro de la capacidad normal del Equipo, sin abusar de él; y en tal virtud obtener y mantener por su
cuenta las licencias, permisos, registros y demas documentacién que se requiera por las leyes, reglamentos y decretos
aplicables. Sera a cargo del Arrendatario cualquier infraccion, multa o sancién impuesta por las autoridades

competentes en relacion con lo anterior;

8.2 EIl Arrendatario debera pagar por su cuenta todos los gastos relativos a la instalacion, transporte, aparejos, proteccién,
funcionamiento, conservacién, desempaque y reempaque, manejo y seguros relacionados con el Equipo, incluyendo aquellos
derivados de la elaboracion del presente Contrato Marco y los Programas de Arrendamiento, a partir del momento en que éste
sea entregado al Arrendatario y con el fin de que sea devuelto al Arrendante, ya sea al vencimiento o terminacion anticipada del
Plazo Inicial o al vencimiento de cualquier prérroga de éste. La devolucion debera hacerse en el lugar especificado por el
Arrendante dentro del territorio de la Republica de El Salvador (en adelante “Lugar de Devolucién™). EIl Arrendatario deberd
proveer instalaciones y condiciones adecuadas para el Equipo. Con este fin, en este acto el Arrendatario se obliga a mantener
las condiciones estipuladas como medidas de seguridad para el Equipo, contenidas en el “Addendum de Medidas de
Aseguramiento” contenidas en la pdliza colectiva del Arrendante con la compaiiia aseguradora de su eleccion. El Arrendatario

hace constar que copia de ese documento le ha sido entregado y, por lo tanto, aprueba esas condiciones.

8.3 Correrd por cuenta del Arrendatario el adecuado mantenimiento y operacion del Equipo, el
mantener buenas condiciones para su funcionamiento, repararlo y mantener su buena apariencia, y
protegerlo del desgaste, salvo el desgaste normal por el uso diario. Salvo autorizacion contraria
expresa del Arrendante, el Arrendatario debera suscribir y mantener vigente un contrato de
mantenimiento con el fabricante del Equipo o un representante autorizado del fabricante y debera
adquirir por su cuenta y utilizar exclusivamente repuestos, herramientas y accesorios nuevos y
legitimos del fabricante, proveedor o constructor. En tal caso, el Arrendatario obligara al fabricante
del Equipo o un representante autorizado del fabricante a mantenerlo en buenas condiciones, salvo el
desgaste normal por el uso diario, de conformidad con las disposiciones del contrato de
mantenimiento, y deber4 comprobar la existencia de tal acuerdo al Arrendante, en caso de que el
Arrendante asi se lo requiera. El Arrendatario debera permitir, dentro de las horas normales de
operacion, el acceso del fabricante a sus instalaciones, con el fin de que representantes del fabricante
puedan realizar las inspecciones y los cambios necesarios para mantener al Equipo en las condiciones
establecidas en este documento. Al desinstalarse el Equipo, el Arrendatario debera suministrar al
Arrendante evidencia por parte del fabricante de que el Equipo se encuentra en niveles de ingenieria

actualizados y que califica para el contrato de mantenimiento del fabricante.

8.4 El Arrendatario debera permitir, dentro de las horas normales de operacion, previa notificacion escrita
y sujeto a los procedimientos razonables de seguridad, la entrada del Arrendante, o a una persona designada por él,
con el fin de inspeccionar el Equipo, el registro del Equipo que tenga el Arrendatario y los registros de mantenimiento

del Equipo.



8.5 Debera el Arrendatario instalar por su cuenta y riesgo y utilizar el Equipo precisamente en el
lugar que para tal efecto se determine en el Programa de Arrendamiento correspondiente, el cual
constituird el lugar de ubicacién del Equipo, no pudiendo trasladarlo a un lugar diferente, salvo
autorizacion expresa del Arrendante. En caso de que el Equipo sea vehiculo automotor o equipo de
transporte en general, deberd informar al Arrendante por escrito el o los lugares de ubicacion. El
Equipo no podré ser trasladado, en ningln caso, fuera de la Republica de El Salvador.

8.6 El Arrendatario recibira a su satisfaccion, el Equipo directamente del proveedor, fabricante o
constructor del mismo; en el estado y condiciones de buen uso convenidas. Asimismo se obliga a
entregar al Arrendante toda la documentacion relativa al mismo, tales como facturas, boletas de pago
de todos los impuestos correspondientes, recibos de pago de impuestos del propietario y documentos y
permisos de importacion. Es expresamente convenido que la importacion del Equipo serd cuenta y

riesgo del Arrendatario.

8.7 El Arrendatario debera realizar todas las acciones para recuperar el Equipo y/o defender y
proteger el uso y goce del mismo, en caso de despojo, perturbacion o cualquier acto de terceros que
afecte el uso o goce total o parcial del mismo, ya por vias de hecho o de derecho legitimas, asi como
notificar por escrito y de inmediato al Arrendante de dichas circunstancias. En caso de ocurrir alguno
de estos supuestos, el Arrendante autorizard al Arrendatario para que siga los procedimientos
necesarios y ejercite las acciones o defensas, respectivas, sin perjuicio del derecho del Arrendante de

ejercitarlas directamente.

El Arrendatario libera expresamente al Arrendante de toda responsabilidad en estos casos y renuncia a
cualquier accién o reclamacion en contra del Arrendante por: incorporacion de cambios en la forma o
caracteristicas del Equipo; por la perturbacion del goce del Equipo por parte de cualquier persona;
dafios y perjuicios cuando el uso y goce del Equipo sea perturbado por vias de hecho o derecho por

terceros.

8.8 Debera el Arrendatario reembolsar al Arrendante, en cuanto este se lo solicite,
cualesquier cantidad que el Arrendante hubiere erogado por cuenta del Arrendatario, por obligaciones
de pago a cargo del Arrendatario derivadas del presente Contrato Marco y sus Programas de

Arrendamiento, tales como seguros, impuestos, transporte, licencias, permisos y demas.



8.9 El Arrendatario notificara por escrito y de inmediato al Arrendante de cualquier
conflicto obrero-patronal, de naturaleza individual o colectivo, entre el Arrendatario y sus trabajadores,
en el entendido de que el Equipo, por ser propiedad del Arrendante, no podré ser embargado, gravado,
tomado o dado en garantia por parte de los trabajadores por concepto de cualesquiera prestaciones que

el Arrendatario pudiere adeudarles.

8.10 EI Arrendatario debera asegurar el Equipo en los términos de la clausula Décima Segunda

posterior.

8.11 EIl Arrendatario deberd responder en todo caso no solo por sus propias acciones, sino por el
hecho o acciones de las personas bajo su cuidado o dependencia segun lo establece el Codigo Civil de
El Salvador.

8.12 En caso de que el Arrendante proporcione al Arrendatario etiquetas, placas u otro tipo de
marcas que indiquen que el Equipo es propiedad del Arrendante, el Arrendatario debera colocarlas en

un lugar destacado en el Equipo.

NOVENA. INCUMPLIMIENTO:

En caso de que se presentare cualesquiera de las siguientes situaciones, éstas constituiran eventos de incumplimiento

por parte del Arrendatario conforme al presente Contrato Marco (en adelante “Incumplimiento”):

(@) La falta de pago puntual por parte del Arrendatario de cualquier monto del Pago Peri6dico o
Renta, en la fecha establecida en este contrato o cualquier Programa de Arrendamiento firmado

bajo el presente Contrato Marco de Arrendamiento .
(b) El incumplimiento por parte del Arrendatario de los plazos del presente Contrato Marco;

(c) La devolucion anticipada del Equipo por parte del Arrendatario sin que hubiere cumplido la
totalidad de los pagos de conformidad con el plazo del Programa correspondiente;

(d) El Incumplimiento por parte del Arrendatario de cualquier otro acuerdo, obligacion o condicion
establecidos en este Contrato Marco o sus Programas, y que tal Incumplimiento continGe ocurriendo, a

juicio del Arrendante, durante quince (15) o mas dias a partir de que el Arrendante asi lo comunique



por escrito al Arrendatario. Este plazo tendra el efecto de reconvencion convencional por lo que una

vez transcurrido, el Arrendatario estara en mora;

(e) La falsedad total o parcial de cualquier manifestacion y/o garantia emitida por parte del

Arrendatario en este Contrato Marco o en cualquier Programa;

) El cese de operaciones del Arrendatario como sociedad o empresa en funcionamiento, la

transferencia, gravamen o enajenacién de cualquier derecho del Arrendatario adquirido mediante este Contrato Marco
en beneficio de un acreedor, la admision escrita de su incapacidad para pagar las deudas antes de que el plazo para
hacerlo expire, la presentacion por parte del Arrendatario de una solicitud voluntaria o involuntaria de liquidacion,
quiebra, suspension de pagos o insolvencia, la declaracion judicial de quiebra o en estado de insolvencia en contra del
Arrendatario; la presentacién de una peticién de reorganizacion, de arreglo, de liquidacion, o de disolucién de
conformidad con la legislacion salvadorefia, la presentacion de un escrito en el cual el Arrendatario admita los hechos
que se le atribuyen en su contra en un caso judicial, arbitral, administrativo, tributario o de cualquier otra naturaleza,
la aceptacion de nombramiento de un fiduciario, interventor, administrador por intervencion judicial, o liquidador del
Arrendatario o de parte sustancial de sus activos o propiedades, y/o finalmente, cualquier accion del Arrendatario o
sus accionistas con el fin de disolver o liquidar al Arrendatario. Es expresamente convenido que la insolvencia del

Arrendatario pondra fin al arriendo y no habra derecho a sustitucién del Arrendatario por sus acreedores;

(9) La falta de desestimacion, desecho, o anulacién, dentro de los sesenta (60) dias posteriores al inicio de
cualquier procedimiento de reorganizacion, arreglo, reajuste, liquidacién, quiebra, insolvencia, administracién por
intervencién judicial, disolucién o similar de conformidad con la legislacion salvadorefia, y la falta de desestimacion,
desecho, o anulacién, dentro de los sesenta (60) dias posteriores al nombramiento, con o sin el consentimiento del
Arrendatario, de un fiduciario, interventor, administrador por intervencion judicial, curador, o liquidador del

Arrendatario o de la totalidad o parte sustancial de sus activos y propiedades;

(h) El intento por parte del Arrendatario, por cualquier medio, de remover, vender, traspasar,

enajenar, gravar, prendar, deshacerse, o subarrendar el Equipo, o ceder total o parcialmente los

derechos del presente Contrato Marco o cualquier derecho derivado de los Programas de

Arrendamiento, excepto en aquellos casos expresamente permitidos en el presente Contrato Marco.

(i) Por ejecucion judicial iniciada en contra del Arrendatario por terceros o por el Arrendante por

cualquier causa;

(j) Por la falta de pago del Arrendatario de cualquier otra cantidad debida, o cualesquiera intereses

0 primas establecidas en el presente Contrato Marco o cualquier Programa de Arrendamiento.

(k) Si cualquier tercero o autoridad gubernamental inicia cualquier tipo de acciones para expropiar,

apropiarse o asumir la propiedad, posesion, uso, goce, custodia o el control total o parcial de las



propiedades del Arrendatario, o restringir la capacidad de conduccién o autoridad de éste en la

conduccidn de sus negocios.

() En caso de incumplimiento grave por parte del Arrendatario de las leyes, reglamentos,
instructivos y demas normas especiales que regulan el desarrollo de sus actividades segun la naturaleza

especial de las mismas y que pongan en peligro el normal desarrollo de sus negocios.

DECIMA. EFECTOS DEL INCUMPLIMIENTO; RECURSOS:

En caso de que el presente Contrato Marco termine anticipadamente, o se presenten uno o varios de
los eventos de Incumplimiento estipulados en la clausula anterior, y en cualquier momento a partir de
ello, este Contrato Marco se dara por terminado y ocasionara la caducidad y vencimiento anticipado del
plazo del presente Contrato Marco y de todos los Programas de Arrendamiento y las obligaciones por
parte del Arrendatario se volveran exigibles en su totalidad, sin responsabilidad de ninguna clase para
el Arrendante y sin necesidad de intervencion judicial, quedando en tal caso el Arrendatario obligado al
pago de la clausula penal (“Clausula Penal”) establecida en el Anexo al Programa de Arrendamiento, al
pago total de la Renta debida y cualesquiera otras cantidades insolutas derivadas del Contrato Marco
y/o de cualesquiera Programas de Arrendamiento; y quedando en tal caso el Arrendatario, sin beneficio
de division del pago de la Renta. EI Arrendatario queda asimismo obligado a devolver el Equipo al
Arrendante, en los términos de la clausula Décima Tercera del presente.

Ocurrida la terminacién del Contrato Marco y/o cualesquiera Programa de Arrendamiento como
consecuencia de un Evento de Incumplimiento por parte del Arrendatario, el Arrendador dara aviso al
Arrendatario a efecto de que éste proceda a la devolucién del Equipo correspondiente y al pago de la
Clausula Penal establecida con anterioridad. EI Arrendatario por este medio y en forma expresa
renuncia al requerimiento establecido en el articulo 1737 del Codigo Civil de la Republica de El
Salvador, por lo que una vez finalizado el presente Contrato Marco y cualesquiera Programas de
Arrendamiento, estara éste obligado a restituir la cosa y al pago de la Clausula Penal. Ninguno de los
derechos o acciones a que hace referencia esta clausula debera entenderse como de ejercicio
excluyente, sino cada uno serd acumulativo y adicional a cualquier otro derecho o accion antes
mencionado o que se encuentre disponible para el Arrendador bajo la ley. Ninguna renuncia, expresa o
tacita del Arrendador debera considerarse como una renuncia en relacion con cualquier otro
incumplimiento por parte del Arrendatario o una renuncia de cualquiera de los derechos del

Arrendador.



Al suceder un Incumplimiento, el Arrendante podra, a su discrecion, ademas de dar por
terminado el presente Contrato Marco con los efectos antes expuestos, tomar una o mas de las

siguientes medidas:
(@) Volver a arrendar o vender el Equipo, o parte de él, en una subasta publica o privada;

(b)Ejercer cualquier otro derecho o recurso disponible segun el presente Contrato Marco y/o la

legislacion salvadorefia.

DECIMA PRIMERA. DANO; DESTRUCCION O PERDIDA DEL EQUIPO:

111 A partir de la fecha de la firma del Programa de Arrendamiento y hasta la fecha de devolucién del
Equipo al Arrendante, el Arrendatario manifiesta que serd el Unico responsable de los riesgos por vicios o defectos
ocultos del Equipo, de pérdida parcial o total del Equipo, dafios, dafio parcial, hurto, robo o destruccién total o parcial
del Equipo, por cualquier motivo que esos eventos ocurrieren.

11.2 En caso de dafio parcial o total, pérdida, robo, destruccion, o en caso de que el Equipo se
convierta en inutilizable permanentemente, o de un acto de expropiacién o confiscacién del Equipo
(cualesquiera de los casos mencionados se denominaran “Pérdida”), el Arrendatario debera notificar de
inmediato al Arrendante sobre la existencia de esa situacion de Pérdida, y sin perjuicio de los recursos
establecidos en la legislacion salvadorefia, el Arrendatario deberd pagar al Arrendante dentro de los
treinta (30) dias calendario siguientes a la fecha de terminacion respectiva, un monto idéntico al valor
del Equipo al momento de su adquisicién del proveedor del mismo, (valor de reposicion del Equipo) y
en su caso, los dafos causados a terceros. Este valor de reposicion se determinara en base al importe de
las facturas correspondientes en poder del Arrendante. En caso de que el Programa de Arrendamiento
respectivo formalice el Arrendamiento de diversos Equipos respecto de los cuales no hubiera ocurrido
un Caso de Pérdida, el Arrendante podré formalizar de nuevo el arrendamiento de dichos Equipos a

través de un nuevo Programa de Arrendamiento.

DECIMA SEGUNDA. SEGUROS:

Salvo autorizacion contraria y expresa otorgada por escrito por el Arrendante, las Partes convienen en que el
Arrendante, por cuenta y riesgo del Arrendatario, suscribira las pélizas de seguros que sean necesarias para cubrir los
riesgos de dafios, pérdidas, instalacion, desinstalacion y transporte del Equipo, asi como cualesquier responsabilidad
por dafios a terceros que puedan causarse por la tenencia, posesion , el uso y goce del Equipo. El plazo de cualquier
poliza de seguro serd el mismo que el del presente documento, o que el de cualquier Programa que se encuentre
vigente. EIl Arrendante, o cualquier Cesionario, debe ser designado como beneficiario Unico e irrevocable de
cualquier péliza. En cualquier caso, el Arrendatario sera el Gnico responsable de asumir el pago de cualquier suma

relacionada con seguros, incluyendo pero sin limitarse a, pagos periédicos por concepto de cualquier péliza de



seguros o suscripcion de péliza. EL ARRENDATARIO SE OBLIGA a que como consecuencia de ocurrir un caso de
Pérdida en caso de ser insuficientes las cantidades pagadas por las compafiias aseguradoras para cubrir en su
totalidad: en primer lugar los Pagos Periddicos vencidos y por vencerse de los Programas de Arrendamiento
respectivos a la fecha de pago de las cantidades correspondientes por parte de la compafiia aseguradora, en segundo
lugar la diferencia en su caso entre el valor de reposicion del Equipo respectivo y los Pagos Periddicos antes
mencionados y en tercer lugar, en su caso, los dafios causados a terceros, el Arrendatario incondicionalmente se
obliga a pagar al Arrendante cualquier diferencia no cubierta por las compafias aseguradoras. Caso contrario,
cualquier remanente sera devuelto al Arrendatario..

En el supuesto de que el Arrendante autorice por escrito al Arrendatario a que por su cuenta
contrate los seguros correspondientes, el Arrendatario debera entregar al Arrendante copia de las
polizas de seguro correspondientes dentro de los veinte (20) dias calendario siguientes a la fecha de
entrega de los Equipos, asi como también de la renovacion de dichas polizas mientras esté en vigor el
presente Contrato Marco y el Programa de Arrendamiento respectivo, o cualquier prorroga en su caso,
asi como los recibos correspondientes del pago de las primas respectivas. EI Arrendatario se obliga a
que la contratacion de la poliza correspondiente se hard al momento de recibir los Equipos y en dicha
poliza debera establecerse el tipo y alcance de la cobertura y que dicho seguro y las caracteristicas
contratadas del seguro no podran ser canceladas, alteradas o revocadas, sin previa aprobacion por
escrito del Arrendante a la compafiia aseguradora de que se trate.

De no cumplir el Arrendatario con sus obligaciones mencionadas en los parrafos anteriores, el
Arrendante contratara el seguro correspondiente por los riesgos antes mencionados y por cualesquiera
otros que estime convenientes, por cuenta y riesgo del Arrendatario, quien deberd reintegrar al
Arrendante las cantidades erogadas por tal concepto en un término que no excedera de treinta (30) dias
a partir de la fecha en que dichas cantidades hayan sido pagadas. Pasado este término las cantidades

debidas devengaran Intereses Moratorios .

DECIMA TERCERA. DEVOLUCION DEL EQUIPO:

Al término, por cualquier causa, del Contrato Marco o de cualesquiera Programa de Arrendamiento, el Arrendatario
debera, a su costo, desinstalar, reempacar y devolver el Equipo al Arrendante en su domicilio o en el lugar y fecha que este
Gltimo le indique por escrito para tal efecto, en el estado y condiciones en que el Arrendatario lo hubiere recibido, sin mayor
desgaste que el normalmente derivado de su uso o deterioro normal. En conformidad con lo establecido en la Clausula
DECIMA, pérrafo segundo, el Arrendatario renuncia expresamente al requerimiento de restitucion de la cosa establecido
para el Arrendante en el Articulo 1737 del Cddigo Civil de la Republica de El Salvador. EI Arrendatario debera hacerse
cargo y pagar todas las reparaciones y demas trabajos que requiera el Equipo, para que el mismo califique para el contrato

de mantenimiento estandar del fabricante o de cualquier distribuidor autorizado.



En caso de que el Equipo no fuere devuelto en la fecha a que se refiere el parrafo anterior, el
Arrendatario se obliga a pagar al Arrendante una pena por retraso igual a la cantidad que resulte de
calcular el Pago Periddico dividido por el nimero de dias que tenga dicho periodo, multiplicada por un
factor de dos (2) por cada dia que transcurra hasta la fecha en que dicho Equipo sea efectivamente
devuelto al Arrendante, sin perjuicio de la responsabilidad penal a que haya lugar por la retencion o
apropiacion indebida del Equipo por parte del Arrendatario.

El pago de esta pena por retardo se entendera en adicion a la obligacion del Arrendatario de pagar

todas las cantidades debidas al momento de la terminacién del Arrendamiento por cualquier causa.

DECIMA CUARTA. CESION POR PARTE DEL ARRENDANTE:

EL ARRENDANTE PODRA CEDER, GRAVAR, ENAJENAR, PIGNORAR, DISPONER, ENDOSAR , O
TRASPASAR EL PRESENTE CONTRATO MARCO, CUALQUIER DERECHO CONTENIDO EN EL
PRESENTE CONTRATO MARCO, EL FLUJO DE CAJA, LOS DERECHOS ECONOMICOS, CUALQUIER
PROGRAMA ADJUNTO, Y/O EL EQUIPO, A FAVOR DE UNO O MAS CESIONARIOS O TERCERAS
PERSONAS, SIN NECESIDAD DE OBTENER LA AUTORIZACION PREVIA DEL ARRENDATARIO A
QUIEN SE LE COMUNICARA EL PROCEDIMIENTO DE LEY.

14.1. CESION. Cualquier Cesionario del Arrendante tendra todos los derechos del Arrendante, pero ninguna
de las obligaciones estipulados en este Contrato Marco, a menos que otra cosa se acuerde explicitamente por escrito.
El Arrendatario se obliga a no presentar contra el Cesionario defensa o reclamacién alguna que el Arrendatario pueda
tener contra el Arrendante. El Arrendatario no tendra mas obligaciones con cualquier Cesionario de las que ya tenia
con el Arrendante en el momento de efectuarse la cesion, y tal cesion no debera limitar o restringir los derechos del
Arrendatario de conformidad con el presente Contrato Marco. En este acto, el Arrendatario (i) otorga su
consentimiento con respecto a tales cesiones o transmisiones, (ii) accede a firmar y otorgar de inmediato los recibos,
notificaciones notariales, acuerdos y otros documentos que el Arrendante o Cesionario podrian razonablemente
solicitar periodicamente con el fin de realizar tales cesiones o transmisiones conforme cada Programa sea
implementado v (iii) accede a cumplir a cabalidad los términos de tales cesiones o transmisiones. El Arrendatario
reconoce que cualquier cesion o transmision por parte del Arrendante, realizada de acuerdo con las disposiciones de la
presente clausula, no modificara sustancialmente los deberes y las obligaciones del Arrendatario contenidas en este
Contrato Marco, ni incrementara sustancialmente las cargas o los riesgos impuestos al Arrendatario. En el caso de

una cesion, toda referencia en el presente documento a “Arrendante” incluira al Cesionario.

DECIMA QUINTA. CESION O SUBARRENDAMIENTO POR PARTE DEL
ARRENDATARIO:

EL ARRENDATARIO NO PODRA CEDER, GRAVAR, ENAJENAR, PRENDAR, DISPONER
DE, NI TRASPASAR, LA TOTALIDAD O CUALESQUIERA DE SUS DERECHOS U



OBLIGACIONES ADQUIRIDAS EN VIRTUD DE ESTE CONTRATO MARCO Y/O DE LOS
PROGRAMAS DE ARRENDAMIENTO. TAMPOCO PODRA SUBARRENDAR EL EQUIPO O
PARTES DE EL, SIN EL PREVIO CONSENTIMIENTO POR ESCRITO DEL ARRENDANTE. Las
siguientes estipulaciones y condiciones regiran a cualesquier cesion o subarrendamiento que estén

permitidos de conformidad con las normas del presente documento:

€)] El Arrendatario debera notificar al Arrendante anticipadamente, y por escrito, sobre la ubicacion del
Equipo y la identidad del subArrendatario correspondiente (en adelante “SubArrendatario”) al menos treinta (30) dias

calendario antes de que se instale el Equipo en el domicilio del SubArrendatario;

(b) Ningan subarrendamiento y/o cesion de derechos tendra como consecuencia la subrogacion del
SubArrendatario en los derechos y obligaciones del Arrendatario y no eliminard o disminuird las
obligaciones del Arrendatario frente al Arrendante de conformidad con este Contrato Marco o

cualquier de sus Programas;

(c) Todo subarrendamiento o cesién deberd estar explicitamente sujeta y subordinada a los
términos y condiciones de este Contrato Marco y sus Programas, sus términos y condiciones deberan
ser aprobadas previamente y razonablemente por el Arrendante, y el Arrendatario debera ceder sus
derechos consecuencia de ese contrato a favor del Arrendante y del Cesionario, como garantia de que el

Arrendatario cumplira con sus obligaciones;

(d) EI Arrendatario otorgard al Arrendante el derecho de igualar la ultima propuesta para el
subarrendamiento o la cesion del Equipo, y de igualar la Gltima propuesta para el financiamiento o

arrendamiento de cualquier equipo que vaya a reemplazar al Equipo.

(e) El Arrendatario debera pagar al Arrendante una suma por gastos administrativos de USD

$2,000.00 por cualquier subarrendamiento o cesion que sea permitida por el Arrendante.
DECIMA SEXTA. REUBICACION:

El Arrendatario no podra trasladar o permitir el traslado del Equipo de su Ubicacion sin el previo
consentimiento escrito del Arrendante. Tal consentimiento no podra ser denegado sin razdn; sin
embargo, en ningun caso se podra reubicar el Equipo fuera de la Republica de EI Salvador. El riesgo
por pérdida y todos los costos y gastos relacionados con cualquier traslado del Equipo correran por

cuenta del Arrendatario.

DECIMA SEPTIMA. ALTERACIONES Y MODIFICACIONES AL EQUIPO:



El Arrendatario no podra hacer modificaciones, alteraciones o agregados al Equipo (aparte de los
accesorios y controles normales de operacion) sin el previo consentimiento escrito del Arrendante, que
no podra ser denegado sin razén. No obstante lo anterior, el Arrendatario tendra el derecho de adquirir
e instalar, por cuenta propia, algunos productos adicionales u opciones (en adelante “Modificaciones”),
siempre que (i) no modifiquen la funcién original o el uso normal del Equipo al que se le haréan las
Modificaciones, (ii) no requieran eliminar alguna parte del Equipo, (iii) no interfieran con la capacidad
del Arrendatario para obtener y mantener el contrato de mantenimiento con el fabricante del Equipo o
un representante autorizado del fabricante requerido en este documento, y (iv) tal Modificacion no
tenga un efecto adverso en el valor del Equipo o en los derechos del Arrendante. Tales Modificaciones
deberén ser del tipo que se instalan o remueven con facilidad, sin dafiar al Equipo, con el fin de
eventualmente poder restaurar el Equipo a sus condiciones originales. Sin embargo, con el
consentimiento previo y escrito del Arrendante, el Arrendatario no estara obligado a eliminar tales
Modificaciones. Cualesquiera Modificaciones que no sean eliminadas en un plazo méaximo de treinta
dias contados a partir de la terminacion por cualquier causa del Programa de Arrendamiento que
corresponda, pasaran a ser propiedad del Arrendante sin obligacion del Arrendante de abonar ninguna
cantidad al Arrendatario. Todas las Modificaciones deberan calificar para el contrato de
mantenimiento con el fabricante del Equipo o un representante autorizado del fabricante y se deberan

mantener conforme a lo establecido en este documento.

DECIMA OCTAVA. DECLARACIONES Y GARANTIAS DEL
ARRENDATARIO:

El Arrendatario declara y garantiza para beneficio del Arrendante y Cesionario para cada Programa, que con

base en consultas que ha realizado con sus asesores legales y contables al momento de la ejecucion y entrega del

presente Contrato Marco y de cada uno de sus Programas:

€)] El Arrendatario es una entidad legal existente, vigente, debidamente organizada y reconocida segin

las leyes de la Republica de El Salvador, segun consta en escritura publica otorgada ante los oficios del notario

, debidamente inscrita al nimero del Registro de Comercio, y tanto la sociedad, como su apoderado

(o_cargo que ejerce en la Sociedad el compareciente) poseen las facultades legales necesarias para suscribir este

Contrato Marco y sus Programas, se encuentran debidamente capacitados para celebrarlos conforme a su objeto

social, y el otorgamiento de este acto es concordante con los términos de su objeto social;



(b) El presente Contrato Marco y uno o todos sus Programas han sido debidamente firmados por el
Arrendatario y constituyen un acuerdo valido, legal y vinculante por parte del Arrendatario, ejecutable
de acuerdo a sus términos, ya que es su voluntad obligarse en los términos y condiciones del presente
Contrato Marco y sus Programas, sujeto a cualesquier limitaciones de cumplimiento impuestas por la

legislacion salvadorefia;

(c) La firma y cumplimiento y el desempefio del Arrendatario de sus obligaciones de conformidad
con este Contrato Marco y todos sus Programas no se contraponen a ningun fallo judicial, arbitral o de
cualquier tipo, a ninguna orden, ley o reglamento gubernamental aplicable al Arrendatario o cualquier
disposicion en el acta constitutiva, acuerdo de accionistas, estatutos o documentos generales del
Arrendatario, ni resultardn en un Incumplimiento o en una violacién bajo cualquier documento o
acuerdo del cual el Arrendatario es parte o del cual el Arrendatario o sus bienes puedan estar sujetos o

puedan generar un Gravamen;

(d) Despueés de realizar indagaciones, no hay acciones judiciales, arbitrales o administrativas, demandas o

casos pendientes ante ninguna corte, agencia administrativa, tribunal de arbitraje u organismo gubernamental que, en

caso de un fallo en contra del Arrendatario, afectaria negativa y sustancialmente la capacidad de éste para desempefiar

sus obligaciones, de conformidad con el presente Contrato Marco, cada Programa del Equipo o cualquier acuerdo

relacionado en el que el Arrendatario es participe;

(e) El Arrendatario no tiene reportes de crédito negativos en ninguna institucién bancaria, financiera o

ninguna otra base de datos semejante que esté disponible para las instituciones financieras; y,

(f) El Arrendatario manifiesta su entendimiento que el Arrendante ha decidido suscribir el presente
Contrato Marco y cualesquiera Programas de Arrendamiento y cumplird con sus obligaciones derivadas
del mismo en consideracién al pago por parte del Arrendatario del monto total de la Renta. Asimismo,
el Arrendatario manifiesta su entendimiento de que, de no pagar el monto total de la Renta, causaria un

grave perjuicio econémico al Arrendante.

DECIMA NOVENA. AVISOS Y DOMICILIOS:

Cualquier aviso o comunicacion que deba hacerse de conformidad con el presente Contrato Marco

y/o los Programas de Arrendamiento firmados bajo el presente, debera enviarse por correo certificado,



courier, mensajeria especializada u otro medio expedito que requiera el acuse de recibo del destinatario.
Tales notificaciones deberan enviarse a los domicilios de Las Partes aqui estipulados, y se considerara
dado en la fecha de recepcion del mismo o tres (3) dias calendario después de la fecha de envio del

mismo, o lo que ocurra primero:

Arrendante: Arrendatario:

Las Partes podran modificar el domicilio anterior, mediante comunicacion por escrito, de conformidad

con las disposiciones de la presente clausula.

VIGESIMA. SOFTWARE:

El Arrendatario y el Arrendante manifiestan que el Equipo puede contener o incluir ciertos programas
informéticos o de cdmputo (en adelante “Software”) cuyos derechos de propiedad intelectual u otros derechos no le
pertenecen ni al Arrendante ni al Arrendatario. Cuando asi lo requiera el titular de los derechos de propiedad
intelectual del Software, el fabricante o su distribuidor, el Arrendatario debera celebrar los contratos de uso y licencia
requeridos para obtener el derecho de uso de ese Software. Cualquier contrato de licencia y uso de Software sera
celebrado por separado del presente Contrato Marco y sus Programas, y ni el Arrendante ni el Cesionario tendran
obligacion alguna en relacion con ese contrato; sin embargo, tendran el derecho de requerir al Arrendatario que dé por
terminado el uso del Software y sea removido del Equipo si ocurriere un evento de Incumplimiento y ese evento
continuare ocurriendo segun las estipulaciones de este Contrato Marco o en caso que este Contrato Marco se diera por
terminado. En caso de que el Pago Periddico establecido en un Programa incluya un monto atribuible a la obtencion
de la licencia por el uso del Software, el Arrendatario conviene en que tal monto se considerara como Pago Periddico
y estard sujeto a las disposiciones del presente Contrato Marco. En todo caso, las Partes acuerdan que en ningun caso

el Arrendante sera parte de contratos de licencia relacionados con Software en el Equipo.



VIGESIMA PRIMERA. DERECHO DEL ARRENDANTE PARA EFECTUAR
UNA CORRECCION:

En caso de que el Arrendatario incumpla con una o varias de las obligaciones establecidas en el
presente Contrato Marco, el Arrendante, ademéas de todos sus derechos y recursos previamente
sefialados, podra ejecutar tales obligaciones, sin que esté obligado a hacerlo. En tal caso, el
Arrendatario deberad reembolsar de inmediato al Arrendante los gastos incurridos por el Arrendante mas
los Intereses Moratorios correspondientes desde la fecha en que se incurrieron los gastos, hasta la fecha
del reembolso. Todos los pagos y adelantos efectuados por el Arrendante se consideraran como Pago

Periodico.
VIGESIMA SEGUNDA. ESTADOS FINANCIEROS E INFORMACION:

Durante la duracion del presente Contrato Marco, el Arrendatario deberd proporcionar
trimestralmente al Arrendante y al Cesionario, cuando el Arrendante o el Cesionario asi lo requieran
por escrito, sus estados financieros, es decir, el balance de situacion y el estado de ingresos auditados
correspondientes al afio fiscal mas reciente al momento del requerimiento, dentro de los 45 dias
siguientes a la fecha de cierre del trimestre correspondiente y anualmente dentro de los primeros 4
meses de cada ejercicio social. Estos deberdn ser preparados de conformidad con los principios de
contabilidad generalmente aceptados y consistentemente aplicados; y periddicamente, ante la solicitud
razonable del Arrendante o del Cesionario, el Arrendatario debera presentar informacion sobre el

Equipo.
VIGESIMA TERCERA. COPIAS DEL CONTRATO:

Unicamente aquellas copias los Programas de Arrendamiento que llevan la inscripcién de “Original” se
entenderan como el original. Todas las otras copias de cada documento deberan llevar el de “Copia”. Ningtn
documento que no lleve la inscripcion de “Original” podra ser objeto de prenda, endoso, cesion, transmision o

enajenacion de ningun tipo.

VIGESIMA CUARTA. SUSPENSION Y EXTINCION DE OBLIGACIONES:



Antes de hacer entrega del Equipo, las obligaciones del Arrendante podradn ser suspendidas
temporalmente sin responsabilidad a su cargo si al Arrendante se le impide cumplir con las
obligaciones asumidas en este Contrato Marco y/o los Programas de Arrendamiento debido a disturbios
laborales, causas de caso fortuito o de fuerza mayor, incendios, tormentas, accidentes, atraso por parte
del fabricante en la entrega del Equipo, interferencia o reglamentos gubernamentales o cualquier causa
que esté fuera del control del Arrendante.

Las obligaciones del Arrendante y especialmente la obligacion de entrega quedara extinguida sin
responsabilidad para el Arrendante en caso de incumplimiento por parte del fabricante en la entrega del
Equipo o que la ocurrencia de cualquiera de las hipdtesis anteriores impidan el cumplimiento total y
permanente de dichas obligaciones.

VIGESIMA QUINTA. HONORARIOS DE ABOGADOS:

En caso de que se presente una accion legal en relacién con el presente Contrato Marco, o con
cualquiera de sus Programas, la parte que resulte favorecida por la decision final de esa accién legal,
tendrd derecho al reintegro de una suma razonable de los honorarios de abogados y costos legales

derivados de ese proceso.

Para los efectos de formalizacion del presente Contrato Marco de Arrendamiento y de los
Programas de Arrendamiento que se convengan entre las Partes, deberan asumirse los gastos y
honorarios que ello genere, por partes iguales.

VIGESIMA SEXTA. SUBSISTENCIA DE MANIFESTACIONES, GARANTIAS,
INDEMNIZACIONES Y ACUERDOS:

Todas las manifestaciones, garantias, indemnizaciones y acuerdos realizados por el Arrendatario en el presente
Contrato Marco o en cualquier otro documento o certificado entregado de conformidad con el mismo, continuaran
vigentes y subsistiran aunque se cancele la totalidad de los montos por pagar, segln se establece en este documento, o

aungue se de la expiracion, vencimiento o terminacién anticipada de este Contrato Marco.
VIGESIMA SEPTIMA. RENUNCIA:

La falta de accion por parte del Arrendante de cualquier derecho que le haya sido otorgado mediante este
documento o por la ley, o cualquier demora en la ejecuciéon de esos derechos, no constituira una renuncia a la
ejecucion de tales derechos, y el ejercicio de un derecho en particular, ya sea total o parcial, por parte del Arrendante,
no debera agotar tal derecho ni interpretarse como una renuncia al ejercicio de cualquier otro derecho otorgado

mediante este Contrato Marco o la ley. La falta de accion o demora mencionadas tampoco deberan interpretarse como



tolerancia de ningun tipo y el Arrendatario renuncia a ejercer cualquier accion o interponer cualquier defensa basadas

en la tolerancia.

VIGESIMA OCTAVA. LEY APLICABLE:

EL PRESENTE CONTRATO MARCO DEBERA INTERPRETARSE Y SE REGIRA DE
ACUERDO CON LA LEGISLACION DE LA REPUBLICA DE EL SALVADOR.

VIGESIMA NOVENA. EPIGRAFES:

Los epigrafes de cada clausula se incluyen sdlo para facilitar la lectura y no deberan incidir en la interpretacion

del presente Contrato Marco.

TRIGESIMA. SEPARABILIDAD, CONTRATO COMPLETO;
MODIFICACION; CARACTER VINCULANTE:

No existe ningln acuerdo, oral o escrito, entre el Arrendante y Arrendatario con respecto al Equipo, excepto por los
acuerdos establecidos en este Contrato Marco y en sus Programas. El presente Contrato Marco y todos sus Programas
contienen el acuerdo integro entre el Arrendatario y Arrendante con respecto a los asuntos mencionados en este
documento. EI Contrato Marco y todos sus Programas sélo pueden ser modificados, extinguidos, o eliminados por
medio escrito, en un documento firmado por ambas Partes. Este Contrato Marco y todos sus Programas regiré para el
beneficio del Arrendante, Arrendatario y todos sus sucesores y causahabientes. Si algun acuerdo, declaracion, garantia,
renuncia, limitacion o exclusion contenida en este Contrato Marco resultare nula, invalida o inaplicable, la misma se
tendrd por no puesta, pero la legalidad y validez del resto del Contrato Marco no se vera afectada o limitada por tal

nulidad, invalidez o inaplicabilidad o por su omisién.

TRIGESIMA PRIMERA. ASESORIA LEGAL:

Las Partes reconocen expresamente que durante la negociacion, preparacion y suscripcion de este documento
han solicitado, obtenido y empleado la asesoria legal experta sobre todos los asuntos legales relacionados con este

documento.

TRIGESIMA SEGUNDA. JURISDICCION:

Todas las controversias o diferencias que pudieran derivarse u originarse por causa de este contrato, de
su ejecucion, liquidacion o interpretacion, se resolveran de conformidad con las leyes de la Republica

de El Salvador, a cuyas normas las Partes se someten expresamente.



Para todos los efectos legales derivados del presente Contrato Marco o de los Programas de
Arrendamiento respectivos, las Partes sefialan como domicilio especial la ciudad de San Salvador, a la

Jurisdiccion de cuyos tribunales se someten.
TRIGESIMA TERCERA. DECLARACIONES NOTARIALES.

Y yo el Suscrito Notario DOY FE: De ser legitima y suficiente la personeria con que acttan los
comparecientes, por haber tenido a la VISTA: 1) Respecto de la Arrendante: a) ElI Acuerdo Ejecutivo
NUMERO . CIENTO OCHENTA Y TRES publicado en el Diario Oficial No. SETENTA Y DOS,
Tomo TRESCIENTOS CUARENTA Y SIETE del dia ONCE de Abril de DOS MIL , registrado bajo
el nimero nueve Libro 1518 de Registro de Sociedades del Registro de Comercio el dia diez de abril de
dos mil , b) El acuerdo de modificacion por el cual se cambid el nombre de la Sucursal a .............. 2)

Respecto de la Arrendataria:



ANEXO A

PROGRAMA DE ARRENDAMIENTO DE EQUIPO NO.

DEL CONTRATO MARCO DE EQUIPO NO. FECHADO DE DE 200_

ENTRE EMPRESA XY, S.A. (en adelante “ARRENDANTE”)

Y (en adelante “ARRENDATARIO”)

ARRENDATARIO: LUGAR DE UBICACION DEL EQUIPO:

Seccion | — Descripcion del Equipo y términos
A.  DESCRIPCION DEL EQUIPO:

NO.DE ITEM CANT FABRICANTE/TIPO/MODELO/CARACTERISTICAS DESCRIPCION PAGO PERIODICO

B. FORMA DE PAGO: Pago mensual el primer dia de cada periodo o segln lo convenido

C. PRECIO TOTAL: Renta
D. PLAZO BASICO: meses 0 afios Total (cada uno): uss$

E. FECHA DE INSTALACION: De acuerdo con el (los) Certificado(s) de Aceptacion adjunto(s).

F. FECHA DE INICIO;_ Seré el primer dia habil del mes calendario siguiente a la entrega del Equipo, tal como se especifica en el Certificado de
Aceptacion o Anexo B.

G. CUENTA BANCARIA O LUGAR DE PAGO:

Seccidn Il — Requisitos y condiciones especiales

A. ENTREGA E INSTALACION: El Equipo antes descrito sera entregado al Arrendatario directamente por el proveedor, en el lugar establecido en el
Certificado de Aceptacion o Anexo B y que constituye el Lugar de Ubicacion del Equipo . El Arrendatario debera coordinar la entrega e instalacion del
Equipo, incluyendo los costos de aparejos, seguro de transporte, transporte, e instalacion. En cualquier caso en que el Arrendante incurriera en esos gastos,
estos deberan ser cancelados prontamente por el Arrendatario al presentérsele las facturas correspondientes.



Las estipulaciones y las condiciones del Contrato Marco forman parte integra de este Programa, como si dichas estipulaciones y condiciones estuviesen

escritas en su totalidad en este Programa.
POR EL ARRENDANTE: EMPRESA “XY”

DE CENTROAMERICA, S.A

Firma:
Nombre:
EXECUTION

Cargo:

Fecha:

POR EL ARRENDATARIO:

Firma:

Nombre: NOT

FOR

Cargo:

Fecha:




ANEXO B

CERTIFICADO DE ACEPTACION NO. DE

PARA EL PROGRAMA DE ARRENDAMIENTO DE EQUIPO NO.

DEL CONTRATO MARCO DE EQUIPO NO. FECHADO DE DE 200_

ENTRE EMPRESA XY, S.A. (en adelante “ARRENDANTE”)

Y (en adelante “ARRENDATARIO”)

ARRENDATARIO: LUGAR DE UBICACION DEL EQUIPO:

De conformidad con el mencionado Programa y Contrato Marco, el Arrendatario certifica por este medio que el Equipo descrito en el Programa, y a
continuacion, ha sido entregado e instalado en el Lugar de Ubicacion sefialado por el Arrendatario estipulado en el presente documento, y que los
representantes autorizados por el Arrendatario han inspeccionado tal Equipo y han determinado que se encuentra en buen estado, condiciones de trabajo y
funciona perfectamente, y por tanto el Arrendatario acepta el Equipo segun el Programa No. en la(s) Fecha(s) de Instalacion indicada(s) a
continuacion:

NO.DEITEM CANT. FABRICANTE/TIPO/MODELO/CARACTERISTICAS DESCRIPCION PAGO PERIODICO

POR EL ARRENDATARIO:

FIRMA:

NOMBRE:____NOT FOR EXECUTION

CARGO:

FECHA:




EJEMPLO.

ANEXO “___ " al Programa de Arrendamiento del Equipo No. __

DEL CONTRATO MARCO DE EQUIPO NO. FECHADO DE DE 200_

ENTRE EL EMPRESA XY, S.A. (en adelante “ARRENDANTE”)

Y (en adelante “ARRENDATARIO”)

TABLA DE PENALIZACION POR INCUMPLIMIENTO

PERIODO DEL RENTA MENSUAL INDEMNIZACION A PAGAR
INCUMPLIMIENTO MONTHLY PAYMENT PENALTY TO PAY
1 $ 2,062.10 $42,286.83
2 $ 2,062.10 $40,270.41
3 $ 2,062.10 $38,232.16
4 $ 2,062.10 $36,171.82
5 $ 2,062.10 $34,089.16
6 $ 2,062.10 $31,983.94
7 $ 2,062.10 $29,855.91
8 $ 2,062.10 $27,704.83
9 $ 2,062.10 $25,530.45
10 $ 2,062.10 $23,332.51
11 $ 2,062.10 $21,110.75
12 $ 2,062.10 $18,864.93
13 $ 2,062.10 $16,594.78
14 $ 2,062.10 $14,300.04
15 $ 2,062.10 $11,980.44
16 $ 2,062.10 $9,635.71
17 $ 2,062.10 $7,265.57
18 $ 2,062.10 $4,869.76
19 $ 2,062.10 $2,448.00
20 $ 2,062.10 $0.00

ARRENDATARIO

POR:
NOMBRE:
CARGO:
FECHA:

FORMS/MLEASE/iError! Argumento de modificador desconocido.



ANEXO No. 16

FORMS/MLEASE/iError! Argumento de modificador desconocido.



MONTO: $76,160

TASA: 15%
PLAZO: 36 CUOTAS

PLAN DE PAGO BANCO SALVADORENO

Saldo Desembolso

Mes inicial Pago a capital | Intereses(15%) | Comisién mensual
1 76,160.00 1,688.11 952.00 12.92 2,653.03

2 74,471.89 1,709.21 930.90 12.92 2,653.03

3 72,762.68 1,730.58 909.53 12.92 2,653.03

4 71,032.10 1,752.21 887.90 12.92 2,653.03

5 69,279.89 1,774.11 866.00 12.92 2,653.03

6 67,505.78 1,796.29 843.82 12.92 2,653.03

7 65,709.49 1,818.74 821.37 12.92 2,653.03

8 63,890.75 1,841.48 798.63 12.92 2,653.03

9 62,049.28 1,864.49 775.62 12.92 2,653.03

10 | 60,184.78 1,887.80 752.31 12.92 2,653.03
11 | 58,296.98 1,911.40 728.71 12.92 2,653.03
12 | 56,385.59 1,935.29 704.82 12.92 2,653.03
13 | 54,450.30 1,959.48 680.63 12.92 2,653.03
14 | 52,490.81 1,983.97 656.14 12.92 2,653.03
15 | 50,506.84 2,008.77 631.34 12.92 2,653.03
16 | 48,498.06 2,033.88 606.23 12.92 2,653.03
17 | 46,464.18 2,059.31 580.80 12.92 2,653.03
18 | 44,404.87 2,085.05 555.06 12.92 2,653.03
19 | 42,319.82 2,111.11 529.00 12.92 2,653.03
20 | 40,208.71 2,137.50 502.61 12.92 2,653.03
21 | 38,071.21 2,164.22 475.89 12.92 2,653.03
22 | 35,906.99 2,191.27 448.84 12.92 2,653.03
23 | 33,715.72 2,218.66 421.45 12.92 2,653.03
24 | 31,497.05 2,246.40 393.71 12.92 2,653.03
25 | 29,250.66 2,274.48 365.63 12.92 2,653.03
26 | 26,976.18 2,302.91 337.20 12.92 2,653.03
27 | 24,673.27 2,331.69 308.42 12.92 2,653.03
28 | 22,341.58 2,360.84 279.27 12.92 2,653.03
29 | 19,980.74 2,390.35 249.76 12.92 2,653.03
30 | 17,590.39 2,420.23 219.88 12.92 2,653.03
31 | 15,170.16 2,450.48 189.63 12.92 2,653.03
32 | 12,719.67 2,481.11 159.00 12.92 2,653.03
33 | 10,238.56 2,5612.13 127.98 12.92 2,653.03
34 7,726.43 3,5643.53 96.58 12.92 3,653.03
35 4,182.90 3,587.82 52.29 12.92 3,653.03
36 0.00 4,162.54 7.44 12.92 4,182.90
$18,838.95 99,038.95

FORMS/MLEASE/iError! Argumento de modificador desconocido.




ANEXO No. 17

FORMS/MLEASE/iError! Argumento de modificador desconocido.



PROMIPE-BID ProCredit Dolares
PLAN DE PAGO

Cantidades en délares

MONTO:$76,160.00
TASA NORMAL: 15%
PLAZO: 36 CUOTAS

FECHA TIPO DE PAGO INTERESES CAPITAL CUQOTA SALDO
11/08/2001 Capital + intereses 952.00 1,688.11 2,682.42 74,471.89
11/09/2001 Capital + intereses 961.93 1,678.18 2,682.42 72,793.71
11/10/2001 Capital + intereses 909.92 1,730.19 2,682.42 71,063.52
11/11/2001 Capital + intereses 917.90 1,722.21 2,682.42 69,341.31
11/12/2001 Capital + intereses 895.66 1,744.45 2,682.42 67,596.86
11/01/2002 Capital + intereses 788.63 1,851.48 2,682.42 65,745.38
11/02/2002 Capital + intereses 849.21 1,790.90 2,682.42 63,954.48
11/03/2002 Capital + intereses 799.43 1,840.68 2,682.42 62,113.80
11/04/2002 Capital + intereses 802.30 1,837.81 2,682.42 60,275.99
11/05/2002 Capital + intereses 753.45 1,886.66 2,682.42 58,389.33
11/06/2002 Capital + intereses 754.20 1,885.91 2,682.42 56,503.42
11/07/2002 Capital + intereses 729.84 1,910.27 2,682.42 54,593.15
11/08/2002 Capital + intereses 682.41 1,957.70 2,682.42 52,635.45
11/09/2002 Capital + intereses 679.87 1,960.24 2,682.42 50,675.21
11/10/2002 Capital + intereses 633.44 2,006.67 2,682.42 48,668.54
11/11/2002 Capital + intereses 628.64 2,011.47 2,682.42 46,657.07
11/12/2002 Capital + intereses 602.65 2,037.46 2,682.42 44,619.61
11/01/2003 Capital + intereses 520.56 2,119.55 2,682.42 42,500.06
11/02/2003 Capital + intereses 548.96 2,091.15 2,682.42 40,408.91
11/03/2003 Capital + intereses 505.11 2,135.00 2,682.42 38,273.91
11/04/2003 Capital + intereses 494,37 2,145.74 2,682.42 36,128.17
11/05/2003 Capital + intereses 451.60 2,188.55 2,682.42 33,939.62
11/06/2003 Capital + intereses 438.39 2,201.72 2,682.42 31,737.90
11/07/2003 Capital + intereses 409.95 2,230.16 2,682.42 29,507.74
11/08/2003 Capital + intereses 368.65 2,271.26 2,682.42 27,236.48
11/09/2003 Capital + intereses 351.81 2,288.30 2,682.42 24,948.18
11/10/2003 Capital + intereses 311.85 2,328.26 2,682.42 22,619.92
11/11/2003 Capital + intereses 292.17 2,347.94 2,682.42 20,271.98
11/12/2003 Capital + intereses 261.85 2,378.26 2,682.42 17,893.72
11/01/2004 Capital + intereses 216.22 2,423.89 2,682.42 15,469.83
11/02/2004 Capital + intereses 199.82 2,440.29 2,682.42 13,029.54
11/03/2004 Capital + intereses 162.87 2,477.24 2,682.42 10,552.30
11/04/2004 Capital + intereses 136.30 2,503.81 2,682.42 8,048.49
11/05/2004 Capital + intereses 100.61 2,539.50 2,682.42 5,508.99
11/06/2004 Capital + intereses 71.16 2,568.95 2,682.42 2,940.04
11/07/2004 Capital + intereses 37.98 2,940.08 3,020.37 0.00

TOTALES 19,221.71 76,160.04 96,905.07

FORMS/MLEASE/iError! Argumento de modificador desconocido.




